
Domeniile cele mai atractive
în România pentru oamenii de afaceri
americani sunt energia ºi eficienþa
energeticã, tehnologiile de mediu
(îndeosebi tratarea ºi epurarea apei),
dar ºi serviciile medicale, dupã cum
ne-a declarat Keith Kirkham, consilier
comercial în cadrul Ambasadei SUA în
România.

IT-ul este, de asemenea, un domeniu
care oferã foarte bune oportunitãþi
pentru realizarea unor parteneriate
între companiile americane ºi cele
româneºti. În paralel, sunt atractive ºi
domeniile care cresc productivitatea
economicã, de exemplu activitãþi de
procesare ºi ambalare a alimentelor.

Pe ntr u i nf r a s tr u ctu r ã v a e x i s ta
întotdeauna interes deoarece este mult
de construit în România, iar SUA are o
vastã expertizã în domeniu. Însã
oamenii de afaceri americani vor
asigurãri cã vor fi plãtiþi pentru lucrãrile
prestate ºi cã licitaþiile sunt derulate
într-o manierã profesionistã.

România ar putea deveni un
exportator de energie

Având în vedere creºterea capacitãþilor
de producþie a energiei din surse
r e g e r e r a b i l e e o l i e n e º i s o l a r e º i
acordarea de stimulente pentru acest
gen de activitãþi, în ultima perioadã au
intrat pe piaþa din România tot mai
m u l t e c o m p a n i i a m e r i c a n e
producãtoare de tehnologii pentru
sisteme solare. Principala provocare pe
acest palier rezidã în necesitatea de a
realiza o reþea inteligentã pentru
distribuþia energiei electrice, care sã
poatã prelua fluxul generat din surse
regenerabile, sã funcþioneze eficient ºi
sã fie mai stabilã. Astfel, s-ar putea
concretiza potenþialul României ca
exportator de energie, este de pãrere
domnul Kirkham.

În paralel, companiile americane sunt
d e o p o t r i v ã i n t e r e s a t e d e m a r i l e
p r o i e c t e h i d r o e n e r g e t i c e º i
nuclearo-energetice.

Cele mai importante aspecte în
atragerea de investitori pentru oricare
din aceste domenii au în vedere ca

proiectele în cauzã sã fie licitate ºi
derulate într-o manierã transparentã ºi
predictibilã, aºa cum sunt obiºnuiþi
investitorii internaþionali, subliniazã
consilierul comercial al Ambasadei SUA.

Legea Parteneriatului Public-Privat
are o importanþã majorã în atragerea de
investitori, însã cadrul legal trebuie sã
fie competitiv raportat la sistemele
p r a c t i c a t e î n a l t e þ ã r i , s t a b i l º i
predictibilã în sensul modalitãþilor prin
care investitorii pot sã intre ºi sã iasã
din astfel de proiecte.

„ N u e s t e r e z o n a b i l s ã c r e z i c ã
investitorii vor aºtepta o eternitate un
simplu document administrat iv .
Trebuie sã se vadã bunãvoinþã din
partea autoritãþilor pentru gestionarea
procesului într-o manierã eficientã.
Dacã vorbim de energie, autoritãþile
trebuie sã se gândeascã în ce fel vor sã
îºi dezvolte România resursele de
ener gi e º i car e s u nt pr i or i tãþ i l e .
Strategia este importantã pentru a da
oamenilor semnalul cã România se
miºcã într-o direcþie”, atrage atenþia
Keith Kirkham.

Companiile de servicii
energetice ar putea veni ºi
în România

Un sistem adesea aplicat în SUA pentru
i n v e s t i þ i i î n c r e º t e r e a e f i c i e n þ e i
energetice se bazeazã pe experienþa
companiilor de servicii energetice
(ESCO). O astfel de companie are
e x p e r t i z ã î n i d e n t i f i c a r e a º i
i m p l e m e n t a r e a t e h n o l o g i i l o r d e
economisire a energiei. De exemplu, un
ESCO poate aborda spitale, ºcoli, clãdiri
comerciale. În urma unui audit, va
determina cu cât poate sã diminueze
c o n s u m u l d e e n e r g i e a l c l i e n t u l
respectiv prin anumite îmbunãtãþiri
aduse infrastructurii clãdirii. Într-una
din variante, acest ESCO poate suporta
integral investiþiile de modernizare,
urmând sã îº i recupereze într-un
anumit timp banii din economia de
energie realizatã, deci preluând astfel
întregul risc al proiectului. Beneficiarul
nu plãteºte nimic suplimentar ºi în final
rãmâne cu o clãdire eficientã energetic.

Dacã existã un cadru legal corect, astfel
de tranzacþii pot avea loc în mod firesc
între cele douã pãrþi.

România trebuie sã fie
competitivã pentru a atrage
investiþii strãine

Potrivit domnului Kirkham, este greu de
spus în prezent care este tendinþa în
p r i v i n þ a e v o l u þ i e i i n v e s t i þ i i l o r
americane în România. Deºi este
unanim acceptat cã vârful investiþiilor
strãine ºi, implicit, cele americane a fost
în anul 2008, acest lucru nu exclude
a p a r i þ i a u n o r n o i i n v e s t i þ i i
semnificative.

Pe de altã parte, statistica investiþiilor
nu este foarte relevantã, având în
vedere cã multe companii americane
investesc în România prin intermediul
unor subsidiare europene ºi atunci
investiþiile sunt atribuite respectivelor
state. În plus, comunitatea de afaceri
este mai curând interesatã de calitatea
ºi tipul investiþii lor, dacã sunt pe
termen lung, decât de volumul în sine al
investiþiilor.

„Suntem într-un dialog permanent cu
investitorii care au în vizor România,
însã ei evalueazã þara în paralel cu alte
pieþe competitoare. Unele dintre ele
sunt cunoscute, de exemplu Turcia ºi

Polonia. În IT este o competiþie globalã,
c u A s i a º i r e s t u l E u r o p e i . U n e l e
companii ºi-au exprimat intenþia sã se
e x t i n d ã , d a r t r e b u i e s ã v a d ã u n
angajament din partea guvernului cã le
va fi asigurat un cadru optim în care sã
îºi desfãºoare activitatea”, relateazã
oficialul Ambasadei SUA.

Serviciul Comercial de la Bucureºti
p r e z i n t ã a n t r e p r e n o r i l o r r o m â n i
oportunitãþile de afaceri, de import,
pentru stabilirea unor parteneriate de
tip joint venture cu companii americane
sau alte modalitãþi de colaborare. „Mai
este mult loc de competiþie pe aceastã
p i a þ ã º i s u n t s i g u r c ã n u m ã r u l
companiilor americane în România va
creºte”, afirmã domnul Kirkham.

Consilierul american încurajeazã
antreprenorii români sã aibã cât mai
multe contacte cu firme americane dacã
vor sã înþeleagã modul american de a
gândi o afacere. În general, companiile
americane nu sunt foarte diferite de
ceilalþi investitori, dar opereazã într-un
anumit cadru legal, care nu le permite
sã deruleze activitãþi neetice în afara
þãrii de origine (aºa cum este stipulat,
de exemplu în Foreign Corrupt Prac-
tices Act – FCPA).

25

Americanii întrevãd noi
oportunitãþi de investiþii în
România

Tendinþe

Keith Kirkham, consilier comercial în cadrul Ambasadei SUA în România
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