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iata de polistiren a inregis-

trat, anul trecut, o con-

tractie de 16%, ne-a decla-

rat Laurentiu Istrate, direc-
torul general al Austrotherm Roma-
nia. in 2013, Austrotherm a avut o
cifrd de afaceri de aproximativ 18,5
milioane de euro, ne-a precizat
domnia sa, care a subliniat ca una
dintre problemele cu care se con-
frunta compania este reprezentatd
de prezenta pe piata a produselor
de proasta calitate, cu caracteristici
tehnice inferioare, dar care sunt pre-
ferate prin prisma pretului. Pentru
2014, directorul Austrotherm
Romania se asteaptd la o revenire a
vanzarilor de polistiren macar la nive-
lul celor din 2012.
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Reporter: Ce cifrd de afaceri si ce
profit a realizat, anul trecut, Austrotherm
Romania si cum au fost aceste rezultate
fata de 2012?

Laurentiu Istrate: Rezultatele
noastre sunt legate de evolutia pietei
de polistiren, care a inregistrat o con-
tractie de 16% anul trecut. Cu toate ace-
stea, in 2013, Austrotherm a avut o cifra
de afaceri de aproximativ 18,5 milioane
de euro.

in aceastd perioada, pe fondul unor
capacitati de productie excedentare pe
piata de EPS, motiv pentru care com-
portamentul unor jucdtori nu este etic,
toti producatorii de polistiren luptd
pentru supravietuire. Nu putem vorbi
de 0 competitivitate crescutd, ci mai de-
grabd de o neloialitate fata de clientul
final.

Reporter: Cum a evoluat piata de
polistiren in 2013 ca volum si ca valoa-
re? Ce tendinte noi ati remarcat pe pia-
1a?

Laurentiu Istrate: Raportandu-ne
la importurile de materie prima, am pu-
tea spune cd in 2013 piata de EPS a sca-
zut cu 16% fata de 2012, inregistrand o
valoare de 39.346 tone.

Ca tendinte noi, remarcam faptul ca
se inregistreazd o crestere a dorintei de
informare a clientului final, acesta din
urma solicitand informatii despre ale-
gerea produsului corect si punerea lui
in opera. Acest fapt este confirmat de
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cresterea numarului de lucrdri efectua-
te cu materiale corespunzatoare cum ar
fi utilizarea sortimentului EPS AF80
pentru termosistemele de fatadad.

Reporter: Tara noastrd trebuie sa
implementeze directiva europeana pri-
vind eficienta energetica, in care com-
ponenta de izolare termica a cladirilor
are un capitol important. La cat estimati
ca valoare necesarul investitional pen-
tru ducerea la indeplinire a obligatiilor
privind izolarea tuturor cladirilor?
Laurentiu Istrate: Potrivit datelor
statistice, Romania are un
fond de 1,4 milioane apar-
tamente cu nevoi stringen-
te de reabilitare termica.
Apreciind o valoare de
3.600 de euro/apartament,
valoarea investitiei totale
se ridica la aproximativ 5
miliarde de euro.

Reporter: Cum au evo-
luat vanzarile companiei in 2013 fata de
20127

Laurentiu Istrate: Desiin 2013 pia-
ta de polistiren a inregistrat o scadere
de aproximativ 15-16%, vanzarile noastre
au scazut cu numai 10% fata de 2012.
Prin actiunile de promovare a calitatii si
a produselor corelate corect cu utilizari-
le recomandate, prin actiunile de edu-
care si informare, adresate deopotriva
clientului distribuitor, mesterilor, dar si
clientului final, Austrotherm a reusit

sa-si creasca cota de piata pentru poli-
stiren expandat intr-un an dificil pentru
producatorii de profil.

Reporter: Care produse s-au vandut
cel mai bine anul trecut? Care este profi-
lul cumparatorului de materiale Austrot-
herm siin ce zone ale tarii ati inregistrat
cele mai multe comenzi?

Laurentiu Istrate: Clientul Austrotherm
este cel care a inteles necesitatea de a
utiliza un produs certificat, standardi-
zat, verificat si realizat in conditii con-
trolate. Este clientul care a inteles ca

in 2013, Austrotherm a avut o cifrd
de afaceri de aproximativ

18,5

milioane de euro.

termoizolarea este una din cele mai efi-
ciente medode de ,saving” (n.r. econo-
misire). Asiguram produse cu garantii in
situ de 25 de ani, daca montajul se reali-
zeaza conform instructiunilor noastre si
daca toate celelalte componente ale
sistemului sunt materiale de calitate si-
milara.

Produsele care inregistreaza cele mai
mari volume sunt cele destinate fatade-
lor (Eps AF80, EPS AF 80 plus). Datoritd
bugetelor reduse, o pondere insemnata
inregistreazad si variantele economice



recomandate pentru placdrile elemen-
telor de constructii.

Vanzarile sunt bine reprezentate na-
tional, varfuri inregistrandu-se pentru
Bucuresti si zonele limitrofe, Suceava,
Botosani, Brasov, Sibiu, Cluj, Timisoara,
Craiova, Ramnicu Valcea, Constanta.

Reporter: Cum va asteptati sa evo-
lueze piata pe care activati in acest an?
Ce prognoze aveti pentru sectorul con-
structiilor si cresterea economica in
acestan?

Laurentiu Istrate: Pentru 2014 ne
asteptdm la o revenire a volumelor de
polistiren mdcar la nivelul celor din
2012. Alegerile europarlamentare si
prezidentiale vor fi insotite de o
crestere a lucrdrilor in constructii, asa
cum stim din istoric, ceea ce implicit
inseamnd si o crestere a termoizoldrilor.

Reporter: Care sunt estimarile dum-
neavoastrd in privinta vanzarilor in
20147

Laurentiu Istrate: Pornim cu opti-
mism si incredere in perspectiva 2014 si
suntem pregatiti sa liviam produsele so-
licitate pliate pe nevoile consumatorilor.
Din punct de vedere al vanzarilor esti-
mdm cantitati in crestere fata de 2013.

Reporter: Ce produse noi urmeaza
sa lanseze Austrotherm Romania in
20147

Laurentiu Istrate: Pe 11 martie
2014, a fost inaugurat in Pinkafeld
(Austria) un nou centru de cerce-
tare-dezvoltare al grupului Schmid
Industrie Holding. Investitiile totale se
ridica la aproximativ 6 milioane de euro
si nu vor intarzia sa apard beneficiile si
posibile noi produse.

Reporter: Care sunt principalele
probleme cu care vé confruntati pe pia-
ta de profil? Sunt cazuri de concurenta
neloiala? Daca da, vd rog sa comentati.

Laurentiu Istrate: Una dintre pro-
bleme o reprezinta prezenta pe piata a
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produselor de proasta calitate, cu carac-
teristici tehnice inferioare, dar care sunt
preferate prin prisma pretului. Din paca-
te, aceste produse sunt cele mai utilizate
pentru lucrdrile de reabilitare termica.

De asemenea, produsele cu denumiri
inselatoare influenteaza decizia cumpa-
ratorului, transmitand in mod fals un
domeniu de utilizare necorespunzator
pentru produsul respectiv.

Aceste exemple pot fi considerate ca-
zuri de ,concurentd neloiald” care afec-
teaza atat afacerile companiilor oneste,
cat si integritatea lucrarilor unde sunt
utilizate astfel de produse.

Reporter: Cum au evoluat preturile
pe piatd in 2013 si ce estimari aveti pen-
tru acest an?

Laurentiu Istrate: Asa cum este
cunoscut deja, preturile pentru produ-
sele finite din polistiren suntinfluentate
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in mare mdsura de preturile materiilor
prime. Se adauga apoi utilitatile si com-
bustibilii. Orice modificare in aceste pie-
te implicd modificari majore de cost
pentru producatorii de polistiren, impli-
cit modificari de pret. in 2013, am reusit
sa coreldm politica de achizitii cu cea de
vanzari si datorita unui echilibru corect,
am avut doar doud modificari de pret
pe parcursul anului.

Speram ca si in 2014 sa reusim sd
mentinem o linie corectd si transparen-
td in aceasta privinta.

Reporter: Care sunt planurile de
dezvoltare a companiei in 2014 si pe
termen mediu si lung?

Laurentiu Istrate: Ne propunem o
dezvoltare solida, bazata pe politici co-
recte si echilibrate care sd raspunda ne-
voilor partenerilor nostri si bineinteles,
clientilor finali.

Vom continua programul de informa-
re a clientilor cu privire la alegerea si
utilizarea corecta a produselor din poli-
stiren si seria scolarizdrilor de produs,
oferind in permanentd informatii si su-
port tehnic celor interesati sa-si termoi-
zoleze corect locuintele.

Reporter: Care este opinia dumnea-
voastrd privind accesul companiilor la
finantare? Dar despre costurile de fi-
nantare?

Laurentiu Istrate: in Roménia ac-
cesul la finantare este inca dificil cu toa-
te ca interesul companiilor pentru cre-
ditare este in crestere, fie pentru deru-
larea proiectelor investitionale, fie din
necesitatea desfasurdrii activitdtilor cu-
rente.

Reporter: Suntefi la curent cu pro-
cedura de ,bail-in” a bancilor (salvarea
institutiilor financiare cu banii depo-
nentilor) aprobatd anul trecut de UE?
Cum comentati decizia UE si ce efecte
credeti cd va avea asupra mediului de
afaceri?

Laurentiu Istrate: Procedura
“bail-in” presupune ca intr-o situatie de
criza sa se apeleze la o salvare cu resurse
interne a bancilor cu probleme, iar primii
care trebuie sa sustina bancile trebuie sa
fie actionarii, apoi creditorii si apoi depo-
nentii. Intrebarea este daca nu cumva in-
teresele anumitor actionari, investitori
sau deponenti cu “conexiuni” politice nu
vor fi mai bine protejate decat interesele
celor lipsiti de “conexiuni”?

Prin aceste proceduri (“bail-in” si
“bail-out”) se incearca regularizarea ri-
scului in sistemul financiar, dar aceste
“interventii” nu cred cd vor transforma
béncile in creditori mai responsabili
care nu vor mai specula sau inflama
diversele bule financiare.

Reporter: Va multumesc!




