
PRAKTIKER:

“Cerere în creºtere
pentru mobilierul de grãdinã

din ratan artificial”
În aceastã perioadã sunt la mare cãutare amenajãrile florale, arbuºtii
ºi pomii fructiferi

G
rãdina casei este loc plãcut
de relaxare, un colþ de rai
unde sã-þi petreci timpul li-
ber. În aceastã perioadã,

proprietarii de locuinþe noi ºi vechi, din
mediul urban sau rural, cautã sã-ºi ame-
najeze grãdinile, sã aibã o zonã de re-
laxare, cu loc de joacã pentru copii,
amenajãri florale ºi chiar un colþ unde
sã poatã cultiva legume dupã metode
tradiþionale.

Specialiºtii de la Praktiker ne-au decla-
rat: “În cazul grãdinilor mai mari, de re-
gulã se opteazã ºi pentru o livadã. În fun-
cþie de sezon, existã anumite tendinþe.
Primãvara, clienþii Praktiker îºi îndreaptã
atenþia mai mult cãtre zona floristicã,
arbuºti ornamentali, pomi fructiferi, dar
ºi cãtre unelte ºi maºini de grãdinãrit ºi
doar mai târziu, din aprilie – mai, încep
sã  achiziþioneze  articole  reprezentative
pentru zona de relaxare cum ar fi mobi-
lier de grãdinã, piscine, grãtare, etc”.

Ei ne-au spus cã, în perioada de înce-
put a primãverii, existã câteva categorii
de produse care se vând bine, respectiv
flori precum muºcate, primule, viole,
dar ºi seminþe ºi butaºi de trandafiri sau

chiar arbuºti ornamentali. Gazonul este,
de asemenea, esenþial în amenajarea
grãdinii, fiind preferat, în general, cel
universal. Cãutaþi sunt ºi pomii fructiferi
precum mãr, pãr, piersic, nuc, cireº.

Pentru zona de relaxare a grãdinii,
proprietarii de locuinþe cautã, în acea-
stã perioadã, mobilierul de grãdinã, în
special, cel imitaþie de ratan, ne-au mai
spus reprezentanþii Praktiker, care au
subliniat: “Se remarcã o scãdere a
vânzãrilor de mobilier de gradinã din
esenþã lemn, piaþa îndreptându-se mai
mult cãtre ratanul artificial, având un
aspect modern ºi fiind mai uºor de
întreþinut. Tot în zona de relaxare se
vând bine grãtarele ºi piscinele”.

Piaþa din þara noastrã nu
este atât de dezvoltatã încât
sã se remarce anumite stiluri
de grãdinã

Specialiºtii Praktiker susþin cã piaþa
din þara noastrã nu este atât de dezvol-
tatã încât sã se remarce anumite stiluri
de grãdinã: “Nu putem vorbi în România
de grãdinã clasicã, contemporanã sau
minimalistã. Ce putem observa este cã

existã o migrare cãtre grãdina ambien-
talã. Din ce în ce mai
mulþi clienþi gândesc
grãdina ca un spaþiu
de relaxare, tendinþã
observatã chiar ºi în
zonele rurale, unde
grãdina are prepon-
derent o funcþie agri-
colã”.

Clienþii pentru ame-
najãri exterioare sunt
proprietarii de case
noi, construite recent,
care au grãdini relativ
mici, dar ºi proprieta-
rii de case vechi, în
special din mediu rural. Potrivit Prakti-
ker, primii sunt mai focusaþi pe tipul de
grãdinã ambientalã ºi spaþiu de relaxa-
re, iar ultimii sunt axaþi pe grãdina agri-
colã ºi pe întreþinerea grãdinii, mai
puþin pe spaþiu de relaxare.

Specialiºtii de la Praktiker ne-au de-
clarat cã cele mai solicitate produse de
mobilier sunt seturile de grãdinã cu 4,
respectiv 6 scaune ºi masã tip “din-
ning”. Pentru relaxare, sunt cãutate ba-

lansoarele ºi seturile cu mãsuþã de ca-
fea, canapea ºi fotolii.
Ca material, este în
creºtere cererea pe ra-
tan artificial, conform
sursei citate. “Deºi în
scãdere, încã se vinde
ºi mobilierul din lemn,
deoarece oferã o mai
mare rezistenþã pre-
cum ºi o duratã de via-
þã mai lungã. Pentru
clienþii care doresc so-
luþii rapide ºi mai pu-
þin costisitoare, existã
mobilierul din plastic
º i m e t a l ” , a f i r m ã

reprezentanþii Praktiker.

Bugetul pentru amenajãri,
între 600 de lei ºi
2.500 de lei

Ei au precizat cã bugetul alocat pentru
amenajarea grãdinii depinde de stadiul
în care se aflã aceasta: “De pildã, pentru
o grãdinã medie (200 – 300 mp), nouã,
tânãrã, ce are nevoie de o amenajare
amplã, putem vorbi de un buget
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"Pentru o grãdinã
medie (200 – 300 mp),
nouã, putem vorbi de
un buget începând de

la 2.500 lei în care
intrã atât zona

floristicã, de relaxare,
cât ºi spaþiul de joacã
pentru copii ºi o zonã

pentru cultivarea
legumelor".



începând de la 2.500 lei în care intrã
atât zona floristicã, de relaxare, cât ºi
spaþiul de joacã pentru copii ºi o zonã
pentru cultivarea legumelor. Dacã vor-
bim de o grãdinã maturã, deja amena-
jatã, atunci bugetul este în jur de
600-800 lei ºi cuprinde doar o comple-
tare sau reînnoire unelte ºi scule de
grãdinãrit, tratamente, îngrãºãmânt ºi
eventual flori, jardiniere”.

Oficialii Praktiker ne-au menþionat cã
existã o permanentã presiune asupra pre-
þului produselor de amenajare a grãdini-
lor de la producãtori, prin creºterea tarife-
lor materiei prime, costurilor de transport,
deprecierea cursului în raport cu euro/do-
lar etc. “Chiar ºi în aceste condiþii, putem
vorbi de o stagnare a preþurilor de vânza-
re în raport cu 2013. Cãutãm în perma-
nenþã soluþii mai puþin costisitoare pentru
clienþi, însã putem spune cã mobilierul
din ratan ºi cel din lemn ºi-au menþinut
preþurile la nivelul anului 2013”, ne-au
mai spus aceºtia, menþionând cã soluþiile
mai ieftine, fãrã a face rabat la calitatea
produselor, ar fi seturile de mobilier de di-
mensiuni mai mici sau îmbinarea plasti-
cului cu metalul.

Piaþa de grãdinãrit, uºoarã
tendinþã de creºtere

Reprezentanþii Praktiker ne-au decla-

rat cã, în primii ani de crizã, piaþa de
grãdinãrit a fost ºi ea afectatã odatã cu
cãderea sectorului imobiliar, însã,
începând cu 2011, a apãrut o uºoarã
tendinþã de creºtere. “Clienþii au înce-
put cu paºi mici sã-ºi amenajeze grãdi-
nile, astfel cã ºi pentru 2014 estimãm o
uºoarã creºtere a vânzãrilor, dar nu mai
mare decât cea înregistratã în ultimii
ani”, estimeazã sursa citatã.

În aceastã primãvarã, Praktiker merge
pe aceleaºi game de produse pe care
le-a avut ºi în anii anteriori, dar a adus
noi modele, astfel încât cumpãrãtorii sã
poatã beneficia de noile tendinþe în ma-
terie de amenajãri (de exemplu seturi
mobilier tip dinning din PE ratan negru
cu blat de sticlã, jardiniere etajate
pentru partea de floristicã).

Oficialii Praktiker au adãugat: “Ca pre-
ocupare principalã, cãutãm soluþii sã
menþinem preþurile la acelaºi nivel, fãrã
a afecta calitatea produselor, cum ar fi
seturile de mobilier de dimensiuni mai
mici ºi mai încercãm totodatã sã lãrgim
paleta de culori. Este important pentru
clienþi sã aibã posibilitatea de a alege
dintr-o paletã mai bogatã de culori”.
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Sfaturi pentru amenajarea
grãdinilor

Specialiºtii Praktiker ne-au spus cã, în primul rând, înainte de a sta-
bili scopul ºi tipologia grãdinii, este foarte important ca proprietarii
de locuinþe sã se gândeascã la timpul pe care îl au ºi pe care îl pot
aloca pentru a sta în grãdinã, dar ºi timpul alocat întreþinerii grãdinii.
Pasul doi ar fi alocarea bugetului pe proiect luând în calcul cã îl poate
cheltui în cel puþin douã tranºe: primãvara - mai mult pe întreþinere
prin achiziþia de unelte/scule de grãdinãrit, sisteme de irigaþii, dar ºi
pe amenajarea grãdinii prin plantarea de flori, seminþe, bulbi, pomi
fructiferi sau achiziþie dale, borduri, garduri, pietriº, vopsea; vara –
mai mult pe partea de decorare ºi relaxare prin achiziþia de mobilier
de grãdinã, barbeque, piscinã, decoraþiuni.

Omer Susli,
noul proprietar
al Praktiker:

„Intenþionãm
sã atragem
doamnele
la Praktiker”

Omul de afaceri turc, Omer Susli, a
preluat, în acest an, afacerea lanþu-
lui de magazine de bricolaj Praktiker
din þara noastrã. Domnia sa a accep-
tat sã vorbeascã, pentru ziarul
BURSA, despre planurile pe care le
are în vedere la Praktiker.

Omer Susli a declarat: „Eu am
încredere 100% în mediul de afaceri
românesc. Toatã lumea zice cã e crizã,
dar în ultimii doi ani, România a înce-
put sã creascã, iar pentru o þarã ca
România un procent de 2,5-3% eu zic
cã este foarte sãnãtos. Noi am vãzut în
România ºi creºteri de 8-9-10% ºi s-a
dovedit ca nu era sãnãtos, aºa cã,
decât sã fie o creºtere de 8% timp de
trei ani ºi dupã aceea o scãdere în alþi
doi ani, mai bine sã avem în fiecare an
creºteri de 2,5 - 3 - 3,5, maximum 4%”.

Omul de afaceri a mai spus cã de la
Praktiker nu vrea 30-40 de milioane
euro profit, cum era pe vremuri, ci cã
doreºte sã investeascã constant în
lanþul de magazine: „Vom diversifica
gama de produse. Intenþionãm sã
atragem doamnele la Praktiker. E
foarte important pentru noi, pentru
cã ele sunt cele care decid referitor
la amenajarea locuintei. Bãrbaþii vin
în magazin sã cumpere un bec, iau
becul ºi pleacã acasã. Pe când doam-
nele vin sã cumpere un bec ºi cum-
pãrã ºi alte produse”.

Amenajari


