PRAKTIKER:

“Cerere in crestere

pentru mobilierul de gradina

din ratan artificial”

In aceasta perioada sunt la mare cautare amenajarile florale, arbustii
si pomii fructiferi

radina casei este loc placut

de relaxare, un colt de rai

unde sa-ti petreci timpul li-

ber. In aceastd perioada,
proprietarii de locuinte noi si vechi, din
mediul urban sau rural, cauta sa-si ame-
najeze grddinile, sa aiba o zona de re-
laxare, cu loc de joacd pentru copii,
amenajari florale si chiar un colt unde
sa poatd cultiva legume dupd metode
traditionale.

Specialistii de la Praktiker ne-au decla-
rat: “In cazul gradinilor mai mari, de re-
guli se opteaza si pentru o livada. in fun-
ctie de sezon, exista anumite tendinte.
Primavara, clientii Praktiker isi indreapta
atentia mai mult cdtre zona floristica,
arbusti ornamentali, pomi fructiferi, dar
si catre unelte si masini de gradinarit si
doar mai térziu, din aprilie — mai, incep
sd achizitioneze articole reprezentative
pentru zona de relaxare cum ar fi mobi-
lier de grading, piscine, grdtare, etc”.

Ei ne-au spus ¢4, in perioada de ince-
put a primaverii, exista cateva categorii
de produse care se vand bine, respectiv
flori precum muscate, primule, viole,
dar si seminte si butasi de trandafiri sau

chiar arbusti ornamentali. Gazonul este,
de asemenea, esential in amenajarea
grddinii, fiind preferat, in general, cel
universal. Cautati sunt si pomii fructiferi
precum mar, par, piersic, nug, cires.

Pentru zona de relaxare a gradinii,
proprietarii de locuinte cauta, in acea-
sta perioada, mobilierul de gradina, in
special, cel imitatie de ratan, ne-au mai
spus reprezentantii Praktiker, care au
subliniat: “Se remarcd o scadere a
vanzarilor de mobilier de gradina din
esentd lemn, piata indreptdndu-se mai
mult catre ratanul artificial, avand un
aspect modern si fiind mai usor de
intretinut. Tot in zona de relaxare se
vand bine grdtarele si piscinele”.

Piata din tara noastra nu
este atat de dezvoltata incat
sa se remarce anumite stiluri
de gradina

Specialistii Praktiker sustin cd piata
din tara noastrd nu este atat de dezvol-
tatd incat sa se remarce anumite stiluri
de gradina: “Nu putem vorbi in Romania
de gradina clasica, contemporana sau
minimalista. Ce putem observa este ca

exista o migrare catre gradina ambien-
tald. Din ce in ce mai
multi clienti gandesc
grddina ca un spatiu
de relaxare, tendintd
observatd chiar si in
zonele rurale, unde
gradina are prepon-
derent o functie agri-
cold”.

Clientii pentru ame-
najdri exterioare sunt
proprietarii de case
noi, construite recent,
care au gradini relativ
mici, dar si proprieta-
rii de case vechi, in
special din mediu rural. Potrivit Prakti-
ker, primii sunt mai focusati pe tipul de
gradind ambientala si spatiu de relaxa-
re, iar ultimii sunt axati pe gradina agri-
cold si pe intretinerea grddinii, mai
putin pe spatiu de relaxare.

Specialistii de la Praktiker ne-au de-
clarat ca cele mai solicitate produse de
mobilier sunt seturile de gradind cu 4,
respectiv 6 scaune si masd tip “din-
ning”. Pentru relaxare, sunt cdutate ba-
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"Pentru o gradind
medie (200 — 300 mp),
noud, putem vorbi de
un buget incepand de
la 2.500 lei in care
intrd atat zona
floristicd, de relaxare,
cat si spatiul de joaca
pentru copii si 0 zond
pentru cultivarea
legumelor”.

lansoarele si seturile cu masuta de ca-
fea, canapea si fotolii.
Ca material, este in
crestere cererea pe ra-
tan artificial, conform
sursei citate. “Desi in
scadere, incd se vinde
si mobilierul din lemn,
deoarece oferd o mai
mare rezistenta pre-
cum si o durata de via-
td mai lungd. Pentru
clientii care doresc so-
lutii rapide si mai pu-
tin costisitoare, exista
mobilierul din plastic
si metal”, afirma
reprezentantii Praktiker.

Bugetul pentru amenajari,
intre 600 de lei si
2.500 de lei

Ei au precizat cd bugetul alocat pentru
amenajarea gradinii depinde de stadiul
in care se afld aceasta: “De pilda, pentru
o gradind medie (200 — 300 mp), noud,
tanard, ce are nevoie de o amenajare
ampld, putem vorbi de un buget
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Sfaturi pentru amenajarea
gradinilor

Specialistii Praktiker ne-au spus ca, in primul rand, inainte de a sta-
bili scopul si tipologia gradinii, este foarte important ca proprietarii
de locuinte sd se gandeascd la timpul pe care il au si pe care il pot
aloca pentru a sta in grdding, dar si timpul alocat intretinerii gradinii.
Pasul doi ar fi alocarea bugetului pe proiect luand in calcul ca il poate
cheltui in cel putin doua transe: primavara - mai mult pe intretinere
prin achizitia de unelte/scule de gradinarit, sisteme de irigatii, dar si
pe amenajarea gradinii prin plantarea de flori, seminte, bulbi, pomi
fructiferi sau achizitie dale, borduri, garduri, pietris, vopsea; vara —
mai mult pe partea de decorare si relaxare prin achizitia de mobilier
de gradina, barbeque, piscind, decoratiuni.
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incepand de la 2.500 lei in care intrd
atat zona floristica, de relaxare, cat si
spatiul de joacd pentru copii si 0 zona
pentru cultivarea legumelor. Daca vor-
bim de o grddind maturd, deja amena-
jatd, atunci bugetul este in jur de
600-800 lei si cuprinde doar o comple-
tare sau reinnoire unelte si scule de
gradindrit, tratamente, ingrasamant si
eventual flori, jardiniere”.

Oficialii Praktiker ne-au mentionat cd
exista o permanentad presiune asupra pre-
tului produselor de amenajare a gradini-
lor de la producatori, prin cresterea tarife-
lor materiei prime, costurilor de transport,
deprecierea cursului in raport cu euro/do-
lar etc. “Chiar si in aceste conditii, putem
vorbi de o stagnare a preturilor de vanza-
re in raport cu 2013. Cautdm in perma-
nenta solutii mai putin costisitoare pentru
clienti, insd putem spune ca mobilierul
din ratan si cel din lemn si-au mentinut
preturile la nivelul anului 2013", ne-au
mai spus acestia, mentionand cd solutiile
mai ieftine, fdra a face rabat la calitatea
produselor, ar fi seturile de mobilier de di-
mensiuni mai mici sau imbinarea plasti-
cului cu metalul.

Piata de gradinarit, usoara
tendinta de crestere
Reprezentantii Praktiker ne-au decla-
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rat cd, in primii ani de criza, piata de
gradindrit a fost si ea afectata odatd cu
caderea sectorului imobiliar, insa,
incepand cu 2011, a apdrut o usoara
tendinta de crestere. “Clientii au ince-
put cu pasi mici sa-si amenajeze gradi-
nile, astfel ca si pentru 2014 estimam o
usoard crestere a vanzdrilor, dar nu mai
mare decat cea inregistratd in ultimii
ani”, estimeaza sursa citata.

In aceast primavara, Praktiker merge
pe aceleasi game de produse pe care
le-a avut si in anii anteriori, dar a adus
noi modele, astfel incat cumparatorii sa
poata beneficia de noile tendinte in ma-
terie de amenajari (de exemplu seturi
mobilier tip dinning din PE ratan negru
cu blat de sticld, jardiniere etajate
pentru partea de floristica).

Oficialii Praktiker au adaugat: “Ca pre-
ocupare principala, cautam solutii sa
mentinem preturile la acelasi nivel, fara
a afecta calitatea produselor, cum ar fi
seturile de mobilier de dimensiuni mai
mici si mai fncercam totodata sd largim
paleta de culori. Este important pentru
clienti sd aiba posibilitatea de a alege
dintr-o paleta mai bogata de culori”.

~. Omer Susli,

4 noul proprietar
al Praktiker:

sIntentionam
sa atragem
doamnele

la Praktiker”

Omul de afaceri turc, Omer Susli, a
preluat, in acest an, afacerea lantu-
lui de magazine de bricolaj Praktiker
din tara noastrd. Domnia sa a accep-
tat sa vorbeascd, pentru ziarul
BURSA, despre planurile pe care le
are in vedere la Praktiker.

Omer Susli a declarat: ,Eu am
incredere 100% in mediul de afaceri
romanesc. Toata lumea zice ca e criza,
dar in ultimii doi ani, Romania a ince-
put sa creasca, iar pentru o fara ca
Romania un procent de 2,5-3% eu zic
ca este foarte sanatos. Noi am vazut in
Romania si cresteri de 8-9-10% si s-a
dovedit ca nu era sandtos, asa ca,
decat sa fie o crestere de 8% timp de
trei ani si dupd aceea o scadere in alfi
doi ani, mai bine sa avem in fiecare an
cresteri de 2,5 -3 - 3,5, maximum 4%".

Omul de afaceri a mai spus ca de la
Praktiker nu vrea 30-40 de milioane
euro profit, cum era pe vremuri, ci ca
doreste sa investeasca constant in
lantul de magazine: ,Vom diversifica
gama de produse. Intentionam sa
atragem doamnele la Praktiker. E
foarte important pentru noi, pentru
ca ele sunt cele care decid referitor
la amenajarea locuintei. Barbatii vin
in magazin sd cumpere un bec, iau
becul si pleacd acasd. Pe cand doam-
nele vin sa cumpere un bec si cum-
para si alte produse”.




