Radu Gratian Ghetea:
"Procedura de insolventd este foarte

greoaie. Cu mare frecventd se intampld ca
planurile de reorganizare sd nu fie viabile".

IN HATISUL DE TERMENE SI PROCEDURI,

“Debitorul
poate amana
la nesfarsit
lesirea

in hatisul de termene si proceduri, debitorul poate amana la nesfarsit
iesirea din insolventd, subliniazd Radu Gratian Ghetea, presedintele
Asociatiei Romane a Bancilor (ARB) si presedinte CEC Bank.

Domnia sa ne-a precizat, in cadrul unui interviu: “Intrucat procedura de
insolventa dureaza foarte mult, si pastrarea integritatii acestor imobile
este destul de dificila, atat din cauza intemperiilor, dar si din cauza ca
de multe ori dispar unele componente”.

Radu Ghetea a precizat cd, dupa o stagnare foarte lunga a sectorului
imobiliar, se observa un reviriment in aceasta piata.

in acest context, bincile sunt gata sa dea credite, mai ales avand in ve-
dere lichiditatea crescuta din sistemul bancar, ne-a mai spus domnia sa,
apreciind ca si dobanzile reduse la creditele in lei ar trebui sa constituie
un punct de crestere pentru acest tip de imprumuturi.

“Prima oferta a tarii noastre, si pentru investitorii straini si pentru cei romani,
este ca dobanda la creditele in lei este deja comparabild, daca nu, in unele
cazuri, mai scazuta decat dobanda la imprumuturile in valutd, dupa ce ani si
ani de zile ne gandeam ca nu se va ajunge niciodata aici”, apreciaza
bancherul.

din insolventa”

(Interviu cu Radu Gratian Ghetea,
presedintele Asociatiei Romane a Bancilor)

Reporter: Cum a evoluat, anul
trecut, piata imobiliara, din
punctul de vedere al bancilor?

Radu Gratian Ghetea: Se obser-
va un reviriment in acest sector, in
sensul ca incep sa se miste usor
operatiunile pe piata imobiliard,
dupa o stagnare foarte lunga a
segmentului. La acest fapt a ajutat
foarte mult continuarea si diversi-
ficarea programului “Prima Casa”.

Piata locuintelor este una care se
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misca, insd pare cd mai mult se
miscd piata spatiilor de birouri,
ceea ce este un lucru bun, pentru
ca apar locuri de munca.

As dori sa mentionez ca acest re-
viriment timid are si va avea cu si-
guranta sustinerea bancilor, chiar
daca piata de real estate ne-a cre-
at destul de multe probleme in
perioada crizei. Segementul de
real-estate din Romania trebuie sa
se dezvolte, iar sistemul bancar

are fondurile necesare in acest
sens.

Reporter: Inseamna cé bancile
au apetit pentru creditare?

Radu Gratian Ghetea: Dupa
cateva miscari de politica moneta-
ra facute de BNR in ultimele luni -
rezerva minima obligatorie si
dobanda de politicd monetara au
fost reduse -, in piata exista lichi-
ditate destul de multa, care trebu-
ie folosita in cel mai eficient mod.
Acest lucru presupune sa dai cre-
dite. Bancile sunt interesate sa fo-
loseascd aceasta lichiditate in cre-
ditare si asteptam sd vina atat per-
soanele fizice, cat si cele juridice,
intrucat este un moment favorabil
- dobanzile sunt jos, iar bani exista.

Reporter: Bancile sunt dispuse

sa crediteze si investitii imobiliare
mari, tinand cont ca multi dezvol-
tatori de acest gen au intrat in in-
solventa?

Radu Gratian Ghetea: Atunci
cand vor fi afaceri creditabile si va
fi nevoie de bani, béncile care au
adus lichiditate cand a trebuit si
dupa aceea au luat-o inapoi o vor
readuce in tard, pentru cd Romania
are oportunitati deosebit de mari.

Reporter: Sunt investitorii inte-
resati sd contracteze credite?

Radu Gratian Ghetea: Investito-
rii vin la banci, in special cei pre-
zenti pe piata birourilor si pe seg-
mentul spatiilor comerciale. Nu
vin inca cei care doresc sa constru-
iasca blocuri sau ansambluri rezi-
dentiale, pentru cd, mai intai, tre-



buie lichidate cele aflate in insol-
venta.

Reporter: Cum decurge recupe-
rarea creantelor de la companiile
in insolventa?

Radu Gratian Ghetea: Procedu-
ra de insolventa este foarte greoa-
ie. Cu mare frecventa se

intampla ca planurile de re- "Eu sunt .
orqanizare s.é T\u fie viabi- foarte bucuros cdi

le. In acelasi timp, eva-

luarea blocurilor si a aceStprogramafOSt

cartierelor reziden-
tiale este destul de
dificil de realizat. De
multe ori, noi sun-
tem obligati sa asi-
guram paza acestor
ansambluri si, cu toata
paza pe care o punem,

sunt cazuri in care dispar

parti din imobile, ceea ce
ingreuneaza procesul de vanzare.
Asadar, intrucat procedura de in-
solventd dureaza foarte mult, si
pastrarea integritatii acestor imo-
bile este destul de dificila, atat din
cauza intemperiilor, dar si din cau-
za ca de multe ori dispar unele
componente.

ARB a facut nenumarate inter-
ventii, solicitand ca procedura in-
solventei persoanelor juridice sa
fie simplificata. Nu am avut suc-
ces, ci dimpotriva, daca inainte
specialistii in domeniu erau exe-
cutorii bancari, care puteau sa
continue mai usor munca de con-
ciliere cu debitorul si, in multe ca-
zuri, chiar sa il aduca in situatia sa
revind in activitate, acum avem
executori judecatoresti, practicieni
in insolventa etc., iar in tot acest
hatis de termene si proceduri, de-
bitorul poate amana la nesfarsit
iesirea din insolventa.

Reporter: Cat de afectat este
sistemul bancar de insolventa de-
bitorilor din domeniul imobiliar?

Radu Gratian Ghetea: Fiecare
banca a fost expusa mai mult sau
mai putin acestui fenomen,
intrucat institutiile financiare au
avut un apetit diferit pentru acest
tip de credite.

Bancile, prin natura lor, sunt en-
titati care-si asuma riscuri, pentru
ca noi nu lucram cu banii nostri, ci
cu banii clientilor. Au fost si mo-
mente faste, cand sistemul bancar
a mers foarte bine, economia mer-
gea foarte bine, dupa care a venit
criza si lucrurile au luat o turnura
total diferita. Acest lucru nu

prelungit, avand un plafon de
2,5 miliarde lei, care inseamnd
foarte mult pentru revigorarea
pietei imobilare si segmentului
constructiilor, dar si pentru
asigurarea de locuri de
muncd".

fnseamnd ca ramanem blocati in
ideea ca, tinand cont de ceea ce
s-a intamplat, nu vom mai da cre-
dite, intrucat, in acest caz, ne de-
sfiintdm ca industrie.

Reporter: Institutiile financiare
au conditii mai dure pentru credi-

tare?

Radu Gratian Ghetea: Asuma-
rea riscului trebuie sa fie facuta in
acest moment nu neaparat cu
aceleasi restrictii sau retineri pe
care le-am avut in timpul crizei, in
care nu mai vedeam ce se

intampla. Trebuie sa fim flexibili si
sa ne adaptam contextului actual
din piatd, iar acest lucru nu inseamna
sa indsprim conditiile de credita-
re, ci, dimpotriva, sa le relaxam, ca
sa ne putem face meseria.

Reporter: in acest caz, cu ce
oferte vin bancile, pentru atrage-
rea clientilor?

Radu Gratian Ghetea: Prima
oferta a tarii noastre, si pentru
investitorii straini, si pentru cei rom-
ani, este ca dobanda la creditele in
lei este deja comparabild, daca nu,
in unele cazuri, mai scazuta decat
dobanda la imprumuturile in valu-
td, dupd ce ani si ani de zile ne
gandeam cd nu se va ajunge nicio-
data aici.

Reporter: Care este profilul
clientului bancar, in acest mo-
ment?

Radu Gratian Ghetea: As spune
ca profilul clientului nu mai este
similar nici cu cel de dinainte de
crizd, nici cu cel din timpul crizei.
Am remarcat ca se intampla ceea
ce era de asteptat - cei mai cura-
josi deja fac pasul sa mearga la
banca pentru un credit, pentru ca
vor sa-si indeplineasca un vis,
respectiv sa-si ia o casa. Lectiile
din ultimii ani fi fac sa fie mult mai
atenti la ceea ce solicitd si la ceea
ce semneaza. Trebuie sa fim atenti
la ce ne angajam.

Sunt solicitari de imprumut si
pentru achizitionarea unei vile sau
a unei case de lux, mai ales céd pre-
turile acestora au scdzut, la care se
adaugad cererile de locuinta prin
programul “Prima Casd”.

Reporter: Credeti cd programul
“Prima Casd” va fi in continuare
motorul cresterii creditarii?

Radu Gratian Ghetea: Eu sunt
foarte bucuros ca acest program a
fost prelungit, avand un plafon de
2,5 miliarde lei, care inseamna
foarte mult pentru revigorarea
pietei imobilare si segmentului
constructiilor, dar si pentru asigu-
rarea de locuri de munca. Toate
acestea ma duc cu gandul cd vom
avea mai multe solicitari de credi-
te decat in anii trecuti.

Reporter: Multumesc!



