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DIN CAUZA SCUMPIRI| MATERIEI PRIME

“Oamenii nu isi mai permit foisoare”

(Interviu cu Cornel Barbu, reprezentantul companiei “Foisoare Terase”)

Oamenii nu isi mai permit
foisoare, din cauza scumpirii ma-
teriei prime, ne-a transmis Cornel
Barbu, reprezentantul companiei
“Foisoare Terase”.

in acelasi timp, clientii sunt din
ce in ce mai pretentiosi, majorita-
tea solicitand finisaje foarte bine
realizate si modele de foisoare, te-
rase, pergole diferite, fata de ceea
ce se gaseste acum in piata.

Domnia sa ne-a precizat c3, in ul-
tima perioadd, cererea a crescut pe
segmentul pergole si terase,
“deoarece consumul de materiale
este mai mic si necesitd mai putina
manoperd, ceea ce inseamna un
pret mai redus pentru client”.

Domnul Barbu ne-a vorbit atat -

despre piata de profil, cat si despre
evolutia companiei sale.

Reporter: Care este povestea
companiei?

Cornel Barbu: Prins intr-un
vartej in care lucrurile incepusera
sd ia amploare, Florian Barbu (tatal
meu) a realizat, in anul 1992, ceea
ce nimeni nu realizase pana atunci,
in zona - a infiintat prima societate
comerciald din Comuna Calugareni,
Judetul Giurgiu, ce avea ca obiect
principal de activitate prelucrarea
lemnului.

Vestea s-a raspandit rapid, iar oa-
menii din comuna, dar si din locuri
mai indepartate, au dus vorba
despre lucrurile strasnice iesite din
micul atelier al mesterului: de la bi-
nale - usi, ferestre, dusumele, lam-
briuri, pana la diferite modele de
garduri ornamentale.

Participand, de-a lungul timpu-
lui, la toate etapele de prelucrare
- de la aducerea bustenilor din
pddure, pana la proiectarea si re-

alizarea produselor finite, m-am
indragostit de lemn. Acumuland
experienta necesara, in anul
2010, am infiintat intreprinderea
individuala “Barbu F. Cornel”, ce
are ca obiect principal de activita-
te tot prelucrarea lemnului, dar
este specializatd pe constructia
de foisoare, terase, casute din
lemn si pergole, mansarde, scari
interioare, balcoane, baruri, gar-
dulete, lambriuri.

31



Inainte s& ne profilim pe dome-
niul foisoare-terase, domeniul
principal de activitate a fost pro-
ductia de tampldrie din lemn (bi-
nale), dusumele, lambriuri, garduri
etc. In timp, dupéa aparitia tampla-
riei PVC, nemaiavand cerere, am
fost nevoiti sa ne axam pe o alta la-
turd. Acela a fost momentul in care
am inceput productia de foisoare,
terase, balcoane,pergole.

Reporter: Ce tipuri de foisoare
produceti?

Cornel Barbu: Majoritatea
foisoarelor produse de firma
noastra sunt facute la comanda, in
functie de gusturile clientilor. Cei
mai multi solicitd modele diferite
de balustrada si mobilier.

Lucrarile sunt executate din lemn
uscat in cuptor, finisat extra, tratat
cu lacuri produse in Italia (pentru re-
zistenta ridicatd in timp). Lucrarile
au un termen de garantie de doi ani.

Ca produs nou aparut pe piata,
putem vorbi de productia de scdri
interioare si gratar pentru foisor
(cu caramida aparentd). Tipurile de
foisoare pe care urmeaza sa le pro-

ducem depind de gusturile clienti-
lor, acestia fiind din ce in ce mai
pretentiosi si dorind foisoare din
ce in ce mai moderne.

Reporter: Care sunt preturile
foisoarelor pe care le produceti?

Cornel Barbu: Pretul minim pen-
tru un foisor de 3x3 metri este de
4.500 de lei, iar pretul maxim poate
ajunge la 15.000 de lei, in functie
de dimensiuni si model (cu pereti
inchisi, gratar in interior si mobilier
pentru acesta).

Reporter: Care este profilul
clientilor dumneavoastra?

Cornel Barbu: in proportie de
70% sunt persoane cu functii inal-
te. De asemenea, mai avem si
clienti firme.

Reporter: Cati angajati aveti?

Cornel Barbu: Sub coordonarea
mea lucreaza cel putin sapte oa-
meni - tamplari, montatori, vopsi-
tori -, impadrtiti in echipe de lucru,
in atelier si pe teren.

Reporter: Care sunt tendintele
din piata?

Cornel Barbu: Clientii nu isi mai
permit foisoare, din cauza scumpi-
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rii materiei prime. In ultima perioa-
da cererea a crescut pe segmentul
pergole si terase, deoarece consu-
mul de materiale este mai mic si
necesita mai putina manopera,
ceea ce inseamna un pret mai re-
dus pentru client.

Reporter: Cum a evoluat cererea,
in raport cu oferta?

Cornel Barbu: Din anul 2005, in
care am trecut pe productia de
foisoare-terase, am informat cercul
nostru de clienti de inceperea pro-
ductiei, fapt care a dus la dezvolta-
rea acesteia. Odata cu trecerea

timpului, am renuntat definitiv la
productia de tamplarie din lemnv
(cea de bazd), deoarece cererea
pentru foisoare, terase, pergole a
crescut considerabil, de la an la an.

Reporter: Care a fost evolutia
preturilor in acest domeniu?

Cornel Barbu: Preturile au
crescut in fiecare an, ca urmare a
scumpirii, in primul rand, a mate-
riei prime, acestea fiind influentate
si de cresterea TVA.

Pentru urmatorii 2-3 ani estimez
o crestere a preturilor cu pana la
20-30%.

LAURENTIU SERBOV, ATELIERUL VERDE:

“Tendintele din piata amenajarilor de gradina variaza in functie de
bugetul clientului”

in ceea ce priveste amenajarile de
grading, tendintele din piata variaza in
functie de bugetul clientului, ne-a spus
Laurentiu Serbov, arhitect peisagist in
cadrul companiei Atelierul Verde.

Cele mai multe cereri sunt pe seg-
mentul de gazonare (gazon rulat si
prin samanta), pregdtire teren si
sistem de irigatii, afirma domnia sa,
precizand: “Anul acesta au fost mai
multe cereri de oferta decat lucrari
propriu-zise. Clientul are tendinta sa
faca tot ce este mai ieftin, in detri-
mentul materialelor de calitate. In
2015 am avut de-a face si cu o
crestere a pretului la materialele de
irigatii, ca urmare a cresterii
dolarului”.

Laurentiu Serbov ne-a declarat ca
suma medie alocata de o familie pen-
tru amenajarea gradinii este de 1.000
de euro - fatd de alti ani in care buge-
tul cheltuit in acest scop era de 3.000
sau de 4.000 de euro.

Arhitectul ne-a mai spus: "Clientii
nostri provin, in general, din clasa de
mijloc. Ceea ce afecteaza aceasta piata
sunt asa-zisii «mici Intreprinzatori»,
care sunt foarte multi si care, cu o gre-
bla si o cazma, amenajeaza gradini de
calitate inferioara, oferind preturi ex-
trem de mici”.

Cel mai des utilizat gazon este cel
rulat, fiind forma cea mai simpla sa ai
un gazon instant. Pe acest segment,
preturile variaza intre 4,5 euro pe

EIOKCKX  RAARAAAAKKK,
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Reporter: In ce mod s-au educat
clientii?

Cornel Barbu: Clientii sunt din
ce in ce mai pretentiosi, majorita-
tea solicitand finisaje foarte bine
realizate si modele de foisoare, te-
rase, pergole diferite, fata de ceea
ce se gaseste acum in piata.

Reporter: Ce suma medie aloca
o familie pentru achizitionarea
unui foisor?

Cornel Barbu: Suma medie alo-
cata de o familie pentru achizitio-
narea unui foisor este de aproxi-
mativ 7.000 lei, care presupune un

metrul patrat - cel autohton - si 8-8,5
euro/mp - gazonul de import, cu tot
cu montaj.

Gazonarea prin samantd, care are
ca dezavantaj faptul ca, pentru a
ajunge la maturitate, sunt necesare
cateva luni, in care este nevoie de o
intretinere riguroasa, este si ea folo-
sita si solicitata de catre clientii
nostri. O conditie de baza este ca su-
prafata respectiva sa beneficieze de
un sistem de irigatii - daca suprafata
depiseste 100 de mp. In acest caz,
preturile variaza intre 1 euro si 2,5
euro (inclusiv montaj), in functie de
suprafata.

in ceea ce priveste plantele, in ge-
neral, pentru amenajarea gradinii,

foisor dreptunghiular de 4,5x3,5
m, cu balustrada inclusa. O pergola
de 5x4 m (cu panza) costa 4.000 lei,
in timp ce o terasa de 6x4 m are un
pret de 7.000 lei.

Reporter: Care sunt cele mai ca-
utate foisoare?

Cornel Barbu: Cele mai cdutate
foisoare sunt cele moderne si cat
mai simple (balustradd cu
stalpisori verticali, simpli si stalpi
fara model), aceasta fiind tendinta
pentru Bucuresti si imprejurimi.

sunt folosite cele care rezista si s-au
adaptat la clima noastra (este vorba
despre plantele produse in import -
Ungaria, Italia, Olanda). Plante pro-
duse in tara noastra se cultiva in pe-
rioada de primavara, cand tempera-
turile nu sunt crescute, si toamna.
Din acest segment, exista cerere pen-
tru arbori destinati aliniamentului si
pentru gard viu.

Printre alte elemente esentiale de-
dicate amenajdrii gradinii, se numara
sistemele de iluminat, sistemele de
drenaj si cele pentru irigatii, care pot
avea preturi diferite in functie de ca-
litatea materialelor, complexitatea
executarii acestora si suprafata
terenului.
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