PRODUCATORII DE MOBILA:

Clientii trec de la PAL, la lemn masiv

Piata mobilei se afla intr-un moment important al evo-
lutiei sale, odata cu educarea clientilor, care trec, in nu-
mar tot mai mare, de la mobilierul din PAL la obiectele re-

alizate din lemn masiv.

Producatorii de mobila prezenti la targul de profil care
a avut loc in luna aprilie in Bucuresti ne-au spus, in majo-

Mihai Tibichi, GMS Wood
Invest: "Partea de mobila la
comanda nu este foarte bine
acoperita in tara noastra”

Companie cu capital integral
romanesc, care are in dotare utilaje
de ultimd generatie si dispune de
personal calificat in domeniul pre-
lucrarii lemnului, GMS Wood Invest
produce orice tip de mobilier pe
comanda, profilandu-se in general
pe stejar masiv, dupa cum ne-a
spus Mihai Tibichi, inginer desig-
ner in cadrul societatii.

Domnia sa ne-a precizat ca, in
functie de bugetul clientului, com-
pania adopta diverse solutii in
ceea ce priveste materia prima uti-
lizatd, cum ar fi furnirul, pentru
anumite corpuri, sau alte
materiale.

Avand biroul de proiectare si
vanzare in Bucuresti si fabrica in
Bacau, producatorul roman a pa-
truns cu succes si pe pietele exter-
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ritate, ca oamenii au inceput sa renunte la kitch si optea-
za tot mai mult pentru mobilierul de calitate.
Gusturile referitoare la finisaje au ramas, insa, diversi-

ficate, unii preferand culorile intense si fronturile mai so-

le natur.

ne, urmdrind o continua dezvolta-
re a diversificarii produselor finite
si a extinderii pietei de desfacere.
Domnul Tibichi ne-a declarat:
"Realizdm mobild pentru case si
HoReCa. Putem executa obiecte

fisticate, iar altii fiind interesati de liniile drepte si culori-

de mobilier si din fag, frasin, tei sau
rdsinoase. Daca se dorese ca
aspectul sa fie din stejar, fronturile
sau carcasa pot fi facute din acest
tip de lemn, iar restul, partile care
nu se vad, pot fi realizate din furnir

de stejar.

Partea de mobild la comanda nu
este foarte bine acoperita la noi si
sunt multi clienti care au un spatiu
mai mic sau care nu se potriveste
cu mobilierul lucrat in serie. De
aceea, noi producem mobilier la
comanda, clientul avand posibili-
tatea sd-si creeze propriul model,
realizdnd un design de interior ex-
clusivist".

Mobilierul realizat de GMS Wood
Invest, care activeaza de doi ani pe
piata noastrd, are o gamd largd de




nuante si un finisaj adaptat fiecarui
spatiu de interior: dormitor, li-
ving-room, bucatarie etc.

Si solicitarile clientilor

nu tocmai sdnatoase. Strainii au si o
altd putere de cumpdrare. Oricum,
tendinta de trecere de la PAL

la lemn masiv este in

sunt diverse - exist3 Mihai Tibichi: progres si in tara noas-
persoane care nu "Cererile vin atdt tra. Nu este corect ca
fac rabat la calitate din partea noi sa folosim ru-

si persoane care
urmaresc ca mobi-

la sd coste cat mai
putin, ne-a spus re-
prezentantul produ-
catorului, adaugand,

fnsd, ca circa 80-90% dintre
clienti opteaza pentru lemn masiv
100%.

Cert este ca oamenii nu se mai
axeaza foarte mult pe PAL, care
este ieftin si necalitativ.

Cererile vin atat din partea pro-
prietarilor de case, apartamente si
vile, cat si dinspre HoReCa, potrivit
lui Mihai Tibichi: "Sunt oameni care
isi cumpara apartamente prin dife-
rite programe si care isi construiesc
case noi. Majoritatea clientilor care
isi mobileaza casele cu mobila din
lemn masiv au locuinte noi. in alte
tari nu se mai merge in niciun caz
pe PAL, iar acum a aparut si la noi
aceasta tendinta. Mai mult, in afara
exista tendinta sa se mearga pe
lemn masiv care nici mdcar sa nu fie
lacuit - se aplica un lac mat sau se
da direct cu ulei, ca sé fie cat mai
natural. La noi, dacd omul se muta
in casa noud, atunci merge mai
mult pe lemn, dar daca doar schim-
ba o piesa sau mobila intr-o came-
rd, deocamdata clientii nu dispun
de buget sa schimbe PAL-ul cu
lemnul masiv. Nu avem o educatie
foarte ridicata in acest sens. In afara,
toata lumea stie cd, la temperaturi
extreme, PAL-ul emana substante

proprietarilor de case,
apartamente si vile,
catsidinspre
HoReCa".

megusul si crema

lemnului s o trimi-
tem la export".

Domnia sa ne-a ex-

plicat ca cererea pe

piata noastra este foarte

mare, dar cd "romanul cum-

para cu un pret si vinde mai depar-

te, in alte tari, cu un pret de 3-4 ori

mai mare".
Compania are contracte de cola-

borare cu firme si designeri pentru
HoReCa din Danemarca, Franta,
Belgia si Germania, dar vinde de-
stul de multin tara.

Web Com Trading: "Cererile
pentru obiectele Mobteco
sunt atat pentru case noi,
cat si pentru reamenajarea
locuintelor vechi”

Experienta specialistilor dedicati
deservirii clientilor si tehnologia
utilizata in activitatea companiei
face din Artesi Mobili o poveste de
succes, dupa cum apreciaza repre-
zentantii Mobteco Product, socie-
tate ce realizeaza mobilierul Artesi.

Sursele citate subliniaza: "Pornita
din dorinta de a schimba perceptia
asupra pietei de profil, dar si din
nevoia de a impune pe piatd un
design proiectat cu grija pentru
client, Artesi pune la dispozitia
clientilor sdai mobila si mobilier la
comanda cu finisaje atent
realizate".

In cei nou3 ani de cand activeaza
pe piata noastra, mobila Artesi
impleteste materiale precum
PAL-ul dublu melaminat de diver-
se grosimi si nuante, cu MDF-ul
vopsit (mat sau lucios), MDF-ul
infoliat (mat, lucios sau cu textura
de lemn), MDF-ul sau PAL-ul furni-
ruit, accesorizate cu o gama larga
de elemente de feronerie atent

selectate.

Gama variata de culori pusa la dis-
pozitie de companie, finisajele si
accesoriile ofera posibilitati multi-
ple cu privire la modul in care aces-
tea sunt combinate, amprenta per-
sonala fiind cea care va oferi spa-
tiului mobilat un plus de valoare.

Inainte de realizarea produsului
finit, reprezentantii producdtorului
se intrunesc cu clientii in mai mul-
te sedinte de lucru.

Conform surselor citate, printre
serviciile puse la dispozitia clienti-
lor se regasesc designul personali-
zat adaptat cerintelor concrete;
asistenta profesionald asigurata de
proiectanti; adaptabilitate foarte
mare a solutiilor; gama de finisaje
diversificata, solutiile de design
complete, la cerere; tehnologia si
materialele de ultima ora; consilie-
rea specializata, asigurata de un
personal profesionist; serviciile de
transport si montaj gratuite; servi-
ciille de garantie si postgarantie;
calitatea; termenele de executie si
livrare scurte; continuitatea
gamelor de produse si finisaje.

Reprezentantii Web Com Tra-
ding, care comercializeazd mobi-
lierul produs de Mobteco, ne-au
precizat ca toata mobila este reali-
zatd pe comandd, compania pro-
ducand si mobilier scump, dar si
mobild pentru bugete medii si
mici, pentru persoane fizice.
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In functie de tipul ei, de spatiul
din bucatarie, de cate sertare are,
de gradul de accesorizare etc., bu-
catariile realizate de Mobteco pot
costa de la 2000 de lei la 20.000 de
lei. Aceeasi situatie o regasim si in
cazul dormitoarelor.

Compania produce din anul 2007
si nu exportd, dupd cum ne-au
spus reprezentantii Web Com Tra-
ding, subliniind: "In toti acesti ani
ne-am ghidat dupa cerere, pentru
ca atunci cand cade piata imobilia-
rd, cade totul - segmentul mobilei,
instalatiile, tot ceea ce este legat
de casa".

Conform acestora, clientii cer
foarte mult alb si bej, "totul uni, cat
mai lejer", dimensiuni mari si fara
"Incarcaturi”.

Clientii, care negociaza pretul mo-
bilei, cumpara produse atat pentru
locuinte noi, cat si pentru reamena-
jarea de locuinte si pentru comple-
tarea obiectelor de mobilier.

Lacurile pe care Mobteco le utili-
zeaza la finisarea mobilei sunt toa-
te pe baza de apa.

LogiBic produce mobilier
pentru toate destinatiile

Societatea Logi Bic din Constanta
are ca obiect principal de activitate
productia de mobilier (birouri, dor-
mitoare, bucatarii, sufragerii, ca-
mere de tineret, tapiterie, mobila
pentru hol) si a fost infiintata ca ur-
mare a cererii de de produse de in-
terior (mobilier, jaluzele si tampla-
rie PVC). Reprezentantii companiei
spun ca se adreseaza tuturor cate-
goriilor de clienti, atat persoane fi-
zice, cat si persoane juridice, pro-
dusele putand fi achizitionate din
cele trei showroom-uri de prezen-
tare deschise in Constanta.

Sursele ciatate mentioneaza:
"Logi Bic este ganditd ca o solutie
completa pentru mobila la coman-
dd, de la proiectare 3D la executie,
cu tehnologie de ultimd generatie.
Cu ajutorul unor materiale moder-
ne si a unor accesorii functionale,
mobilierul executat de noi satisfa-
ce cele mai diverse si exigente ale-
geri. Nu in ultimul rand , trebuie
avut in vedere pretul competitiv
pe care il oferim datoritd unor
optimizari continue".

Acestea apreciaza ca diferenta
dintre mobila realizata la coman-
dd, "intr-un regim de exigentd teh-
nicd, proiectare, design" si mobila
executatda pe comanada in mici

ateliere mestesugdresti, cu ajuto-
rul unor unelte "hobby" este data
de valoarea de intrebuintare mai
indelungata a produsului finit si de
calitatea finisajelor.

Logi Bic produce la comanda mo-
bilier pentru toate destinatiile:
dormitoare, bucatarii, biblioteci,
baruri, mobilier tapitat, office, mo-
bilier hotelier si comercial, mate-
rialele utilizate fiind MDF-ul,
PAL-ul melaminat, sticla, aluminiul,
canturile ABS, HPL etc.

Societatea asigura consiliere
clientilor, astfel incat designul pro-
duselor, conceptia si proiectarea
mobilierul sa fie in concordanta cu
solicitarile, preferintele si persona-
litatea acestora, oferind suport
pentru orice situatie post-vanzare.

Societatea executd mobila la co-
manda atat pentru persoane fizice,
cat si pentru persoane juridice
cum ar fi lanturile farmaceutice,
magazinele, cabinetele medicale,
sediile de firme, bdncile, gradinite-
le, hotelurile, caminele studen-
testi).

"Ne-am mentinut pe piata datori-
ta calitdtii produselor si a clientilor
multumiti de serviciile noastre si a
recomandarilor acestora. De ace-
ea, indiferent de marimea comen-
zii, clientul este tratat cu aceeasi
promptitudine, seriozitate, respect
si amabilitate”, sustin reprezentan-
tii producatorului.

Logi Bic SRL oferd, de asemenea,
idei si solutii practice de amenajari
si decoratiuni, selectand pentru
client culoriile, materialele, podele-
le, tapetul si corpurile de iluminat.

Diana Teodorescu, consilier in ca-
drul companiei, ne-a spus ca
MDF-ul lucios, utilizat penrtu reali-
zarea unor fronturi, este un mate-
rial mai pretios decat altele. Dom-
nia sa ne-a spus ca unele piese au
culori foarte puternice (turcoaz,
rosu, violet), la cererea clientilor.
Chiar dacd anumite obiecte de mo-
bilier sunt minimaliste, ele sunt ae-
risite si foarte utile, potrivit dom-
niei sale, care ne-a spus ca sunt si
clienti care vin cu schitele lor, iar
producatorul executa mobilierul la
comanda, in functie de dorinta
fiecaruia.

Bugetul mediu al clientilor este
de peste 3.000 de lei, dar vin si
clienti cu buget foarte mare pentru
case noi. "In orice caz, lumea nu
mai cauta produse ieftine, pentru
ca mobila este pentru intrebuinta-



re indelungata si trebuie sa fie de
calitate", afirma reprezentantii
companiei. Desi aceasta este de 15
ani pe piata, nu comercializeaza
mobild si in alte tari.

Preturile bucatariilor realizate de
aceasta societate sunt cuprinse, in
functie de materiale, accesorii, de-
cupaje etc., intre 800 de lei si 2500
de lei pe metrul liniar.

Mobilierul poate fi si antichizat,
cu patind aurie sau argintie, iar
tendinta este MDF-ul, acesta fiind
un material mult rezistent in com-
paratie cu PAL-ul. Pretul MDF-ului
poate ajunge si la 150 de euro pe
metrul pétrat, in functie de efect,
pret ce difera foarte mult de cel al
PAL-ului. MDF-ul se intretine usor,
ne-a mai spus doamna Teodores-
cu, explicand: "Daca omul se plicti-
seste de o culoare sau isi zgarie
mobila, atunci poate aduce inapoi
obiectul de mobilier, care va fi re-
vopsit. PAL-ul nu suferd astfel de
modificari si nu prea este pretabil
la bucatarii, pentru cd are cant si
permite sd intre umezeala".

Alprom exporta 90% din
mobila produsa

Alprom SA Pitesti se numara prin-
tre companiile importante produ-
catoare de mobila din Romania si
Estul Europei, avand in vedere
orientarea spre calitate, capacitati-
le mari de prelucrare a lemnului si
experienta in domeniu, fiind pe
piata din anul 1963.

Linia de produse consta in mobi-
lier cu design clasic si modern, din
lemn masiv sau partial masiv, pen-
tru sufragerie, dormitor, living si
hotel. Principalele esente din care
este produsa mobila de la Alprom

sunt stejarul, fagul, plopul si alte ti-
puri specifice pentru zona
est-europeana.

Compania este recunoscuta ca
furnizor traditional de produse de
mobild pentru piata vest-europea-
na, reusind sa realizeze o cifra de
afaceri de peste 12 milioane euro,
din care exportul reprezinta 70%.

In prezent, societatea livreaza
mobilier din lemn pentru sufrage-
rie, living, dormitor si hotel in pes-
te 13 tari europene, potrivit infor-
matiilor publicate de Alprom.

Acestea arata ca tipul de mobila
este clasic sau modern in urmédtoa-
rele constructii: "lemn masiv - ste-
jar/fag/plop/rdsinos in finisaje di-
verse; partial masiv - elemente ma-
sive si panouri furniruite in diverse
finisaje; esente lemnoase locale
pentru masiv si o varientate larga
de furnire locale si din import; par-
tial masiv vopsit - elemente masive
si panouri de MDF finisate opac”.

Compania produce atat desig-
nuri exclusive pentru retaileri si dis-
tribuitori internationali, cat si mo-
dele sub marca proprie distribuite
in Romania si alte tari.

Societatea continua consolidarea,
prin infiintarea MCS Exim Alprom,
care va functiona ca divizia de retail
si distributie a producatorului pe
piata Romaniei si a tarilor limitrofe
din zona est-europeana.

Antonel Cristi Bunu, general ma-
nager al societatii argesene, ne-a
spus cd, acum, tendintele pe piata
autohtona a mobilei se indreapta
catre mobila clasica: "Noi imbinam
clasicul cu modernul, avand si linii
drepte in compozitie. Lumea se
intoarce catre mobila clasicd, pen-
tru ca si-a dat seama ca ce este re-

zistent este si placut. Kitch-ul nu
mai primeaza. Fiind de peste 50 de
ani pe piatd, ne-am adaptat in per-
manenta, iar tonul l-au dat parte-
nerii straini, pentru ca 90% din
productie merge la export - in
Anglia, Franta, Olanda, Rusia".
Subliniind cd echipeazd complet

atat hoteluri, cat si restaurante si
pensiuni, domnia sa a addugat ca
mobila pentru HoReCa ocupa cea
mai mare pondere in segmentul
vanzarilor.

"Am fost afectati de cresterea
pretului la masa lemnoasd, odata
cu implementarea noii legislatii.
Cautam sa rezistam si sa ne adap-
tam. Ar trebui stopat exportul de
masa lemnoasa brutd, dar Guver-
nul nu prea face nimic in acest
sens", a mentionat domnul Bunu.

Conform domniei sale, pretul
mobilierului pentru o camera - li-
ving sau dormitor - porneste de la
5000 de lei si ajunge pana la 9000
de lei. Solicitarile sunt si pentru re-
amenajarea caselor si apartamen-
telor, dar primeazd mobilarea noi-
lor locuinte, in contextul in care
piata constructiilor s-a redeschis,
ne-a mai spus sursa citata.

Producdtorul de mobila Alprom
are lanturi de magazine, fiind pre-
zent in toate colturile tarii.
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Sarmexin urmareste
cresterea vanzarilor cu 20%

Sarmexin a adus, la targul de mo-
bila de luna trecutd, un dormitor
din lemn masiv caracterizat de linii
drepte, despre care doamna lleana
Blidar, proprietarul companiei,
ne-a precizat: "Pana acum, seg-
mentul nostru de piata era 40 plus,
dar dormitorul cu care am venit la
targul de mobila este preferat si de
tinerii de peste 28 de ani. Acesta se
adreseazd mai mult caselor, dar
poate fi adaptat usor si pentru
apartamente, intrucat dulapul
poate avea si trei usi, dar si doua,
paturile sunt si ele de doua dimen-
siuni - 1,6 si 1,8 metri -, iar mobilie-
rul poate fi cumpadrat atat ca
intreg, cat si pe componente. Cel
mai bun pret al acestui dormitor
este de 14.900 de lei".

Domnia sa a completat ca socie-
tatea pe care o conduce respecta
traditia si "merge" in continuare pe
lemnul masiv: "Am observat ca3,
mai nou, consumatorul roman este
foarte atent cu ce se imbracd, ce
mananca, in ce pat doarme - sa fie
confortabil - si prefera in special
materialele bio. De aceea si noi uti-
lizam materiale bio, cu lacuri pe
baza de apa".

Doamna Blidar ne-a spus cd, anul
trecut, Sarmexin a crescut pe piata
internd, cu 30-40% fata de anul
precedent. La export, compania se
mentine pe o linie constantd, ur-
marind sa se dezvolte in continua-
re pe piata romaneascd, atat pe
partea de mobilier, cat si pe seg-
mentul jucariilor ecologice din
lemn. Compania vizeaza in special
zona de sud a tarii.

Referitor la modul in care se finan-
teaza, proprietarul Sarmexin ne-a
declarat: "Fiecare isi face o analiza
financiara, este normal sa apelezi si
la diverse tipuri de finantdri, dar noi
deocamdatd ne descurcam fara
credite bancare, cu forte proprii.
Suntem, insd, interesati sa accesam
un fond european pe o masura care
sd ni se potriveasca, pentru dezvol-
tarea halei de productie si a utilaje-
lor. Dorim sa crestem capacitatea,
dar sa dezvoltam si linia de design -
produse noi, de o dimensiune mai
mica, pentru apartamentele mai
mici. Ne-am gandit sa venim cu o
gama tot din lemn masiv, cu di-
mensiuni mai mici. Avem in proiec-
tare mobila de acest gen atat pen-
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tru holuri si bucatarii, dar si pentru
dormitoare mai mici, pentru ca
avem solicitari in acest sens, iar pia-
ta este educata sa cumpere mobi-
lier din lemn masiv".

Mobilierul pictat, lansat de com-
panie anul trecut, a fost foarte bine
primit in piatd, societatea inre-
gistrand foarte multe comenzi
pentru acest tip de mobila. Picturi-
le sunt realizate dupa preferintele
si nevoia clientului, ne-a precizat
lleana Blidar, concluzionand: "Mo-
bilierul pictat a fost un succes, la
fel si jucariile, segment pe care ne

dezvoltam. Avem o linie de dinoza-
uri, care, pe langa papusi, animale,
masini, copaci, se vand foarte bine.
La preferinta clientului, pot fi
pictate pe o parte, sau pot fi van-
dute nepictate".

Desi lumea pare mai precautd in
acest an, domnia sa sperd la o
crestere a vanzarilor Sarmexin, cu
cel putin 20% fata de anul trecut,
cand societatea a crescut cu circa
10% in comparatie cu 2014.

Sarmexin este una dintre cele
mai cunoscute companii produ-
cdtoare de mobila de lux din tara

noastra, avand o bogata traditie in
domeniu.

Societatea produce obiecte de
mobilier din lemn masiv: dormitoa-
re, sufragerii, holuri, canapele, gru-
pe de colt, bucatarii, camere tine-
ret, scaune, avand showroomuri in
Satu Mare, Constanta si Bucuresti.

Produsele companiei sunt reali-
zate in serie, atat pentru piata in-
terna, cat si pentru export, in tari
cum ar fi ltalia, Franta sau Germa-
nia.



