Criza lemnului a scazut profiturile
producatorilor de mobilier

Criza lemnului, care a condus la cresterea pretului materiei Comertul extern cu mobila - TOp 10 I
prime, a determinat diminuarea profiturilor si concedierea
unora dintre angaijati, in sectorul mobilei, ne-au spus cei mai

Sursa: Financial Trends

multi dintre producdtorii din domeniu, prezenti, in septembrie, Top tari (\e/;g)%?':ﬁ?i Top tari i\ﬁllo%i:ﬁ?i
la Targul International de profil (BIFE-SIM 2016). et mil. Euro Import i, Euro

Cu toate acestea, tendinta generald a pietei mobilei a fost una 1 Germania 503 1 Poland 146
crescdtoare, in 2015, veniturile fiind in mare parte din .

. - . . . 2 Franta 347 2 Germania 81
exporturi, desi in ultimul an a crescut si consumul pe piata
internd, ne-a spus Alexandru Bratosin, manager Financial 3 Italia 281 3 Italia 78
Trends. Domnia sa ne-a precizat cd, acum, din cauza pretului 4 Marea Britanie 196 4 il 63
lemnului, au fost intrerupte unele parteneriate dintre . .
companiile de la noi si clientii lor, rezultatele acestui lucru > il 183 > Turcia 43
urmdnd sd se vadd in urmdatoarele cifre. 6 Olanda 138 6 Ungaria 39
"Pana acum, industria a ramas la acelasi nivel, veniturile 7 Austria 115 7 Serbia 18
producat?rllo'r de mobild fund putin pestg 2 mllla(de furo. o Belgia 86 8 Macedonia 16
Companiile din tara noastrd au exportat mai mult de jumdtate
din productia de mobilier, in 2015, cele mai multe exporturi 9 Spania 77 9 Franta 16
fiind in Germania. 10  Ungaria 74 10 Bulgaria 15
Faptul cd tara noastrd comercializeza mobila in alte tdri si ca
acest trend se va pdstra se vede usor si in vizitatorii targului
BIFE-SIM, in mare parte strdini, interesati de obiecte de Total 2536 Total 655

exporturi importuri

mobilier.
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HomeClass produce la noi si vinde in Belgia

Compania HomeClass produce
obiecte de mobilier, hand made, la
comanda.

Geanina Ezer, consultant design
interior in cadrul societatii, ne-a
spus ca firma pe care o reprezinta
produce orice tip de mobila, din
orice tip de material, la cererea
clientilor.

Domnia sa ne-a povestit: "Sun-
tem pe piata romaneasca de trei
ani, dar fabricam in Romania si
exportam in Belgia. De un an am
deschis si showroomul din Valea
Cascadelor, iar fabrica este tot in
Bucuresti. De fapt, este mai mult
un atelier unde se lucreaza hand
made si de aceea si costurile sunt
mai mari.

Noi nu avem doar modele clasice
sau doar modele moderne ori art
vintage. In general, ni se di casa
goala pe mana si noi prezentam
schite, consiliem clientii. Majorita-
tea clientilor ori au arhitecti sau
designeri, ori vad cate o fotografie
pe Internet si spun ca vor si ei. Noi,
ca profesionisti, intrebam ce mai
au in casa, astfel incat mobila sa se
potriveasca si cu restul lucrurilor.
Rar facem produsele solicitate ini-
tial, pentru ca oferim tot felul de
solutii de design. Noi suntem o
echipd destul de bine sudata, iar
oamenii au Tnceput sa citeasca, isi
dedica mai mult timp amenajarii
unei case. Sunt foarte multi clienti

care au deja un proiect facut de un
designer, cand ajung la noi. Mie
imi place sa respect clientul si
acord foarte mult timp clientilor.
De asemenea, imi place sa caut
solutii ca sa putem rezolva si alte
doleante ale clientilor".

Domnia sa ne-a spus ca atelierul
pe care il conduce are produse
unicat, la fiecare targ de specialita-
te avand produse noi: "Acum
avem o masa tip puzzle, alcatuita
din trei piese, sa zic asa. Fiecare
dintre cele trei piese poate sa fie
folosita separat, iar cand sunt mai

multe persoane se construieste
puzzle-ul. Avem si o comoda pro-
totip. In primévara, am avut o co-
moda in valuri. Toatd lumea ne
intreaba de unde ne vin ideile. Ve-
nim fiecare dintre noi cu o idee si
asa se naste un produs. Facem ab-
solut orice pentru o casa si folosim
materia prima pe care si-o doreste
cumpadratorul, in functie de
bugetul sau.

Desi a inceput sa comercializeze
produse de mobilier si in tara noas-
trd, HomeClass vinde foarte mult
in Belgia, unde construieste si
case.

O problema foarte mare este lip-
sa megsterilor, marea majoritate a
lor fiind plecati in alte tari, ne-a
mai spus Geanina Ezer, addugand:
"Nu mai sunt meseriasi. Sigur, ba-
ietii din atelier sunt multi si ne bu-

Geanina Ezer: "Nu mai
sunt meseriasi. Sigur,
bdietii din atelier sunt
multi si ne bucurdm cd
vor sd invete. Nu
inteleg de ce nu se
incurajeaza
functionarea scolilor
de meserii. Noi am
avut noroc de oameni
buni si sd sperdm cd nu
vor pleca.”

curam ca vor sa invete. Nu inteleg
de ce nu se incurajeaza functiona-
rea scolilor de meserii. Noi am
avut noroc de oameni buni si sa
speram ca nu vor pleca. De peste
tot avem comenzi. La BIFE, in com-
paratie cu un targ national, se
vorbeste mai mult in limbi
straine".




Minuzzo Mobili face mobila din lemn masiv,
cu design italian

Minuzzo Mobili produce mobila
din lemn masiv de inalta calitate,
cu design italian. Materia prima
este lemn masiv, iar tapiteria si ac-
cesoriile sunt importante din Italia.

Claudio Minuzzo, creatorul com-
paniei, ne-a spus: "Suntem specia-
lizati mai mult pe linia clasica, pen-
tru cd aceasta nu se degradeaza".

Domnia sa si-a exprimat speran-
ta ca anul acesta societatea sa
inregistreze rezultate mai bune
decat anul trecut. In 2016, vanzari-
le au crescut comparativ cu 2015,
cu circa 15-20%. Claudio Minuzzo
ne-a mai spus: "Preturile mobilie-
rului nostru sunt blocate de 4-5
ani, insd este foarte greu". Mare
parte din productia Minuzzo
Mobili este comercializata in tard.

Referitor la tendintele din acest an,
cea mai mare cerere este inregistra-
ta pe segmentul mobilei in nuante
de alb, alb antic, alb cu pating, iar
compania produce doar la coman-
da. Majoritatea solicitarilor vin din
partea proprietarilor de case si vile.

Claudio Minuzzo, creatorul firmei
Minuzzo Mobili d'Arte, si-a deschis
atelierul de mobild de lux la Bassa-
no, ltalia, la varsta de 20 ani. Com-
pania s-a transformat, in timp,
intr-o puternica firma italiana de
mobila de lux, care, in 1992, a tre-
cut granitele Italiei, ajungand in
Romania, la Selimbar, Sibiu.

"Dragostea pentru lemn a fost
transmisd si personalului roman,
impreund reusind sa creeze ade-
vdrate opere de arta: mobilier cu
influente din perioada secolelor
XVII-XIX, utilizand tehnica de pre-
lucrare a maestrilor ebenisti, par-
chet, lambriuri si boiserii, usi, scari,
accesorii, totul din lemn masiv de
esente speciale europene si
exotice", scrie pe site-ul firmei.

Pentru fabricarea produselor Mi-
nuzzo sunt folosite materiale in
proportie de 80% naturale. Specia-
listii din companie specifica: "Pen-
tru a se ajunge la produsul finit,
este nevoie de «sapte treceri» prin
mana specialistului, treceri in care
produsul este dat cu sapte straturi
de lac si finisat, i se da patina si
este prelucrat, folosindu-se de
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multe ori finisarea manuald".
Preocuparea departamentul de
proiectare este sa ofere facilitati in
decorare si ambientare, incepand
de la consilierea in design, pand la
amenajarea completa, oferind
consultanta de specialitate pentru
crearea unui spatiu conform

cerintelor propriului concept.

Echipa de specialisti de la Minuz-
zo se deplaseazd la domiciliul
clientilor, atat pentru vizionarea
spatiului si oferirea de sugestii le-
gate de amenajare, cat si pentru
efectuarea releveelor.

Proiectantii si designerii firmei

’
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pun la dispozitie proiecte tehnice,
indiferent de complexitatea aces-
tora, precum si accesorii, corpuri
de iluminat si electrocasnicele
necesare completdrii amenajdrii.

Serviciile de transport si monta-
jul mobilierului la domiciliul clien-
tului sunt efectuate de firma.



Alson - peste 100 de game de mobila
pentru export

Compania Alson, producator de
mobila in serie, produce pentru
export peste 100 de game de mo-
bilier, societatea exportand in tari
ca Franta, Anglia, Belgia.

In anul 2002, cdnd a cumpérat fa-
brica, Alson a inceput cu produse
mai simple, dupa care s-a dezvol-
tat. Pe piata interna a realizat o
sectie separata de mobilier perso-
nalizat si customizat. Andreea Sa-
far Gingu, directorul general al so-
cietdtii, ne-a declarat: "Am investit
in relatiile cu designerii, ne-am an-
gajat designeri care sa ne ajute in
dezvoltarea produselor de mobi-
lier. Avem un magazin in Bucu-
resti, langa Muzeul Taranului, care
incearca sa aduca o stare de bine
in casele romanilor. Dintotdeauna
au fost solicitari pe hand made si
personalizat. Romanii sunt putin
atipici fata de clientii din afara. Tsi
doresc sa isi mobileze casa pe pla-
cul lor si noi incercam sa ii ajutam.
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Nu pot spune ca avem o tendintd,
noi suntem foarte flexibili - lucram
absolut tot - scari, parchet, usi,
biblioteci, mobila de dormitor, de
bucdtdrie. Lucram si pentru
pensiuni, si pentru hoteluri, nu
avem un standard".

Compania este specializata pe
lemn, dar la cerintele clientilor
combind lemnul cu MDF brut sau
furniruit, dar structura incearcd sa
o pastreze pe lemn, dupa cum
ne-a spus doamna Gingu.

Domnia sa a subliniat ca in piata
sunt mari probleme, de cel putin
de un an: "Climatul economic si
politic, legislatia care se schimba
lunar, lipsa protectiei pentru pro-
ducatorii de mobila in favoarea ce-
lor care vand busteanul fard sa-i
aducd niciun plus de valoare, toate
acestea ne scot de multe ori din
piata. Noi platim toate taxele si sa-
lariile la zi si iesim de pe piatd,
pentru ca suntem necompetitivi'.

Reprezentantul Alsom ne-a spus
ca, in perioada de criza, neputand
importa lemn, a trebuit sa
micsoreze productia si sa conce-
dieze oameni: "Piata este foarte
fluctuantd, iar noi incercdm sa nu
facem rabat de la calitate chiar

daca acest lucru inseamna

castiguri mai mici pentru noi".
Produsele Alson au un design
personalizat, cu tendinte neoclasi-
ce si moderne, cu un puternic simt
traditional,
lemnului masiv.

prin specificul

Masa bar, model realizat de designerii din Franta, cu
suport de sticle. "Este o masd pentru living, cu
tendinte industriale, pentru cd impleteste lemnul
masiv cu fierul. Masa poate fi placatd in

interior cu catifea, suportand modificari de desgin”,

ne-a spus Andreea Safar Gingu. Pretul acestei mese
este de 2.124 de lei.
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FLORIAN VASILE, PURE HOME COLLECTIONS:

"Am diminuat drastic profitul, din cauza
crizei lemnului”

Mobila produsa de Pure Home
Collection are un finisaj vintage si
se adreseaza unei anumite nise de
piata, dupa cum ne-a spus Florian
Vasile, reprezentantul companiei,
precizand: "Nivelul mobilei noas-
tre este peste medie, dar nu este
de lux. Piesele noastre de mobilier,
care acopera partea de dining si
sufragerie, merg, in proportie de
99%, la export. Vindem in toata lu-
mea - in China, SUA, America,
Argentina, pe piata fiind din
anul 2002". Materia pri-

costa si 3.500-4000 de euro. Cana-
pelele sunt confectionate atat din
piele, cat si din material textil, in
anumite parti, textilele fiind doar
din gama de lux, ne-a precizat
domnul Florian Vasile.

Domnia sa ne-a vorbit si despre
criza lemnului: "Deocamdata, este
un semn foarte mare de intrebare
ce vom face, in contextul acestei
crize. Pand acum, ne-am diminuat
profiturile. In ianuarie, a crescut

pretul cherestelei cu 30%,
iar noi avem contracte

ma utilizatd de Pure Florian semnate pe ani de
Home CoIIecjclo.n Vasile: "Nivelul zile. A§ad.ar, am fost
este lemnul masiv si . afectati foarte
vechi, iar fabrica mobilei noastre mult, pentru ca nu
este la Satu Mare. este peste medie, putem suna clien-

Pre';uAI difera fgarte dar nu este t,UI ca sé-j spunem
mult in functie de " ca schimbam pretul,

de lux".

esenta lemnului, de

design etc. Astfel, un sca-

un poate pornide la un pret de
150-200 de euro si poate ajunge la
400-500 de euro, o canapea poate

dupa ce el si-a facut

un catalog, a promovat
produsele la un anumit nivel
de pret si a semnat un contract cu
noi. De aceea, am diminuat drastic

Canapelele sunt confectionate atat din piele,
cat si din material textil, in anumite parti, textilele
fiind doar din gama de lux, ne-a precizat
domnul Florian Vasile.

listi nu mai ies din scoala, iar scoli-
le profesionale au disparut, asadar
ca nici muncitorii nu mai sunt cali-
ficati, trebuie instruiti si nu ai nicio
garantie ca nu pleaca, ulterior. Asi-
stam la cdderea firmelor rom-
anesti si tot apar firme straine care
reusesc sa se aseze pe piata".

profitul. Pretul lemnului a crescut
nejustificat. Autoritdtile spun ca exis-
ta cerere in piatd, dar nu este deva-
rat. Statisticile nu arata cresteri".

O alta problema semnalata de
reprezentantul Pure Home Collec-
tion face referire la specialisti:
"Mesterii au iesit la pensie, specia-
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ResetarM ofera variante de mobilier
de serie, dar modulare

ResetarM, producator de mobila
care activeaza pe piata noastra din
anul 1992, fabricd obiecte de mo-
bilier din lemn, sculptate de mana,
cu design clasic, contemporan, ba-
roc, rococo, dupa cum ne-a spus
lonut Resetar, reprezentantul
companiei.

Societatea vinde la export o par-
te importanta din productie, res-
pectiv in jur de 40%, in Ucraina,
dar si in Europa - in tari ca Franta,
Belgia, Ungaria. Compania a intrat
recent pe piata Arabiei Saudite,
unde transporta mobila cu
vaporul.

ResetarM produce mobila pentru
bucatarii, sufragerii, dormitoare,
bai, holuri, cererea fiind foarte
mare si pentru apartamente. lonut
Resetar ne-a precizat: "E putin
socant, pentru ca foarte multa
lume se ingroapa in mobila. Sunt

obiecte mari, clasice, dar asa le
cumpara. In orice caz, in general
lumea cumpdrd pentru spatii
suficient de mari".

Domnia sa ne-a spus ca un pro-
dus nou este sufrageria care con-
tine un bufet cu trei usi, o vitrind
cu doua usi, o masd de 12 persoa-
ne (cu o lungime de trei metri),
oglinda, scaun si consola si care,
probabil, va fi completatd. Bufe-
tul costd 976 euro, rama oglindd,
cu foarte multa sculptura - 282
euro, masa de 12 persoane - 1416
euro, un scaun - 307 euro, vitrina
cu doud usi - 1.077 euro si conso-
la - 625 de euro, rama oglinda
aferenta consolei - 309 euro, ta-
buretul fiind 172 de euro, cu TVA
inclusa.

Un dormitor nou pentru tineret
care are doua dulapuri cu o usa, o
etajera, o comoda pat, un pat, o

noptiera si un birou are un pret
total de pana in 3000 de euro.
Domnul Resetar ne-a precizat:
"Este un produs nou cu care do-
rim sd facem ceva diferit - sa cre-
am mai multe piese modulare din
care sa se poata realiza mai multe
variatiuni de mobilier. Avem trei
programe care s-au nascut unul
din celdlalt. La fiecare dorim sa
avem un mobilier modular, sa
avem tot felul de corpuri, pe care
clientul sda le combine cum
doreste, sd le adapteze. De exem-
plu, dintr-o camera de tineret pu-
tem face un dormitor de adoles-
cent sau unul de adult. Sunt nou-
tati cu care venim ca sa ne adap-
tam cerintelor din piata, pentru ca
multi doresc mobild pentru apar-
tamente si lumea se bazeaza foar-
te mult pe contemporan. Asadar,
incercam sa oferim variante de

serie, dar modulare". Compania
produce la Satu Mare si vinde in
toata tara.

Domnul Resetar spune cd socie-
tatea pe care o reprezintd nu a
simtit perioada de recesiune:
"Ne-am panicat, pentru ca au picat
toate contractele din Europa cand
a venit criza si aveam contracte
destul de bune, dar am supravie-
tuit, cdutand cereriin tard".

ResetarM ofera o gama larga de
colectii cu personalitati distincte si
inspirate din stiluri variate. De la
sufragerii la dormitoare, produsele
companiei sunt concepute ca so-
lutii complete - mostenirea clasica
si tusele moderne se combina
pentru a crea experiente
inovative.
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Amplius 2000 vinde
bucatarii nemtesti
Bau For Mat

Firma Amplius 2000 vinde buca-
tarii Bau For Mat - brand german -
pe comanda, termenul de fabrica-
re fiind de 14 zile lucratoare. Com-
pania are si bucatarii foarte mo-
derne - modele de mobilier fara
manere, cu sistemul push (usile
deschizandu-se printr-o apasare si
inchizandu-se prin activarea unui
buton). Mobila de la Amplius 2000
este realizatd din MDF lacuit, mat,
vopsit, pal melaminat, lemn masiv,
in functie de solicitarea si de
bugetul clientilor. Firma are un
showroom in Bdneasa - Bucuresti,
bucatariile fiind aduse din afara. O
bucatarie Bau For Mat cu blat din
piatrd (90%) si composit (10%) po-
ate costa 6.500 de euro plus TVA.
Ana Avarvarei, manager vanzari in
cadrul societatii, ne-a spus ca exis-
ta posibilitatea ca societatea sa in-
cluda si hota incorporabila si mas-
cata cu corp de mobila.

Domnia sa ne-a mai precizat ca,
pentru modelele clasice, foarte
multe solicitdri se adreseaza
obiectelor in culori deschise,
optandu-se pentru sticld, sticla cu
model, lumini, accesorii, contras-
tate de blat. Amplius 2000 importa
de 20 de ani concepte de bucatarii
clasic, rustic, modern, hi-tech, Bau
For Mat fiind pe piata de profil de
180 de ani.
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Specialistii din companie scriu,
pe site-ul Amplius 2000: "Modali-
tatea de alternare a materialelor,
culorilor, a suprafetelor pline cu
cele deschise, ori a celor transpa-
rente cu cele opace, cunoaste cele
mai variate materializari, orienta-
te, toate, catre exploatarea cat mai
eficienta, din toate punctele de
vedere, a spatiului bucatariei.

Sertarele sunt prevazute cu siste-
me de culisare silentioase si usor
de manipulat, beneficiind de com-
partimentari si casetari concepute
special pentru diferitele tipuri de
accesorii care trebuie depozitate.
La randul lor, sistemele de inchi-
dere/deschidere ale diferitelor ti-
puri de compartimente fascineaza
prin simplitate functionala,
specifica rigurozitatii si organizarii
germane".

Unic reprezentant in Romania al
producatorului german de mobi-
lier, Amplius 2000 pune pe piata o
gama larga de modele de bucata-
rie - 122 de tipuri de fronturi, 3.000
de tipuri de corpuri si 65 de mode-
le de blaturi de lucru.

Sursele citate apreciaza ca mobi-
lierul de bucatdrie a cunoscut, in
ultimii ani, adevarate transformari,
compactand din ce in ce mai mul-
te performante sub un design din
ce in ce mai rafinat.




Daniel Popa, ABC Euro Tech: "Abia acum pretul
lemnului este cel real”

Abia acum pretul lemnului este
cel real, este de parere domnul Da-
niel Popa, manager product in ca-
drul ABC Euro Tech, vorbind de-
spre criza lemnului.

Domnia sa opineaza: "Aceasta
problema cu lemnul trebuia sa
apara. S-a mai reglementat putin
partea de exploatare si, de cand a
fnceput sa se aplice legea, a aparut
un deficit de masd lemnoasa. Dar
acum preturile lemnului sunt cele
reale. Preturile erau mici inainte si
abia acum au ajuns la un nivel nor-
mal. Atata vreme cat intrd concu-
renta neloiala prin diferite moduri,
pretul va fi mic si producatorii co-
recti traiesc foarte greu. Acum, po-
ate ca vom limita putin profitul, dar
ne vom stabiliza foarte bine,
intrucat clientii au mai

nuat putin. Aceasta pia-
ta trebuia subtiata. Nu
este normal ca produca-
torii de mobila sa nu-si
poata permite sa taie
lemnul, sa-si procure
materia prima".

Domnul Popa ne-a
spus cd, pentru produc-
tia de mobila, mai avem
materie prima, dar pen-
tru exploatare si export
ca materie prima nu
mai exista lemn.

ABC EuroRTech este in
industria de profil de
sase ani. Primele produ-
se pe care le-a realizat au fost pen-
tru piata externa, respectiv pentru

Italia, Germania, Franta, Spa-
nia. Compania a ince-

putine surse sa-si alea- Domnul Popa put producand mese
ga produsele, dar ne-aspus cd, pentru si sceium::'. Astazi,
sunt cele reale. A . o pe langa acestea,
. o productia de mobilg, s .
existat o piata ne- b fabrica dormito-

agra in segmen-
tul materiei prime
care s-a mai dimi-

mai avem materie primd,
dar pentru exploatare si
export ca materie

are, bucatarii, su-
fragerii, marea
majoritate din

primd nu mai

existd lemn.

lemn masiv, pentru clienteld foar-
te selecta care cere calitate si un
pret competitiv.

Compania vinde in afard 70% din
productie, iar cel mai mult exporta
fotolii, scaune, canapele si mese,
acestea fiind urmate de dormitoa-
re, bucatarii si sufragerii. Tn urma cu
trei ani, cand comercializa in alte
tari toate produsele, ABC Euro Tech
ainceput sa se orienteze si pe piata

interna. "Ne-a determinat lipsa
unor produse de foarte buna calita-
te pe piata interna", ne-a spus Da-
niel Popa, adaugand: "Tot atunci
am decis sa producem si usi de in-
terior pe care le distribuim in toata
tara. La produsele noastre, tendin-
tele sunt aceleasi, intrucat clasicul
rdmane clasic. Am introdus la anu-
mite produse, cum ar fi usile, o nu-
natd de argintiu-gri".



Dormitoarele cu picturi
pentru copii - noutatea
Sarmexinin 2016

Una dintre noutatile anului 2016
la Sarmexin este reprezentata de
garniturile pentru tineri, "cu linii
mai moderne", dupa cum ne-a
spus lleana Blidar, director de mar-
keting in cadrul companiei. Dom-
nia sa ne-a precizat ca o linie foar-
te cautatad de pdrinti este cea for-
mata din dormitoarele pentru co-
pii: "Anul acesta avem ca noutate
dormitoarele «Alba ca Zapada»,
pictate manual. Tema de poveste
poate fi aleasa de fiecare copil si
poate fi orice printesd, spiridus
etc,, in functie de dorintele fiecdrui
copil. Acest tip de dormitor este,
de fapt, dormitorul de baza
Ravena, care primeste o

Avem un set alcatuit din bancuta
si doua demifotolii, lucrate ma-
nual, foarte frumoase, realizate la
comanda. Pot fi imbracate in piele,
in matase si se preteaza la holuri
sau chiar si in dining-uri. Pretul
demifotoliului este de 2.999 lei, iar
bancuta costd 3.999 lei".
lleana Blidar ne-a spus cd, odata
cu cresterea pretului lemnului, a
fost nevoita sa majoreze putin pre-
turile (cu circa 3%), pentru ca altfel
nu ar fi reusit sa reziste in piata.
"Cererile au continuat sa existe,
pentru ca oamenii isi doresc mobi-
lier de bund calitate, frumos si
confortabil", potrivit dom-
niei sale, care a men-

denumire adiacenta Sorj'letan?a' tionat ca firma ram-
in functie de tema realizeazad si ane constanta la
aleasa. Anul acesta jucdrii ecologice, export si focusata
este Alba ca Zapa- din resturile de pe piata interna.
da. Include un du- lemn rdmase Sarmexin produ-
lap cu doua usi gli- ce obiecte de mo-
g dela N
sante, pat, doud nop- . bilier din lemn ma-
mobild.

tiere, casetierd, oglinda

si poate fi atasat si un bi-
rou. Dormitorul poate avea culoa-
rea lemnului sau poate fi colorat in
roz, verde, albastru sau in orice cu-
loare. Este realizat din lemn masiv,
iar ultimul strat este colorat cu lac
pe baza de apa. Pretul este 16.900
delei".

O alta noutate adusa in piata de
Sarmexin este dormitorul cu lada
pentru lenjerie. Acesta este alcdtu-
it din patul de 1800 cm, dulapul cu
trei usi glisante, doua noptiere, co-
moda si oglinda si costa 17.800 de
lei. "Culoarea wenge si liniile drep-
te sunt indrdgite de tineri", nea-
mai spus doamna Blidar, ada-
ugand: "Ca sd rezisti in piata trebu-
ie ca tot timpul sa ai ceva in plus,
benefic pentru client, in fata con-
curentei. Fie pe parte de pret, fie
de comoditate, fie de design si
atunci reusesti sa cresti. Am venit
anul acesta cu picturi personaliza-
te pentru dulapurile de copii,
dupa ce anul trecut am adus juca-
riille din lemn. Acum dorim sa ne
extindem pe partea de holuri.
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siv - dormitoare, sufra-
gerii, holuri, canapele,
grupe de colt, bucétarii, camere
tineret, scaune, avand showroo-
muri in Satu Mare, Constanta si
Bucuresti.

Mobilierul pictat, lansat de com-
panie anul trecut, a fost foarte
bine primit in piata, societatea
inregistrand multe comenzi pen-
tru acest tip de mobila. Picturile
sunt realizate dupa preferintele si
nevoia clientului, ne-a precizat
lleana Blidar.

Societatea realizeaza si jucarii
ecologice, din resturile de lemn ra-
mase de la mobila.

Dupa 25 de ani de experienta
bancara in functii de conducere,
lleana Blidar - antreprenor, om po-
litic, economist, sotie si mama - a
renuntat la sistemul bancar si s-a
dedicat in totalitate companiei
care produce mobild de lux.

parens .,




