EUGEN SCHEUSAN:

"Electromagnetica ofera solutii
economice dezvoltatorilor imobiliari'

Electromagnetica ofera solutii
economice pentru dezvoltatorii
imobiliari, ne-a spus, Intr-un in-
terviu, Eugen Scheusan, directo-
rul general al companiei, care
ne-a prezentat cele trei solutii
propuse: corpurile de iluminat
LED, sistemul de telegestiune
Energ SYS si statiile de incarcare
automobile electrice.

Reporter: Ce solutii are Electro-
magnetica pentru dezvoltatorii
imobiliari care construiesc locuinte
eficiente din punct de vedere
energetic, dar nu numai?

Eugen Scheusan: Consideram ca
pentru acest domeniu de activitate
avem trei solutii omologate si afla-
te in functiune si exploatare de mai
multi ani si care au rezultate eco-
nomice bune. Acestea sunt corpu-
rile de iluminat pentru interior si
exterior bazate pe tehnologia LED,
sistemul de telegestiune Energ
SYS, care deserveste, acum, mai
mult de 50.000 de abonati din re-
teaua de electricitate si statiile de
incarcare automobile electrice.

Reporter: Care este aportul siste-
melor de iluminat cu LED la econo-
mia energetica pe care o pot face
beneficiarii de astfel de solutii?

Eugen Scheusan: Pe piata siste-
melor de iluminat, Electromagneti-
ca este prezenta de mai bine de
sapte ani. Am realizat corpuri de
iluminat pentru toate aplicatiile -
stradal, industrial si de interior, di-
mensiunea cifrei de afaceri in acest
domeniu fiind de mai mult de zece
miloane de euro anual, in ultimii
patru ani.

Corpurile de iluminat bazate pe
tehnologia LED sunt caracterizate
de un consum redus de electricita-
te fatd de cele clasice, bazate pe
efectul termic sau pe descarcarea
in gaze, la o0 aceeasi putere de ilu-
minare. Concret, fata de cele cu
efect termic sunt de zece ori mai
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eficiente, iar comparativ cu cele cu
descarcare in gaze - de doua ori
mai eficiente. Din punctul de vede-
re al duratei de viata, corpurile de
iluminat cu LED asigura o functio-
nare medie de 50.000 de ore fata
de nu mai mult de o mie de ore
pentru cele bazate pe efectul ter-
mic si de cel mult 5.000 de ore
pentru cele bazate pe descarcari
de gaze. Electromagnetica proiec-
teazd, produce si comercializeaza
astfel de sisteme de iluminat.
Intrucat proiectele ne apartin in
intregime, putem oferi solutii de
iluminat bazate pe corpuri
personalizate, ca dimensiuni,
putere si functionalitate, pentru
nevoile fiecarui client.

Reporter: Personalizati doar cor-
purile de iluminat pentru uzul cas-
nic sau si pe cele pentru consumul
industrial?

Eugen Scheusan: Le personali-
zam inclusiv pe cele pentru uzul
stradal. Din aceasta cauzd, am
ajuns la un total care frizeaza circa
800 de tipuri diferite, pentru ca fie-
care a dorit alt tip de corpuri. In
acest sens, in permanenta avem
nevoie de un alt proiect de circuit
imprimat, de alt proiect de meca-
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nica pentru corpurile de iluminat,
de alt proiect de sistem de distri-
butie a luminii care se aplica peste
LED ca sa imprdstie lumina in
acord cu nevoile diverse.
Reporter: Daca isi instaleaza cor-
puri de iluminat cu LED, atunci

dezvoltatorul imobiliar trebuie sa
isi constituie si proiectul de instala-
tii adecvat acestui tip de corpuri?
Cat de costisitoare este aceasta?

Eugen Scheusan: Trebuie stiut
ca instalatia este mai ieftind decat
cea clasica, dar corpurile sunt mai
scumpe. Sistemele de iluminat cu
LED trebuie considerate investitii
cu amortizare. Intrucat consumuri-
le sunt reduse la jumatate fata de
cele clasice, se poate face o econo-
mie remarcabild, atat in transfor-
matorul de la medie la joasa ten-
siune, cat si in cablarea stradala
sau interioara a locuintelor. Evi-
dent, costurile initiale vor fi mai ri-
dicate, dar recuperarea este mai
rapida si dupa recuperare urmeaza
perioada de economisire. Costul
initial este mare, dar si economia
lunard la factura electrica - la fel, iar
energia electrica clar nu se va iefti-
ni in viitor, ci dimpotriva.

Reporter: Ce produse noi ati lan-
sat, in domeniul iluminatului cu
LED?

Eugen Scheusan: Din punctul
nostru de vedere, in permanenta
avem cel putin intre 10 si 20 de
produse noi, anual, iar noi ne pro-
punem fie s imbunatdtim in con-
tinuare randamentul luminos, fie
sa facem modificari de forma con-
form noilor cerinte de design, sa
imbunatatim structura materiale-
lor sau sa adoptam unele solutii

tehnologice care scad costurile de
fabricatie si, implicit, pretul.

Reporter: Ce pondere din van-
zari se indreapta cdtre domeniul
casnic si cat la suta ajunge in secto-
rul industrial?

Eugen Scheusan: Cele mai mul-
te produse se regasesc in dome-
niul iluminatului public, acesta
fiind urmat de zona industriala si
foarte putin de cea casnica. In pre-
zent, nu se mai instaleaza corpuri
de iluminat altfel decat cu LED.

Reporter: Sa trecem la sistemul
de Telegestiune...

Eugen Scheusan: Sistemul de
Telegestiune a fost, in prima va-
rianta, proiectat si pus in functiune
cu 11 ani in urma. Suntem deja la
versiunea a treia din punct de ve-
dere al software-ului, iar in mo-
mentul de fata deserveste circa
60.000 de abonati la Electrica.

Solutia constd in contoarele in-
stalate la abonatii de electricitate,
sisteme de calcul si comunicatii
care concentreazd datele de la
contoare si le trimit la centrul de ci-
tire, precum si intr-un sistem
central de gestiune.

Sistemul de Telegestiune permi-
te citirea in timp real a contoarelor
monofazate sau trifazate ale abo-
natilor, fara sa fie nevoie de pre-
zenta unei persoane la fata locului,
si gestiunea acestora, mergand
pana la editarea si tiparirea facturi-



lor de electricitate. De asemenea,
oferd date despre starea de incar-
care a retelei si poate executa pre-
lucrdri statistice. La un sistem de
genul acesta nu pot aparea acci-
dente cum ar fi o valoare imensa a
facturii pentru un client cu doua
becuri instalate si nici invers. Sunt
situatii in care, sa spunem, cd la un
abonat se citeste un consum foarte
mare de electricitate. Atunci se
analizeaza ce cantitate consuma
respectiva persoana de obicei si
dacd se observa un salt foarte
mare nu i se trimite factura respec-
tiva, ci se merge pe teren la o veri-
ficare.

Sistemul a fost conceput pentru
citirea contoarelor de electricitate,
dar poate agrega date si pentru
contorizarea din distributia de apa
calda si rece, distributia de agent
termic si distributia de gaz sau de
la contoarele de gaz.

Reporter: Cat costa instalarea
unui astfel de sistem?

Eugen Scheusan: Sistemul de
bransament dotat cu telegestiune
creste costul cu 35 de procente
fatd de unul clasic. La un bloc sau
la o singura casa nu merita sa im-
plementezi un astfel de sistem.
Dezvoltatorii imobiliari, de obicei,
fac o retea locala si ei 0 administre-
azad. Electrica spune cat au de pla-
tit, iar ei, cu ajutorul acestui sistem,
pot citi contoarele la fiecare abo-
nat, le pot insuma, le transmit si
genereaza si unele grafice.

Reporter: Ce ne spuneti despre
noile statii de incarcare a automo-
bilelor electrice?

Eugen Scheusan: Printre ultime-
le preocupari ale Electromagnetica
se numdra statiile de incarcat auto-
mobile electrice, produse recent
omologate. Vorbim despre statiile
de incdrcat curent alternativ in re-
tea trifazata, de 20 si 40 de kW,
care permit incdrcarea automobi-
lelor in rastimp de pand la o ord, in
functie de capacitatea fiecdrui au-
tomobil. Sunt trei variante de de-
sign, statiile putand fi simple sau
duble, sau in orice alta forma pe
care o comanda potentialul bene-
ficiar.

Reporter: Multumesc!

Electromagnetica a introdus in
nomenclatorul sau de fabricatie statia
de incarcare a acumulatorilor pentru
autovehicule electrice

Electromagnetica a introdus in nomenclatorul sau
de fabricatie statia de incdrcare a acumulatorilor
pentru autovehicule electrice. Societatea a trimis
instiintdri referitoare la acest aspect Comisiei pentru
industrii si servicii din Camera Deputatilor, Ministe-
rului Economiei, Ministerului Transporturilor, Mini-
sterului Mediului, ANRE si Primariei Capitalei.

Documentul oficial precizeaza: "Echipamentul asi-
gura incdrcarea
completa a baterii-
lor de tractiune
aflate in dotarea =
automobilelor
electrice, in functie
de capacitatea ace-
stora, in una pana
la doua ore. Poate
furniza o putere
maxima de 22kW in
curent alternativ,
fiind compatibil cu
majoritatea auto-
mobilelor electrice
aflate in circulatie.

Statia este rezul-
tatul cercetarii pro-
prii desfasurate in
cadrul Departa-
mentului de Cerce-
tare-Proiectare al
societatii si este re-
alizata in confor-
mitate atat cu
standardele europene in vigoare, cat si cu Legea
34/2017 privind instalarea infrastructurii pentru
combustibili alternativi. Produsul este livrabil in ori-
ce cantitate necesara Romaniei in acord cu planuri-
le (...) de realizare de retele de incarcare automobile
electrice".

Electromagnetica a investit si in realizarea statiei
de 43 kW curent alternativ, care asigurad o incdrcare
completa in jumatate din timpul de incdrcare a sta-
tiei de 22kW, precum si in statia pentru incdrcare ra-
pida de 50kW curent continuu, ce asigurd incarcarea
rapida, sub 30 de minute, a automobilelor electrice
care permit acest tip de incarcare.

Fenomenul automobilelor electrice va deveni un
haos daca nu va fi creat, cat de curand, un cadru legi-
slativ care sa legifereze modul de functionare a rete-
lelor de incdrcare a acestor autovehicule, ne-a spus,
recent, domnul Eugen Scheusan, precizand: "In alte
state, fenomenul este unul de masa. in Romania,

insd, nu avem nicio prevedere pentru acest segment.
Daca nu se traseaza niste directii inca de acum, cand
incepe fenomenul, totul va deveni un haos. Trebuie
stabilit de la inceput, de exemplu, cine are voie sa
opereze aceste statii de incdrcare ca furnizor de ser-
vicii. Se va cere o anumita calificare sau va fi nevoie
de o licenta? Nu stie nimeni acest lucru. A doua
intrebare ar fi cum se impoziteaza curentul pentru
masina electrica.
Este capabil cine-
va sa inlocuiasca
actualele contri-
butii incasate la
bugetul de stat
din sectorul com-
bustibililor si lu-
brifiantilor? Nu!
Eu, ca premier, nu
as accepta aceasta
situatie. Dacd vom
plati curentul cu
care ne incarcam
masina la valoarea
la care il platim pe
cel folosit la
masina de spalat
de acasad, atunci
niciodata banii la
buget nu vor fi su-
ficienti pentru
proiectele de in-
frastructura.

La disparitia au-
tomobilului clasic, cu combustibil fosil, care este im-
pozitat si foarte accizat, nimeni nu stie cu ce vor fi
inlocuite la buget respectivele sume. Vom acciza
electricitatea? Cum? Pentru ca benzina, de exemplu,
daca este pentru agricultura, se pune o substantd in
ea si se face rosie, ca sa stii cum o impozitezi, pentru
avioane e verde etc. La curentul electric cum se va
proceda? Nu se stie nici de unde vom consuma atata
energie. In acelasi timp, investitiile care se fac pentru
acest domeniu sunt imense - investim o multime de
bani in cercetare, dar nu exista niciun program in
acest sens. Nu stim unde vom pune statiile de incar-
care, cine va avea voie sa vanda astfel de produse,
cum? Totodatd, se formeaza monopoluri. Companii-
le de distributie a electricitatii si cele de petrol isi dau
mana si stranguleaza domeniul. Nu este niciun pro-
gram national care sa implice companiile romanesti.
Pentru ca cei care au statii pana acum, la noi, sunt
din afara tarii".
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