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Gabriel Radu, Mihnea Mocanu si Virgil Catalina
(de la stanga la dreapta) au investit
peste 2,4 milioane de euro in
proiectul La Casa Residence Bucuresti
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Casetă text
Gabriel Radu, Mihnea Mocanu și Virgil Catalina (de la stânga la dreapta) au investit 
peste 2,4 milioane de euro în 
proiectul La Casa Residence București
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Reporter: Cum a evoluat proiectul
imobiliar ,La Cassa Residence", din
strada Sabinelor nr. 70, pe care il
dezvoltati?

Virgil Catalina: Proiectul pe care il
dezvoltam acum in str. Sabinelor 70
este unul complex, asa cum ne-am
dat seama inca din faza de planifica-
re a lucrdrilor. Dificultatea de execu-
tie este crescuta din cauza formei te-
renului si a amplasarii acestuia. Con-
struim intr-o zona feritd de aglome-
ratie si dominatd de case - una din-
tre acele strazi in care uiti de bruiajul
marilor bulevarde - linistea si confor-
tul vecinilor sunt importante pentru
noi si ne-am angajat sa respectam
intr-o cat mai buna masura armonia
locului. In prezent, lucrérile se men-
tin destul de aproape de planifica-
rea initiald, in ciuda imprevizibilitatii
inerente asociate evolutiei unui
santier - echipa de arhitecti, con-
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Proiectul rezidential "La Cassa Residence", din strada Sabinelor nr. 70 din
Capitald, are termen de finalizare in martie 2018, dupd o investitie
estimatd de peste 2,4 milioane de euro. Virgil Catalina, manager de
proiect "La Cassa Residence", spune cd, deja, peste 50% dintre
apartamente sunt rezervate, estimarea fiind ca toate sd fie vandute pand
la finalizarea proiectului.

structori si alti experti cu care am
plecat la drum este dedicata si pre-
gatitd pentru a gestiona complexita-
tea acestui proiect.

Astfel, pana la sfarsitul lunii noiem-
brie avem planificata finalizarea
structurii de 4500 mp desfasurati,
impreuna cu toate compartimenta-
rile si inchiderile cu zidarie. Astazi,
avem compartimentdrile si zidaria
de la parter finalizate in proportie de
100% si tot aici a inceput si partea
de instalatii sanitare, electrice si
incalzirea in pardoseald.

Reporter: Cand urmeazi sa fie fi-
nalizat proiectul?

Virgil Catalina: Termenul pe care
ni l-am asumat impreuna cu antre-
prenorul general este de 12 luni de
la inceperea proiectului, vorbim deci
despre finalul lunii martie 2018 ca

(continuare in pagina 26)
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roiecte

urmare din pagina 25

termen de finalizare, moment in
care speram sa se poata muta deja
primii beneficiari ai apartamentelor
din Sabinelor 70. Suntem optimisti
privind acest termen insa trebuie sa
recunoastem ca ne confruntdm cu o
lipsa drastica a fortei de munca cali-
ficatd in sectorul constructiilor, care
conduce, invariabil, la dificultatea de
respectare a graficelor de executie
estimate la demararea proiectului si
la cresterea costurilor atat a materia-
lelor de constructii cat si a fortei de
munca. Facem eforturi mari, in ciuda
conjuncturii privind lipsa de dispo-
nibilitate a lucratorilor, sa respectam
termenele de finalizare a aparta-
mentelor asa cum ne-am angajat in
fata clientilor care ne-au creditat
inca din faza de concept a proiectu-
lui, a celor care au contractat ulte-
rior, dar si fatd de cei care sunt in
acest moment interesati de un apar-
tament in La Cassa Residence pe
Sabinelor 70.

Reporter: Care este stadiul vanza-
rilor si cand estimati cd veti finaliza
vanzarea tuturor apartamentelor?

Virgil Catalina: Interesul a fost
foarte ridicat inca de la inceput si
totusi ne-a depadsit asteptarile astfel
ca, astazi, la stadiul tehnic de struc-
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turd a lucrarilor, avem peste 50%
dintre apartamente rezervate. In rit-
mul actual, putem afirma increzatori
ca pana la finalizarea proiectului,
acestea vor fi vandute in totalitate.
Ne recomanda bineinteles zona in
care am amplasat proiectul - centra-
Ia si accesibila, in logica unui stil de
viatd urban si conectat - dar si de-
sign-ul general al cladirii, contempo-
ran si relaxat, geometria spatiilor pe
care le cream, materialele pe care le
propunem si, in egala mdsura, aten-
tia pentru confortul viitorilor locatari,
in mijlocul unui oras congestionat.
Este ceea ce am invatat din proiecte
anterioare si e un principiu care ne
va ghida in continuare proiectele.

Reporter: Au existat evolutii in
pretul apartamentelor?

Virgil Catalina: Noi ne propunem
sa construim dupa o filosofie simpla
- apartamente pe madsura visurilor,
nevoilor si posibilitatilor fiecdruia
dintre noi. Astfel, conectam intr-un
proiect coerent, pe de-o parte, ele-
mente premium pentru o calitate
cat mai ridicata a rezistentei, finisaje-
lor si experientei de locuire finale, iar
pe de alta parte, elemente care tin
cont de diferite stiluri de viata, cat si
de impactul asupra mediului, cu
care incercam sa fim cat mai priete-
nosi. Si toate acestea ne dorim sa le
oferim la un pret cat mai corect

clientilor nostri, cat mai aproape de
posibilitatile lor. Nu negam insa ca
piata preturilor materialelor de con-
structii si a fortei de munca este ex-
trem de dinamica, dar incercam sa
pastram cotatia de pret a locuintelor
pentru a se incadra la TVA de 5%.

Reporter: Care a fost suma totala
investita in acest proiect?

Virgil Catalina: Suma initiala a
fost in jurul valorii de 2,4 milioane
euro. In prezent, am adus imbunats-
tiri proiectului pe care nu le putem
cuantifica inca dar probabil vor-
bim de doar cateva pun-
cte procentuale. Aceste

tipuri de potentiali locatari si la ne-
voile lor, prin urmare, ne potrivim
bine cu tineri la inceput de drum, cu
familii mai mari sau mai mici si cu
orice persoane in cautarea unui spa-
fiu pe care sa-l numeasca acasa. E
adevarat, in acelasi timp, ca propu-
nerea La Cassa Residence a fost per-
ceputa foarte pozitiv de oamenii
care, ca multi dintre noi, isi doresc
ceva in plus atunci cand incep sa-si
caute o casa: suport si consultanta
pe perioada de executie a cladirii,
flexibilitate si transparenta, o con-
formare a spatiului mai rar
intalnitd azi - cu spatii

imbunatatiri insa - fa- Virgil Catalina: de deporzitare extinse,
tada ventilatd cu  "lncercdim sd pdistrdim  térase ample, zone
vatd bazaltica, ilu- o vitrate mari pentru
minat led al spatii- COt‘.J,t’a epreta a beneficia de cat
lor comune, spatii locuintelor pentru mai multd lumind si
e usmen. | qseipcadrala "3 remom
are, iluminat natura Y -
TVAde 5%".

casa scarii si holuri,
spatiul verde al terasei
regandit - vor creste semnifi-
cativ calitatea locuirii in apartamen-
tele noastre si vor afecta in mod po-
zitiv amprenta asupra mediului si
naturii.

Reporter: Care sunt motivele pen-
tru care un client ar alege acest pro-
iect?

Virgil Catalina: Noi construim
apartamente cu gandul la mai multe

La Cassa Residence, Craiova l
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atentie crescuta asu-

pra impactului asupra

mediului si sanatatii - spatiu

verde pe terasa/gradina verticala,

materiale de constructii si izolatoare
sustenabile.

Pe toti ii asteptam in vizita la biroul
nostru ca sa ne cunoastem si sa de-
cidem impreuna, la o cafea, daca ne
potrivim.

Reporter: Carui tip de client i se
potriveste acest proiect?




Virgil Catalina: Noi credem ca La
Cassa Residence se potriveste orica-
rei persoane care nu cauta sa achizi-
tioneze doar un produs, ci o intrea-
gad experienta. Si aici imi vine in min-
te un exemplu citit recent: un pro-
ducator de incaltdminte sportiva
care ofera unui client nu doar o pe-
reche de adidasi ci un intreg proiect
care include, pe langa incaltamintea
performantd, un program de antre-
nament, un plan de dietd, un antre-
nor, un sistem de monitorizare a
progresului, toate adaptate obiecti-
vului acestui client (castigarea unui
maraton), avand o datd clara de
inceput si de final. Similar, noi ne do-
rim sd insotim un client pe parcursul
intregului sdu proiect de achizitie si
transformare a unui apartament in
acasd, tinand cont de asteptarile si
nevoile sale cand face o achizitie -
un apartament mai mare pentru
intreaga familie, spatii mai generoa-
se, acces simplu in centrul orasului,
liniste si confort, toate intr-un buget
adecvat. Ca sa se bucure si mai mult
de ceea ce dezvoltam, ar trebui ca
orice client La Cassa sa-si doreasca
uneori sa lase masina in parcare si sa
ia bicicleta pentru o plimbare sau
sa-si petreaca unele seri pe terasa de
pe acoperis, de exemplu.

Reporter: Ce investitii viitoare pre-
conizati?

Virgil Catalina: Ne-am propus ca,
in paralel cu investitiile locale, sa ne
extindem in afara Capitalei cu pro-
puneri de apartamente marca La
Cassa Residence. Prin urmare, in
momentul de fata, se deruleaza faza
de autorizare a unui proiect cu un
numar de 50 unitati locative si un re-
gim de indltime D+P+8E pe care ne
dorim sa-l incepem in prima parte a
anului viitor, amplasat pe un teren
de 1200 mp localizat in Craiova, ju-
detul Dolj. Vom comunica mai mul-
te despre acest nou proiect imediat
ce fatadele si detaliile finisajelor vor
fi fixate. In Bucuresti, suntem in discu-
tii avansate pentru achizitia unui te-
ren in zona Plevnei, in sectorul 1,
unde avem in vedere un proiect tip
boutique cu apartamente de lux.
Ne-ar ajuta mult daca vom putea con-
ta si pe o administratie publica mai
implicatd in sprijinirea investitiilor de
acest tip.

Reporter: Va mulfumesc!
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