"Piata constructiilor

pare bulversata”

(Interviu cu Petre lovita, proprietarul ARMEANCA PREST COM)

Piata constructiilor pare
bulversata la ora actuald,
din cauza preturilor care au
suferit o creste majord si
nejustificatd, este de pdrere
Petre lovita, proprietarul
ARMEANCA PREST COM SRL,
companie care isi desfdsoara
activitatea in domeniul
constructiilor.

Omul de afaceri subliniazd
cd investitorul strain
beneficiazd de tot felul de
facilitati din partea statului
si autoritdtilor romdne, pe
cdnd mediul de busines
romdnesc este privit cu
scepticism, oamenii nostri de
afaceri fiind vdzuti ca niste
persoane care s-au
imbogadtit sau care urmeaza
sd seimbogdteasca si cdrora
li se pun tot felul de piedici,
neacorddndu-li-se nici cel
mai mic ajutor.

Reporter: Cum apreciati evolutia
mediul de afaceri autohton?

Petre lovita: Una dintre proble-
mele actuale este discriminarea pe
care autoritatile o fac intre mediul
de afaceri strdin si cel romaneasc.
Investitorul strain beneficiaza de
tot felul de facilitati din partea sta-
tului si al autoritatilor romane, pe
cand omul de afaceri roman este
privit cu scepticism, ca o persoana
care s-a imbogatit sau care urmea-
za sa se imbogdteasca si caruia i se
pun tot felul de piedici, nea-
cordandu-i-se nici cel mai mic aju-
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tor.

Reporter: Cum vedeti sectorul
constructiilor din tara noastra?

Petre lovita: in urma intrarii in
vigoare a OUG 114, s-a resimtit o
crestere a cheltuielilor salariale
considerabild, in special la firmele
din domeniul constructiilor din
provincie. Spre exemplu, la noi in
firma a avut loc o crestere a cheltu-
ielilor salariale cu aproximativ
55.000 de lei, care nu a rezultat in
urma cresterii veniturilor. Dacd un
muncitor necalificat primeste
3.000 de lei salariu brut, atunci cu

cat sa platesc un angajat cu studii
superioare? Cu mult mai mult, evi-
dent!

Reporter: Cum vd descurcati cu
criza fortei de munca?

Petre lovita: in ceea ce priveste
criza fortei de muncd, intervin
doua aspecte. Pe de o parte, pare-
rea mea este ca societatea roma-
neasca si, in principal, sistemul
educational genereazd oameni din
ce in ce mai slab pregatiti profesio-
nal, foarte putini interesati de nive-
lul lor de pregatire, iar, pe de alta
parte, intervine migrarea angajati-

lor spre locuri de muncd mai bine
platite, in strdinatate sau in orasele
mai mari. Subliniez faptul ca eu ex-
pun o parere a unui angajator din
provincie. Personal, pot sa spun ca
sunt norocos sa am in firma oame-
ni foarte bine pregatiti profesional,
care lucreaza de foarte mult timp
in companie, oameni pe care ii res-
pect, incerc sa ii remunerez cores-
punzator si s ii fidelizez. In ceea ce
priveste noii angajati, investim des-
tul de mult in pregatirea lor, desi ei
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pot pleca oricand din firma si une-
ori chiar o fac. Ca exemplu, cand
am deschis fabrica de filer, trainin-
gul personalului a fost efectuat de
specialisti din strdinatate si a co-
stat in jur de 50.000 euro. La scurt
timp dupa deschidere, doi dintre
cei mai buni angajati au plecat si
s-au angajat la concurenta.

Reporter: Cum apreciati concu-
renta din piata?

Petre lovita: Cea mai mare pro-
blema in ceea ce priveste concu-
renta cred ca o reprezinta firmele
ce acumuleaza datorii enorme, in-
tra in insolventd, nu mai platesc
TVA, taxe, impozite sau furnizori,
iar dupa cateva luni administratorii
acestora deschid societati noi si isi
desfasoara activitatea in conditii
neloiale.

In ceea ce priveste concurenta lo-
iala, consider ca este suficient loc
pe piata si perioada de criza pe
care toata lumea o anunta va fi
doar de perceptie. Avand in vede-
re cresterea masiva a preturilor la
materialele de contructii si nu nu-
mai, cererea va stagna cateva luni,
dupa care totul va reveni la
normal.

Reporter: Cum colaborati cu
bancile?

Petre lovita: Cu bancile colabo-
rezi foarte bine atat timp cat nu ai
nevoie de ajutorul lor financiar.
Cand ceri finantare, lucrurile se
schimbgd, tu esti cel care are nevoie
de ajutor, comisioanele si dobanzi-
le platite anterior nu mai conteaza,
devii un fel de inculpat anchetat si
analizat din absolut toate punctele
de vedere.

Eu am avut cateva experiente ne-
placute, am colaborat cu o banca
peste zece ani de zile si nu am pri-
mit sustinerea ei atunci cand am
avut nevoie, respectiv pentru pro-
iectul constructiei statiei de filer.
Proiectul a fost greu de inteles,
nou pe piata, nu i-a vazut potentia-
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"Reusim sd obtinem o cifrd
de afaceri de aproximativ

5 milioane de euro

pe an si, ceea ce este cel mai important,
sd vindem 80% din productie".
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lul si nu l-a finantat, nici banca al
carei partener eram de atatata vre-
me si nici celalalte sase institutii fi-
nanciare carora l-am prezentat.
Intr-un final, am reusit sa iau un
leasing si am mers mai departe.

Reporter: Cand ati pus bazele
acestui proiect?

Petre lovita: Am inceput investi-
tiain 2013 si am finalizat-o in 2015.
Proiectul initial presupunea insta-
larea unor mori de macinare a cal-
carului. Business planul initial era
de 12 milioane euro, dar ne-am
oprit dupa prima etapa la 4 milioa-
ne de euro. Produsul finit al fabricii
este filerul de calcarcare, acesta
avand o larga gama de intrebuin-
tare - respectiv in domeniul ener-
getic (se foloseste pentru reduce-
rea emisiilor de sulf), in agricultura
(ca ingrasamant natural), in indus-
tria producatoare de vopseluri
adezivi, in industria farmaceutics,
in compozitia asfaltului etc.

Reporter: Care sunt rezultatele
acestui proiect si de ce v-ati oprit
aici?

Petre lovita: Rezultatele sunt
multumitoare, iar motivul din cau-
za caruia ne-am oprit a fost un cu-
mul a tot ceea ce am relatat ante-
rior - autoritdti, lipsa de sustinere,
bdnci, personal. Proiectul initial
presupunea instalarea a doua linii
de productie si o cariera de exploa-
tare. Am reusit sd montam o linie si
sa o facem functionala.

Reporter: Care este cifra de afa-
ceri a companiei?

Petre lovita: Reusim sa obtinem
o cifra de afaceri de aproximativ 5
milioane de euro pe an si, ceea ce
este cel mai important, sa vindem
80% din productie.

Reporter: V-ati gandit ca ati pu-
tea investi si in alta afacere?

Petre lovita: In acest an am in-
trat si in sectorul imobiliar. Avem
demarate lucrdrile de constructie
la doua proiecte de blocuri pentru
locuinte, iar urmatorul pas ar fi pe
piata de office. Suntem intr-o dis-
cutie destul de avansata pentru achi-
zitionarea unui teren in Bucuresti,
in vederea construirii a 1.500-2.000
mp de spatii de birouri.

Reporter: Multumesc!




