R L e
‘
. “:““‘*‘*‘\ﬂ“

e z,\ *‘(‘\u o

Nk

50{ BURSA Constructiilor nr. 5 / 2019




(Interviu cu Radu Costin,
marketing specialist Fibrex)

Piata piscinelor va creste cu circa 20% in acest an, estimeazd
Radu Costin, marketing specialist in cadrul Fibrex. Domnia sa
ne-a spus, intr-un interviu, cd, in conditiile in care nu existd date
exacte in acest sens, apreciazd o valoare a pietei de profil de

8-10 milioane de euro.

Compania Fibrex produce mai multe modele de piscine
ingropate, confectionate din rdsini poliesterice armate cu fibrd

de sticld.

Reporter: Cum a evoluat piata
piscinelor din tara noastra, in ul-
timul an?

Radu Costin: Trendul este in
crestere, solutiile oferite de noi
fiind tot mai apreciate de catre
clienti datorita diversitatii si a
montajului rapid. Practic, in 2-3
saptamani de la lansarea comen-
Zii, piscina este instalata cu toate
echipamentele necesare. Foarte
important de subliniat este ca si
in cazul alegerii unei piscine
clientii sunt tot mai informati si
educati, optand pentru solutiile
de piscine realizate in fabrica, la
care beneficiaza de servicii com-
plete, garantie sau post-garantie.

Reporter: Ce estimari aveti
pentru acest an, legate de piata
de profil?

Radu Costin: Datorita conditii-
lor meteo, inceputul de sezon in
acest an a fost putin mailent, dar
cu toate acestea estimam o
crestere de 20%.

Reporter: Ce tipuri de piscine
sunt cele mai solicitate?

Radu Costin: Cele mai solici-
tate pentru uzul rezidential sunt
piscinele cu structura din beton
finisate cu ceramica, vitrocerami-
cd sau liner, iar cele pentru uz pri-

vat sau mici pensiuni sunt pisci-
ne monobloc din fibra de sticla
care prezinta numeroase avanta-
je - perioada de realizare si mon-
taj scurtd, intretinerea usoard, nu
necesita renovari majore, imbi-
narile nu exista deoarece piscine-
le sunt realizate monobloc si ofe-
ra o etanseitate perfecta... Mai
exista si piscine hobby - mici,
gonflabile, cu o durata de utiliza-
re de aproximativ 2 sezoane si pi-
scine din tabla si liner, cu garan-
tie de doi ani si durata de utiliza-
re de 4-5 ani.

Reporter: Ce tendinte sunt in
piata de profil?

Radu Costin: Pentru piscinele
private o dorinta clard este de a
avea treptele incastrate in pisci-
na, culorile suprafetelor raman
aceleasi ca in anii trecuti, do-
minand albastrul deschis, iar ma-
terialele utilizate fiind cele calde
(linere sau suprafetele piscinelor
din fibra de sticld). Am observat
ca este apreciat tot mai mult de
catre client designul minimalist.
Astfel, incepand din acest an ve-
nim in intampinarea clientilor cu
doud noi modele de piscina care
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se incadreazad in aceste linii.

Reporter: La ce valoare se ridi-
ca piata din domeniu?

Radu Costin: Nu detinem date
exacte, dar apreciem o valoare
de 8-10 milioane de euro.

Reporter: Ce tipuri de piscine
ofera compania pe care o repre-
zentati?

Radu Costin: Compania Fibrex
produce mai multe modele de
piscine ingropate, confectionate
din rasini poliesterice armate cu
fibra de sticla. Aceste piscine,
avand latura lungd de pana la
11 m, se livreaza clientului sub
forma unei cuve cu o parte din
instalatie premontata. Cele mai
mari avantaje ale acestui tip de
piscina sunt costurile reduse, du-
rabilitatea, aspectul de neegalat
de alte variante de constructie si

nu in ultimul rand durata mica pe
care o necesita montajul. Interio-
rul piscinei este acoperit cu gel-
coat, un smalt poliesteric deose-
bit de rezistent la variatiile de
temperatura, la intemperii, la
uzurd, radiatii UV si socuri meca-
nice. Piscinele Fibrex pot fi reali-
zate cu peretii in constructie nor-
mal sau izolati termic cu o struc-
tura tip fagure din polipropilena.
Astfel, in urma izolarii peretilor se
diminueaza semnificativ pierde-
rile de cdldura din ap4, in cursul
noptii, dar si in cursul zilelor mai
reci, prelungindu-se astfel durata
de folosire a piscinei.

Pentru a veni in intampinarea
cerintelor clientilor nostri, am su-
plimentat aria de servicii si solutii
oferite in domeniul piscinelor,
astfel incat am ajuns la nivelul la
care oferim piscine in toate va-
riantele de constructie, respectiv

- _________________________________________________________|
"Compania Fibrex asigurd servicii complete:
consultantd, livrare piscind, instalare, montaj si

punere in functiune, suport tehnic cu echipe

specializate, garantie si post-garantie".
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si piscine din beton. Marele
avantaj al acestor piscine consta
in faptul ca nu exista limite sau
restrictii privind forma sau di-
mensiunea acestora. Acest lucru
reprezinta un foarte mare avan-
taj in cazul in care se doreste o
piscind cu forme atipice sau de
dimensiuni foarte mari, piscinele
din beton putand fi realizate la
dimensiuni olimpice (50x25) si
chiar mai mari. Interiorul piscine-
lor din beton poate fi imbracat
cu liner, o folie speciald, foarte
rezistenta si elasticd, sau in varia-
ta premium cu vitroceramica.
Aceastd metodd din urma ofera
eleganta si rafinament oricarei
forme de piscina.

Reporter: Unde sunt produse
acestea?

Radu Costin: Piscinele Fibrex
sunt produse in cadrul unitatii
noastre din localitatea Crasna, ju-
detul Salaj. Aceasta ramura de
productie este in continua dez-
voltare si reprezinta unul dintre
cele mai ambitioase proiecte rea-

lizate pana in prezent de catre
compania noastra.

Reporter: Ce plaja de preturi
aveti?

Radu Costin: Valorile diferd in
functie de tipul constructiei si di-
mensiunea piscinei dorite. Astfel,
avem piscine supraterane produ-
se in Europa, incepand de la 1000
de euro, iar pentru cele ingropa-
te, produse de catre compania
noastra, valorile incep de la 5000
euro pentru o piscina cu dimen-
siunile de 6x2,7 m, modelul Veni-
ce, si pot ajunge pana la 13.000
euro in cazul modelului Capri,
care are o dimensiune de
10,5x3,6 m si este prevazut si cu
o minipiscina tip Jacuzzi incorpo-
rata.

Compania Fibrex asigura servi-
cii complete: consultantd, livrare
piscing, instalare, montaj si pu-
nere in functiune, suport tehnic
cu echipe specializate, garantie si
post-garantie. Asadar, oferim
consultanta in alegerea piscinei
si pozitionarea corecta a aceste-




ia, livram piscina clientilor pana
in locul instalarii si avem echipe
specializate si experienta necesa-
ra in montaj piscine si instructiu-
ni de intretinere.

Reporter: Care este strategia
pe care o aveti pentru a face fata
concurentei?

Radu Costin: O descriere si o
intelegere cat mai buna a produ-
selor noastre de catre client, pen-
tru a avea toate informatiile ne-
cesare in momentul in care se ia
decizia de cumpdrare. In esent3,
ne dorim educarea clientului.
Dorim sa oferim incredere si
siguranta clientului, deoarece
acesta cauta produse care sa fi
satisfaca nevoile, sa ii rezolve
problemele si sa ii ofere un anu-
mit confort.

Reporter: Ce cifra de afaceri ati
avut anul trecut si ce estimari ave-
ti pentru anul in curs?

Radu Costin: Cifra de afaceri de
anul trecut a fost de aproximativ
4,6 milioane de euro, iar pentru
acest an estimam o cifra de afa-

ceri de aproximativ 5,5 milioane
de euro.

Reporter: Ce proiecte de inves-
titii aveti si care este bugetul alo-
cat?

Radu Costin: Am inceput ex-
portul de piscine cu succes in trei
tari europene si continudm dez-
voltarea de produse noi. in ace-

lasi timp, continudm dezvoltarea
segmentului auto din cadrul
companiei noastre, prin construi-
rea unor noi unitati de productie
pe o suprafata de 2000 de mp, pe
care le vom utila cu echipamente
moderne pentru termoformarea
pieselor de caroserii auto, pentru
executarea pieselor prin injectie

fn vacuum si pentru montajul su-

bansamblelor auto, investitie pe

care o vom finaliza in acest an.
Reporter: Multumesc!
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