IN ULTIMII ANI

Piata semineelor

electriceaavuto
evolutie constanta

(Interviu cu Elena Olaru, marketing manager Hombee)

Reporter: Cum a evoluat piata
semineelor din tara noastrd, in ulti-
mul an?

Elena Olaru: Piata semineelor
electrice a avut o evolutie constan-
ta in ultimii ani. Modelele pe care le
propune compania noastra pietei
romanesti sunt usor de instalat in
orice spatiu de locuit, sunt similare
celor traditionale, usor de intretinut
si utilizat, acestea neavand nevoie
de cos de fum si avand un consum
electric redus. Noi acoperim o
gama foarte largd de modele, di-
mensiuni si culori, oferind, practic,
posibilitatea ca cei interesati sa fsi
gdseasca usor modelul potrivit
pentru casa/apartamentul lor. Aces-
tea creeaza atmosfera perfecta pe
care ne-o dorim fiecare dintre noi.

Reporter: Ce estimari aveti pen-
tru acest an, legate de piata de pro-
fil?

Elena Olaru: in contextul econo-
mic actual, speram la o crestere
anuala constantd a cifrei de afaceri.
Sunt foarte multe proiecte imobi-
liare in plind ascensiune, tinta noas-
tra fiind consumatorul final, identi-
ficat ca actual si viitor proprietar de
spatii locuibile, noi sau vechi.

Reporter: Cum a evoluat pretul
semineelor?

Elena Olaru: Semineele sunt ac-
cesibile oricdrui buget, acestea
putand fi achizitionate direct din
showroom-ul nostru sau de pe
site-ul companiei (Seminee electri-
ce 3D - Hombee). Clientul are avan-
tajele specifice - transportul inclus
si, dacd este solicitat, si montajul
acestora - practic, incepand cu pre-
turile de minim 900 de lei, poti da
viata casei tale alegand un semineu
clasic, modern sau traditional. Hombee
oferd o gama variata de seminee
electrice Dimplex si ClassicFlame, la
cele mai accesibile preturi.

Reporter: Care este raportul ce-
rere/ofertd pe piata noastra?

Elena Olaru: Exista o cerere con-
stantd pe piata de seminee si, prin
promovarea continud a acestor
produse, putem creste numarul de
clienti.

Reporter: Ce tipuri de seminee
sunt cele mai solicitate?

Elena Olaru: Cele mai solicitate si
vandute seminee sunt in continua-
re cele clasice, traditionale, dar exis-
ta un interes din ce in ce mai cres-
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cut si pentru modelele moderne,
minimaliste, care se potrivesc per-
fect apartamentelor noi aflate in
stadiul "la gata" sau deja locuite.

Reporter: Ce tendinte sunt in
piata?

Elena Olaru: Tendintele pietei sunt
culorile alb/crem/maro si wenge,
dar clientii pot opta sa achizitione-
ze acelasi model de semineu in di-
ferite dimensiuni astfel incat sa se
potriveasca perfect cu locul alocat
montajului. Semineul trebuie ali-
mentat la o sursa de curent de 220
V, cadldura emanatd in ambient
putand fi in diferite trepte, viteze si
variatii optice, creand astfel imagi-
nea vizuala de jar stins, jar aprins,
flacara 100% reala. Toate acestea
creazd un ambient cald, foarte cald
si deosebit de intim si prietenos,
ambientul devenind, la o simpla
utilizare a telecomenzii aferente
produsului ales, unul de poveste.

Reporter: Ce tipuri de seminee
comercializeaza compania pe care
o reprezentati?

Elena Olaru: Tipurile comerciali-
zate se compun din binomul focar
si mantaua decorativd, care pot fi
alese dintre cele cateva sute de
modele, existand astfel o infinitate
de combinatii de focare, cu foc des-
chis sau inchis, si mantaua, care de-
coreaza semineul dupa gustul fie-
caruia.

Reporter: Ce cifra de afaceri ati
avut in prima jumatate a anului
acesta si ce estimari aveti pentru
intreg anul in curs?

Elena Olaru: Avem in plan creste-

rea cifrei de afaceri mai ales c3, in
aceasta perioada a anului, in sezo-
nul rece, acesta este cadoul perfect
pe care il poti face casei tale,
lansand noi modele, cum ar fi cele
de perete, modele expert, comode
TV cu semineu, focare electrice linia-
re sau Dimplex Optimyst, care este
un produs recent lansat si foarte
performant. Acoperim, practic, toata
gama de cereri. Deviza noastra este
"nicio casa fara semineu".

Reporter: Care este profilul clien-
tului dumneavoastra si cati bani
aloca, in general, pentru achizitia
unui semineu?

Elena Olaru: Clientii suntem fie-
care dintre noi, fiecare posesor de
spatiu de locuit - proprietar sau chi-
riag - viitorii proprietari de aparta-
mente in constructiile rezidentiale,
hotelurile cu camere rustice sau
moderne si deja proprietarii aparta-
mentelor/caselor achizitionate in
anii precedenti. Semineul DIMPLEX
este la un click distanta de casa fie-
caruia, putand fi obiectul preferat
al casei noastre, sufletul locuintei in
care locuim. Alegerea perfecta este
semineul unic, diferit, autentic, care
innobileaza ambientul, iar noi con-
sideram deja ca acesta este un
must have al caselor noastre,
reusind sa creeze emotie pura si
home experience de neimaginat.

Reporter: Va multumesc!



ELENA OLARU:

Noi acoperim o gama foarte larga de modele, dimensiuni
si culori, oferind, practic, posibilitatea ca cei interesati sa
isi gaseasca ugor modelul potrivit pentru
casa/apartamentul lor. Acestea creeaza atmosfera
perfectd pe care ne-o dorim fiecare dintre noi.
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