ANDREEA STRUGARU, KADRA:

"Usile automate, singura
varianta de traficin
conditii de igiena sporita"

Pandemia de coronavirus a schimbat prioritdtile investitorilor si a creat
un context favorabil pentru usile automate. Dacd inainte de pandemie
nimeni nu se gdndea cd manerul unei usi poate reprezenta un pericol
pentru sdndtate, astdzi tot mai multe business-uri sunt interesate de au-

tomatizarea intrdrilor.

Andreea Strugaru, managing partner in cadrul companiei Kadra, ne-a

spus cd vdnzdrile pentru sistemele automate ale cdilor de acces au fost in
scddere in aceastd perioadd, nefiind un context favorabil investitiilor de ni-
ciun tip, insd tot mai mulfi antreprenori s-au interesat de astfel de sisteme.
Domnia s-a ne-a vorbit despre beneficiile tehnologiilor automate de ac-
ces, despre cum s-a adaptat Kadra actualului context, dar si despre pro-
iectele pe care le desfdsoard in prezent.

Reporter: in ce misura pandemia
de coronavirus a avut impact asu-
pra business-ului dumneavoastra?

Andreea Strugaru: Desigur ca si
activitatea noastra este redusa in
aceasta perioada. Am sperat ca pe
noi, cei din constructii nu ne va
afecta foarte tare, insa starea de an-
xietate nu cred ca a ratat niciun do-
meniu. Am luat toate masurile pen-
tru a ne proteja atat pe noi, cat si pe
clientii nostri si am incercat sa ne
adaptam cat mai bine cerintelor
speciale ale acestei perioade, conti-
nuand activitatea cat mai aproape
de parametri normali. Avem, din fe-

24| BURSA Constructiilor nr. 4 / 2020

ricire, proiecte inca active, santiere
in care chiar daca ritmul s-a redus,
montam in continuare.

Ins& noi depindem foarte mult si
de partenerii europeni cu care cola-
boram, majoritatea din Italia (avem
cativa furnizori strategici acolo, toti
din nordul ltaliei), care si-au oprit
total activitatea. Pentru o buna pe-
rioadd nu au produs, nu au livrat,
acestea au fost impunerile oficiali-
tatilor. Practic, nu ne-am putut
aproviziona cu marfa. Din fericire,
avem obisnuinta de a lucra cu sto-
curi consistente (ca sa putem servi
clientii foarte rapid), iar acest lucru

ne asigurd acum cat de cat conti-
nuarea livrarilor in Romania. Totusi,
in Italia, dar si in alte state ale lumii,
incep usor-usor masuri de relaxare,
ceea ce ne asteptam sa se reflecte
n toate domeniile.

In acest moment, ceea ce ne
ingreuneaza foarte mult in luarea
unor decizii corecte este lipsa de
predictibilitate. Tocmai de aceea,
ne-am propus ca pentru o perioada
de trei luni sa ludm decizii de busi-
ness aproape zilnic, in functie de
datele pe care le avem. In legatursd
cu scaderea veniturilor, cautam
oportunitati si intreprindem actiuni

concrete de promovare. Chiar daca
oamenii nu au acum starea potrivi-
ta, eu pariez pe o reluare treptatd a
pana la finalul anului sa revenim la
punctul unde am rdmas cand ne-a
lovit aceastd situatie nemaiintalni-
ta.

Reporter: Tinand cont de dome-
niul de activitate al companiei
dumneavoastrd, in ce masura au
evoluat cererile pentru produsele
Kadra?

Andreea Strugaru: Interesul
pentru produsele noastre nu s-a
tradus pana acum intr-o crestere a
cererilor de achizitii, ba, dimpotriva,
vanzdrile au scazut, dar suntem
foarte bucurosi ca au crescut, in
schimb, intrebdrile din partea clien-
tilor curiosi sa afle cum fi poate aju-
ta acum tehnologia automatizarilor
pentru caile de acces. Cred ca tra-
versam mai degraba o stare de ex-
pectativa, in care oamenii sunt mai
prudenti in ceea ce priveste investi-
tiile, achizitiile de orice fel. Totusi,
noi suntem bucurosi cand putem
comunica cu oamenii despre bene-
ficiile usilor automate si, in general,
despre automatizdrile pentru cai de
acces. Pe langa satisfactia pe care o
avem cand putem sa-i invatam
cate ceva din ce stim noi foarte
bine, suntem convinsi, totodata, ca
dupd ce vom depasi aceasta peri-
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"Automatizarile pentru caile de
acces sunt investitii cu beneficii pe
termen lung, dar si cu beneficii
specifice pentru aceasta faza acuta
in care ne aflam".
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oada de stres, unii dintre ei isi vor
aminti de noi si vor folosi oportuni-
tatea.

Sunt multe domenii in care este
absolut necesara modernizarea
spatiilor cu astfel de solutii de ac-
ces. Mai devreme sau mai tarziu,
constructorii si antreprenorii vor
intelege importanta unor astfel de
sisteme, iar Romania va ajunge la
nivelul la care sunt astazi alte state
europene.

Si pentru ca e intotdeauna mai
usor sa previi decat sa tratezi, Kadra
se straduieste sa puna la dispozitia
clientilor, preocupati de siguranta
oamenilor care le trec pragul, cele
mai bune solutii de acces automa-
te, eficiente din punct de vedere
calitate-pret si extrem de fiabile.
Avem o experientd de peste 25 de
ani in acest domeniu, am invatat si
am cercetat multe situatii speciale
aldturi de partenerii nostri si de fie-
care data am gasit solutia potrivita
pentru ei, care sa reziste in timp.

Reporter: Cum pot veni sisteme-
le automatizate de usi de acces in
ajutorul luptei impotriva noului co-
ronavirus?

Andreea Strugaru: Cred cd in
acest context general putem inte-
lege mai bine faptul ca cele mai
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simple si uzuale gesturi pe care le
facem zi de zi pot deveni un pericol
pentru sanitatea noastra. Inainte
de pandemie nu ne-am fi gandit,
poate, ca manerul sau clanta unei
usi reprezinta una dintre zonele
cele mai predispuse la a fi contami-
nate cu diversi virusi. Este totodata
zona pe care nu o putem evita
atunci cand dorim sd intram sau sa
iesim dintr-o incapere. Este sufi-
cient ca o persoand infectata sa
punda mana pe clanta sau manerul
unei usi pentru ca toti cei care vin
n urma lui si o ating sa riste conta-
minarea, fara a fi mdcar constienti
de acest lucru.

Acesta este un bun moment pen-
tru a vorbi despre usile automate,
singura varianta de trafic in conditii
de igiena sporitd. Usile automate
sunt solutii ce pot fi adaptate nevo-
ilor farmaciilor si micilor magazine,
care trebuie acum sa limiteze intra-
rea unui numar mare de clienti, in
acelasi timp, in spatiile comerciale.
Usa automata este singura solutie
igienica de acces, asta fara sa ludm
in calcul celelalte benéficii pe care
le ofera: comoditatea si siguranta
accesului. In momente dramatice,
usile automate se deschid rapid in
cazuri de urgentd, prin conectarea

la centrala de incendiu, asigurand
controlul total, daca este, bineinte-
les, accesorizata corespunzator.

In portofoliul nostru se gésesc usi
specifice pentru spitale, de la usile
automate de intrare in spitale, la
usa ermetica automata (folosita la
intrarea in sdlile de operatii, salile
de terapie intensiva, laboratoare,
oricare alte spatii medicale in care
nu este permisa atingerea usii cu
mainile de catre personalul medical
sau in care se lucreaza cu atmosfera
controlata, in scopul necontamina-
rii spatiilor cu agenti patogeni) si
usa "curata" de salon (expresie folo-
sita pentru spatii in care curatenia
se face dupa reguli stricte). Ce pre-
supune aceasta usa? Pe scurt, pre-
supune ca toate suprafetele sa fie
coplanare si toate muchiile drepte.
Usa este acoperita cu un material
de inalta densitate, care permite
curatarea cu substante foarte agre-
sive, accesorizata astfel incat sa
etanseze pe toate cele 4 laturi, cu
toc metalic, rezistent la loviturile cu
patul de spital.

De asemenea, acum mai mult ca
oricand putem intelege rolul unor
senzori contactless pentru intrarea
in garaje publice, in spatii de lucru,
in birouri etc. Automatizarile pen-
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tru caile de acces, fie ca sunt pentru
trafic auto (bariere automate, porti
automate, usi industriale) sau trafic
de persoane (usi automate) au
avantajul de a putea fi actionate
fara contact fizic (cu clante, cu
manere, cu butoane). in afara de
faptul ca sunt solutii igienice, au si
functionalitati pentru siguranta
persoanelor: evacuare in caz de ur-
genta, controlul accesului etc.

Cred ca aceasta este o perioada
foarte potrivita pentru a le aduce la
cunostinta beneficiarilor de astfel
de spatii ca exista solutii care i-ar
putea ajuta atat pe ei, cat si pe
clientii lor in aceasta perioada. Au-
tomatizarile pentru caile de acces
sunt investitii cu beneficii pe ter-
men lung, dar si cu beneficii speci-
fice pentru aceasta faza acuta in
care ne aflam.

Reporter: Au venit cereri din par-
tea unitatilor medicale pentru im-
plementarea sistemelor din porto-
foliul dumneavoastra?

Andreea Strugaru: Nu, momen-
tan nu au venit spre noi astfel de
cereri, dar eu cred ca este foarte im-
portant sa vorbim despre ele, astfel
incat sa ajunga informatia acolo
unde este cea mai mare nevoie.
Usile destinate spitalelor au fost



proiectate si realizate in urma di-
scutiilor avute cu partenerii nostri
internationali, cei cu care am reali-
zat inainte de toate o listd a tuturor
specificatiilor pe care este necesar
sa le intruneasca o astfel de usa.
Abia dupa ce am strans aceste in-
formatii am dat in lucru acest pro-
dus pe care l-am adaptat mai apoi
fiecarui tip de salon sau spatiu spi-
talicesc in parte.

De exemplu, usile de salon Tor-
med S au fost construite special
pentru a preveni transmiterea in-
fectiilor nosocomiale, fara risc de
contaminare cu agenti patogeni de
pe clante sau manere, curat si igie-
nic, pentru siguranta si confortul
pacientilor si cadrelor medicale.
Astfel, usile au fost dotate cu kick
plate si push plate (benzi de pro-
tectie din otel inox) pentru a se pu-
tea deschide fara atingere, cu patul
sau targa la intrarea in salon, iar
manerele, din otel inoxidabil, antia-
gatare, sunt rezistente la acizi. Pen-
tru a preveni ca usa sa ramana des-
chisa la iesire, aceasta a fost conce-
puta sa fie suficient de grea pentru
a nu vibra la inchidere. Optional,
usile de salon se pot dota cu hu-
blou flush (incadrat in campul bla-
tului, la fel de gros precum usa si li-

pit cu silicon rezistent la agenti de
curdtare). lar acesta este doar un
singur exemplu.

Reporter: Ce proiecte aveti in
prezent?

Andreea Strugaru: In prezent,
facem tot ce se poate pentru a ne
continua activitatea - chiar daca lu-
cram la capacitate redusa - pentru
a ne adapta si a gasi diverse opor-
tunitati de dezvoltare la care nu
ne-am gandit pand acum. Proiecte-
le pe zona de constuctii in care sun-
tem implicati si noi continud si,
chiar daca lucrul pe santiere se des-
fasoara intr-un ritm mai lent, ne bu-
curam ca exista vointa pentru con-
tinuarea proiectelor. E drept ca in-
vestitorii care se pregateau inainte
de pandemie pentru proiecte noi
au pus momentan pauzd pe proce-
sele de bugetare si contractare, dar
speram ca incet, incet lucrurile sa
revina la normal.

In ceea ce ne priveste, divizia de
Service a KADRA, aceasta si-a redus
foarte mult activitatea, din cauza
faptului ca centrele comerciale au
suspendat deocamdata contractele
de mentenanta. Continudm, insa,
interventiile de service si mente-
nanta la alte tipuri de cladiri, dotate
cu automatizari pentru cai de ac-

ces: spitale, hale industriale etc.
Pentru solutiile de automatizari
pentru cai de acces pe care le furni-
zam (usi automate, automatizari
pentru porti, bariere automate si sis-
teme de management al parcarilor,
trape de fum etc.) montajul se face,
de reguld, outdoor sau in spatii de-
schise, mari, prin urmare montato-
rii nostri nu sunt expusi unui risc
major.

Reporter: De ce capacitate de
productie dispune Kadra?

Andreea Strugaru: KADRA este
un integrator de inginerie de acces.
De peste 25 de ani aducem in Ro-
mania cele mai inovative solutii de
acces automat si management al
cdilor de acces, oferim cosultanta
clientilor nostri si servicii 360: livra-
re personalizatd, punere in opers,
service si mentenanta. Avem o acti-
vitate de microproductie, pentru
asamblarea si testarea usilor auto-
mate, usilor rapide si a sistemelor
de parcare.

Reporter: Ce masuri interne ati
luat pentru protejarea clientilor in
fata noului coronavirus?

Andreea Strugaru: Am luat o se-
rie de mdsuri menite sa ne proteje-
ze atat pe noi, cat si pe clientii
nostri. Astfel, am decis ca o parte

din echipa sa lucreze de la domici-
liu, am mutat toate sedintele in on-
line, am interzis accesul persoane-
lor din afara organizatiei KADRA in
spatiile noastre de lucru (si in birou-
ri, si in depozite), am echipat core-
spunzator toate echipele de mon-
taj (cu masti, manusi, ochelari de
protectie, salopete si recipiente cu
dezinfectanti), dezinfectam in per-
manenta toate masinile de service
si spatiile de lucru.

Reporter: Ce estimari financiare
aveti pentru anul in curs?

Andreea Strugaru: Avem trei
scenarii diferite in acest moment.
Am vrea sa lucrdm pe o estimare
clard, insa acesta este un moment
n care nu indraznim sa pariem pe o
singura varianta. Lispa de predicti-
bilitate este ceea ce ne displace cel
mai mult in acest moment. Este ca
si cand ai avea un start-up. Faci un
business plan si iti asumi ca primul
an sa fie de test, urmand ca dupa
primul exercitiu sd estimezi mai clar
pentru anul urmator.

Reporter: Va multumesc!
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