"Rezultatele
Electromagnetica-
inacord cu conditiile
anului trecut”

(Interviu cu Eugen Scheusan, director general Electromagnetica)

Electromagnetica, societate 100% romdneascd ce activeazd in domeniul
producerii si furnizdrii de energie si corpuri de iluminat, si-a crescut, anul tre-
cut, cifra de afaceri cu 11%, fatd de cea din 2019, in primul rdnd ca urmare a
cresterii activitdtii de furnizare de energie electricd, potrivit rezultatelor rapor-
tate de companie Bursei de Valori Bucuresti (BVB). Conform raportdrii com-
paniei, Electromagnetica a inregistrat, in 2020, un profit de 2,32 milioane lei,
in scadere fatd de cel din anul precedent, care s-a cifrat la 4,48 milioane lei.
"Rezultatele financiare sunt in acord cu conditiile anului trecut, dar rdm-
dnem o societate profitabild, cu un profit de 2,32 milioane lei, mai mic fatd
de ceea ce ne-am dorit si am sperat, dar in reguld tindnd cont de specificita-
tea lui 2020", ne-a spus, intr-un interviu, Eugen Scheusan, director general
al Electromagnetica.

Desiin anul 2020 restrictiile sociale au avut un puternic impact economic in
diverse domenii de activitate, Electromagnetica a reusit sé se impund pe
pietele pe care activeazd, mentindndu-si un echilibru financiar si reusind sd

isi dezvolte activitatea pe piata licentiatd cu o crestere de 17% comparativ
cuanul 2019. In ultimul trimestru al anului trecut s-a constatat o revenire a
conditiilor economice si activitatea nelicentiatd a cunoscut o crestere de
17%, dupd ce, in primele trei trimestre, a fost afectatd de limitarea activitdtii
colaboratorilor, ca urmare a restrictiilor sociale cu impact economic.
Societatea a demonstrat prudentd si adaptare, avdnd in vedere reducerea
datoriilor curente si a ponderii cheltuielilor totale in cifra de afaceri, intr-un
mediu economic precar, asa cum a fost cel din 2020.

Electromagnetica este o societate pe actiuniinfiintata in anul 1930 si isi de-
sfdsoard activitatea in mai multe domenii, cele mai importante fiind activi-
tatile in domeniul eficientei energetice (producerea de corpuri, sisteme si
solutii de iluminat cu LED; statii de incarcare automobile electrice); inchirie-
rea de spatii pentru birouri, spatii industriale, terenuri si furnizare de utilitd-
ti; producerea de energie electrica din surse regenerabile (produsa in cen-
trale hidroelectrice de micd putere) si furnizarea de energie electricd.

Reporter: Anul trecut a crescut
cifra de afaceri a companiei, dar a
scazut profitul. Cum a decurs activi-
tatea Electromagnetica in an pan-
demic?

Eugen Scheusan: Rezultatele fi-
nanciare inregistrate sunt in acord
cu conditiile anului trecut, dar rama-
nem o societate profitabild, cu un
profit de 2,32 milioane lei, mai mic
fata de ceea ce ne doream si de
ceea ce speram, dar este in regulg,
tinand cont de specificitatea anului
2020. Strategia noastra a fost de
adaptare la conditiile create de
pandemie. Am avut si noi cazuri de
Covid-19, pe care le-am tratat in
acord cu legislatia. Lucrul de acasa
a fost, evident, pentru cei carora li
se potriveste - o parte din proiecta-
re, scriitorii de software, partea de
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furnizare de electricitate... In aceas-
ta perioada grea Electromagnetica
nu a disponibilizat niciun angajat.

Ne-am onorat contractele in
intregime, insd, din pacate, pe par-
tea de iluminat public, tinand cont
de pandemie, activitatea noastra
nu s-a mai derulat atat de bine,
pentru cd a scazut numarul comen-
zilor. In sectorul privat, unele inve-
stitii pe iluminat au fost amanate,
dar au crescut contractele la ex-
port. Am avut si o perioada, in spe-
cial in mijlocul anului, cand a trebu-
it sa reducem orele de munca, cu
ajustarea corespunzatoare a veni-
turilor. Am inceput cu cei din con-
ducere, am explicat, s-a inteles
acest sacrificiu si am rulat o perioa-
da de trei luni in program de patru
zile pe saptamana.

Reporter: A fost nevoie de o digi-
talizare fortata sau erati deja in para-
metrii care sa permita lucrul de aca-
sa in cazul unora dintre angajati?

Eugen Scheusan: Fabrica era
deja digitalizata: sectorul finan-
ciar-contabil, cercetarea-proiecta-
rea, sistemul de management al ca-
litatii, care au sustinut partea de
productie.

Reporter: Ati mentionat ca activi-
tatea a crescut pe partea de export.
Ne puteti oferi mai multe detalii pe
subiect?

Eugen Scheusan: Activitatea de
export a crescut cu 2% fata de anul
anterior. Mentionam contractele cu
ABB ltalia pentru produse electro-
tehnice, cu Draexlmaier pentru su-
bansamble auto la BMV si Maserati,
Yazaki, TROX Germania pentru do-

meniul ventilatiei, precum si cu Ma-
kita pentru domeniul handy tools.
Reporter: Aveti de suferit ca ur-
mare a dificultatilor cu care se con-
frunta unitatile din HoReCa? Exista
contracte pe care nu le-ati mai
incheiat sau la care s-a renuntat?
Eugen Scheusan: Din fericire, nu
aveam contracte directe cu HoRe-
Ca. Ne ocupam de iluminatul ora-
sului Techirghiol, care este o zona
puternic dependenta de turism,
insa partea care ne priveste pe noi
nu a fost afectata in vreun fel.
Urmeaza sa participdm la proce-
durile de licitatie organizate de au-
toritatile publice locale cu finantare
prin AFM, cat si la ofertarea de statii
de incdrcare automobile electrice
catre beneficiari finali pe programul
Electric-Up initiat de AFM. Aceste



programe, in momentul de fatd, se
deruleaza cu intarziere.

Reporter: Desi cea mai mare par-
te a cifrei de afaceri vine din zona
corpurilor de iluminat, totusi activi-
tatea companiei se focuseaza foar-
te mult pe statiile de incarcare a au-
tomobilelor electrice. In ce punct
ati ajuns in acest domeniu?

Eugen Scheusan: Pe partea de
electromobilitate, avem o intreaga
familie de statii de incdrcare, atat in
curent alternativ, cat si in curent
continuu, pe toate sistemele de co-
nectare aprobate pentru Romania,
cu puteri pentru statiile de curent
continuu intre 50 si 150 de kW, si
putem incarca, in momentul de
fata, aproape orice automobil elec-
tric care exista in piata.

Reporter: De unde vin comenzile
pentru aceste sisteme de incdrcare?

Eugen Scheusan: Comenzile au
venit tot din partea Electromagne-
tica, in special in cadrul departa-
mentului de furnizare de energie
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electrica. Colaboram foarte bine cu
doua companii din Bucuresti deti-
natoare de flote de automobile
electrice, in regim de inchiriere,
care vin si incarca masinile la Elec-
tromagnetica. Acum sunt instalate
circa 36 de statii in curtea fabricii si
suntem la limita retelei interioare si
alimentabile in exterior cu energie
de la Electromagnetica. Avem in
plan sa& imbogatim compania cu
niste MW, astfel incat sa putem lar-
gi aceasta cooperare, pentru ca ce-
rere exista in continuare din partea
unor astfel de beneficiari. In acest
caz, amortizarea statiilor se reali-
zeaza prin serviciile care au ca
obiect final alimentarea cu energie
electrica a masinilor electrice.
Acum, ne indreptam cu oferte ca-
tre contractele realizate pe progra-
mul de mediu derulat din fonduri
europene. Electromagnetica are
majoritatea activitdtii sale dirijate
catre utilizarea eficientd a energiei
electrice. In acest sens, existd siste-

mele de telegestiune care vizeaza
masurarea la distantd cu precizie a
consumului de energie electrica cu
productia de energie electrica in
grupul celor zece microhidrocen-
trale de pe raul Suceava si, mai nou,
cu incarcarea automobilelor electri-
ce. Deci suntem puternic ancorati
in acest program atat de sustinut
de UE.

Reporter: Care sunt obstacolele
pe care le intampinati in activitatea
zilnica?

Eugen Scheusan: intr-un interviu
precedent va spuneam ca, in cadrul
unei licitatii organizate de CNAIR,
suntem pozitionati pe primul loc la
6 loturi pe culoarul est-vest, insa
nici pand acum nu exista un semn
ca ar putea demara activitatea, nu
am fost invitati nici macar sa sem-
nam vreun contract. Probabil ca
nici in viitorul apropiat nu se vor
schimba lucrurile.

Reporter: Cum apreciati compe-
titia din domeniu?

Eugen Scheusan: Din punct de
vedere al cercetarii, proiectdrii si fa-
bricatiei de statii de incdrcare nu
stiu sa existe alti producatori ro-
mani. Exista importatori romani
care ar intra in competitie cu noi. In
cadrul programului declarat de fac-
torii politici pentru sustinerea indu-
striei romanesti cred ca ar trebui sa
intram in calcul cu prioritate.

Reporter: Cum a inceput anul
acesta pentru Electromagnetica?

Eugen Scheusan: Anul acesta a
inceput bine, sunt cateva intarzieri
la plati, inclusiv din fonduri UE si
suntem siliti sa folosim creditele pe
scara mai larga, dar este o situatie
temporard care se va rezolva in ur-
madtoarele luni.

Reporter: Va multumesc!
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