Piata piscinelor - unul
dintre castigatorii crizei

(Interviu cu Bogdan Precup, directorul general al Reve)

Piata piscinelor este unul dintre castigdrorii crizei, apreciazd Bogdan
Precup, directorul general al Reve, care ne-a spus, intr-un interviu, cd pan-
demia din ultimii doi ani a generat o crestere uriasd in acest domeniu.

Magazinele online au reprezentat o solutie rapida de crestere a cifrei
de afaceri, in sectorul piscinelor, apreciazd domnul Precup, addugdnd,
insd, cd nu toate produsele sunt vandabile prin intermediul comertului
online, deoarece necesitd o intelegere si o cunoastere serioasd a

modului in care se construieste o piscind.

In contextulin care, in Romdnia, nu este contorizat numdrul de pisci-
ne construite, reprezentantul Reve spune cd poate paria pe un minim de
60 de milioane de euro, anual.

Infiintatd in 2006, compania Reve construieste piscine, saune, bdi de
aburi, cazi cu hidromasaj si centre de relaxare si wellness personalizate,
asigurand montaj, service, garantie si postgarantie.

Reporter: Care au fost efectele
pandemiei asupra pietei piscine-
lor?

Bogdan Precup: Pandemia din
ultimii doi ani a generat o
crestere uriasd in domeniul con-
structiilor de piscine. Restrictiile
impuse la nivel de state, interdic-
tiile in ceea ce priveste calatoriile,
frica de imbolnavire, precum si

alti factori au generat nevoia de
miscare si de petrecere a timpului
in aer liber.

Reporter: Asadar, este acest
segment un pierzator sau un
castigator al crizei de sandtate?

Bogdan Precup: in mod cert
acest segment este castigator.
Personal, pot compara ultimii doi
ani cu perioada 2007-2008, cand

industria constuctiilor de piscine
a atins apogeul existentei sale in
Romania.

Reporter: Ce strategii au abor-
dat jucatorii din domeniu pentru
a iesi castigatori din aceastd criza?

Bogdan Precup: Daca pentru
anumite domenii de activitate
pandemia a generat pierderi
uriagse, domeniul nostru a fost

unul ocolit de efectele nefaste ale
crizei mondiale. Societatea noa-
stra nu a fost nevoitd sa apeleze
la o strategie anume. Seriozitatea
si corectitudinea au fost suficien-
te pentru a putea privi cdtre vii-
tor.

Reporter: Cum a evoluat cere-
rea din domeniu si ce tendinte
sunt pe piata?
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Bogdan Precup: Cerintele
cumparatorilor s-au indreptat ca-
tre toate tipurile de piscine,
incepand cu cele supraterane din
segementul DYI si pana la cele
mai complexe solutii tehnice de
realizare a piscinelor ingropate.
Piata romaneasca are un specific
mai bine conturat catre zona de
piscine ingropate finisate cu
membrane PVC sau cu vitrocera-
mica/ceramica.

Reporter: Din ce zona vine cea
mai mare cerere?

Bogdan Precup: Cea mai mare
cerere este indreptatd catre zona
piscinelor ingropate si finisate cu
membrana PVC. Acest tip de pis-
cind este sustinut de o garantie
mare de pana la 20 de ani, un
timp redus de executie (3-4 sap-
tamani) si o versatilitate in ceea
ce priveste dotarile si upgra-
de-urile in viitor. S8 mentiondam si
fiabilitatea in timp, factor extrem
de importat in alegerea clientilor.

Reporter: La cat se ridicd acum
piata de profil si ce perspective
are aceasta?

Bogdan Precup: Din pacate,
Romania nu contorizeazd numa-
rul de piscine construite. Nee-
xistand o statistica pe care sd o
putem urmari, imi este foarte
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greu sa estimez o valoare care sa
se apropie de adevar. Pot, ins3,
paria pe un minim de 60 de milio-
ane de euro, anual.

Reporter: Cum s-au adaptat
producatorii la comertul online?

Bogdan Precup: Magazinele
online au reprezentat o solutie ra-
pida de crestere a cifrei de afaceri.
Tnsa nu toate produsele sunt van-
dabile prin intermediul comertu-
lui online, deoarece necesita o
intelegere si o cunoastere serioa-
sd @ modului in care se constru-
ieste o piscina.

Reporter: Ce produse noi au
aparut pe piata?

Bogdan Precup: Solutiile rapi-
de de realizare a unei piscine au
fost cele mai cdutate in aceasta
perioada. Acestea s-au materiali-
zat in solutii de piscine supratera-
ne sau piscine de tip monobloc
cu instalare rapida. In anul 2020
am pus bazele unui parteneriat
care a dus la aparitia conceptului
de Smighty (www. smighty.ro). O
solutie de piscina supraterana,
usor de amplasat, orientata catre
cei dornici sa inoate chiar si acolo
unde nu exista suficient spatiu
pentru realizarea unei piscine de
dimensiuni generoase.

Reporter: Cum au evoluat pre-
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"Cea mai mare cerere este indreptatd catre zona
piscinelor ingropate si finisate cu membrand PVC.
Acest tip de piscind este sustinut de o garantie
mare de pdnd la 20 de ani, un timp redus de
executie (3-4 sdptdmani) si o versatilitate in ceea
ce priveste dotdirile si upgrade-urile in viitor".

turile in domeniul piscinelor?

Bogdan Precup: Si domeniul
piscinelor a fost nevoit sa se
adapteze tendintei de crestere a
preturilor. Echipamentele, acce-
soriile, consumabilele, transpor-
tul, forta de muncg, toate au inre-
gistrat o crestere a preturilor in
ultima perioada.

Reporter: Cum a evoluat activi-
tatea companiei pe care o repre-
zentati?

Bogdan Precup: Spre bucuria
noastra, am fost implicati intr-un
numar mai mare de proiecte fata
de anii anteriori. Ne-am marit nu-
marul de angajati si am largit
gama de produse pe care o pu-
tem oferi potentialilor clienti.

Reporter: Ce cifra de afaceri ati
realizat in 2020 fata de 2019 si ce
estimari aveti pentru acest an?

Bogdan Precup: Cifra de afaceri
a anului 2020 a fost similara cu

cea a anului 2019. Estimarile pen-
tru anul 2021, insa, sunt mult mai
optimiste, deja la sfarsitului lunii
lunie depasind cifra de afaceri a
anului 2020.

Reporter: Ce proiecte de inve-
stitii aveti pentru 2021 si cu ce
produse noi veniti in piata in
acest sezon?

Bogdan Precup: Marea provo-
care o reprezintd patrunderea
noastrd pe pietele externe, pre-
cum si importul de tehnica si teh-
nologie de ultima generatie.
Investim intens in calificarea for-
tei de munca, prin pregatirea in-
tensa a colectivului, prin partici-
parea la divese seminare si prin
traininguri ce tin de dezvoltarea
cunostintelor in domeniu.

Reporter: Multumesc!




