"Segmentul caselor de
vacanta, vilelor si
bungalourilor de inchiriat
integral are un mare
potential in Romania"

(Interviu cu Costi Zarnescu, fondatorul Rentakub.com si lakuburi.ro)

Segmentul caselor de vacantd, vilelor si bungalourilor de inchiriat
integral are un mare potential in Romania, este de pdrere Costi Zdrnescu,
fondatorul Rentakub.com si lakuburi.ro.

Domnia sa ne-a spus, intr-un interviu, cd cererea pentru case de

Reporter: Turismul este unul
dintre domeniile care au suferit
mult din cauza pandemiei. Ca ata-
re, si unitatile de inchiriere au tre-
cut cu greu prin aceasta criza. Care
a fost evolutia segmentului pe
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care activati?

Costi Zarnescu: Putem spune ca
suntem un caz fericit, chiar de ex-
ceptie. Noi le-am propus turistilor
exact ceea ce isi doreau in timpul
pandemiei COVID-19: cazare in

vacanta de inchiriat integral pe rentakub.com s-a triplat in 2020,

comparativ cu 2019.

Segmentul caselor de vacanta de inchiriat este foarte dezvoltat in
Franta si in multe alte state vest-europene, precum si in SUA.

case de vacanta independente, in
locatii mai izolate in mijlocul natu-
rii. Unitatile noastre de cazare ofe-
rd toata siguranta si confortul ne-
cesare si permit grupurilor mai
mari sa se reuneasca si sa simta li-
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bertatea si placerea de a se intalni.

Reporter: Cum a evoluat cererea
anul trecut?

Costi Zarnescu: La noi, cererea
s-a mentinut pe un trend crescator
si in 2020 si in 2021. Cererea pen-
tru case de vacanta de inchiriat in-
tegral pe rentakub.com s-a triplat
in 2020, comparativ cu 2019. Am
avut avantajul de a oferi siguranta
si confortul si libertatea atat de ne-
cesare in aceste vremuri. Si, spre
deosebire de turismul de masa,
posibilitatea distantarii sociale si a
unui grad mult mai mare de liber-
tate si confort.

Reporter: Cum std situatia in
acest an, avand in vedere relaxa-
rea conditiilor pentru calatoriile in-
terne?

Costi Zarnescu: In acest an, pe
rentakub.com a continuat sa creas-
ca si sa se consolideze pe piata.
Cererea de la turistii romani a cres-
cut cu peste 250% fata de anul tre-
cut. Ne-am extins reteaua proprie
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COSTI ZARNESCU:

"(ea mai buna metoda de
promovare este cea care provine

de la turistii multumiti care ne-au
fost deja oaspeti si ne recomanda
prietenilor si cunoscutilor.

Parerea si observatiile lor -
conteaza pentru cd ne ajutd sd
devenim mai buni",




de case de vacanta de inchiriat in-
tegral si in alte regiuni, precum
Muntii Apuseni, Cluj-Napoca,
zona Bran-Moeciu, Bucovina si
Baile Felix. Am livrat primele case
KUB in Franta si urmeaza si alte
noutati interesante.

Reporter: Din ce zona vine cea
mai mare cerere si pentru ce tip
de unitate turistica?

Costi Zarnescu: Cererea cea
mai mare vine dinspre familiile
ceva mai numeroase sau grupuri-
le de prieteni care vor sa petreaca
timp de calitate impreuna. Ei
apreciaza natura si intimitatea
oferitd de casele de vacanta KUB,
dar si faptul ca pot imparti buge-
tul aferent unei case de vacanta
de inchiriat integral si al meselor.

Nu e de neglijat nici cererea
care vine dinspre turistii cu famili
mai mici, noi suntem pregatiti
sa-i primim in unitati de cazare
potrivite pentru ei.

Din punct de vedere al distribu-
tiei geografice, cei mai numerosi
turisti sunt cei care vin din zona
Bucuresti-lifov, Constanta si Cluj.

Reporter: Catre ce se indreapta
preferintele celor care au un te-
ren si vor sa cumpere o casd de
vacanta KUB pe care sa o inchirie-
ze, introducand-o rapid in circui-
tul turistic prin reteaua pe renta-
kub.com?

Costi Zarnescu: Vor calitate, si-
guranta si confort la un pret bun.
Tot mai multi si-au exprimat do-
rinta de a avea modele mai neo-
bisnuite, iesite dn tipare. Aceasta
este o tendinta pe care o punem
in legatura cu moda unitatilor de
cazare mai neobisnuite, tip Glam-
ping.

Reporter: Ce asteptari au
turistii de la o casa de vacanta de
inchiriat integral? Ce caracteristici
trebuie sd indeplineasca acestea?

Costi Zarnescu: Turistii vor un
spatiu doar al lor, un grad mare
de libertate in a-si gestiona singu-
ri timpul si activitatile dorite in va-
cantd. Siguranta, tot confortul si
dotarile de nelipsit in secolul al
XXl-lea, precum toate utilitatile si
accesul la internet sunt alte moti-
ve pentru care se rezerva case de

"Cererea cea mai mare vine dinspre familiile

ceva mai numeroase sau grupurile de
prieteni care vor sd petreacd timp de
calitate impreund. Ei apreciazd natura si
intimitatea oferitd de casele de vacantd
KUB, dar si faptul ca pot impadrti bugetul
aferent unei case de vacantd de inchiriat

integral si al meselor".

vacanta KUB in reteaua noastra.

Reporter: Cum au evoluat tari-
fele de inchiriere de case de va-
canta?

Costi Zarnescu: Consideram ca
avem cel mai avantajos raport ca-
litate/pret, mai ales ca tarifele au
ramas la un nivel comparabil cu
cel din 2020.

Reporter: in ce zond aveti cea
mai buna oferta pret/calitate?

Costi Zarnescu: Am pornit din
Slanic Moldova cu primul nostru
sat de vacanta KUB si de la ince-
put ne-am concentrat pe cel mai
bun raport calitate/pret si pe si-
guranta si confort. Acestea,

fmpreund cu inovarea si oferirea
de experiente de neuitat sunt va-
lorile pe rentakub.com la care nu
dorim sa renuntam. In toate zo-
nele in care rentakub.com este
prezent, raportul calitate/pret
este imbatabil.

Reporter: Cum promovati uni-
tatile de cazare pe care le puneti
la dispozitia turistilor?

Costi Zarnescu: Cea mai buna
metodd de promovare este cea
care provine de la turistii multu-
miti care ne-au fost deja oaspeti
si ne recomanda prietenilor si cu-
noscutilor. Parerea si observatiile
lor conteaza pentru ca ne ajutd sa



devenim mai buni. Suntem
constienti ca recenziile, pozitive
sau nu, au o influentd foarte mare
in adoptarea deciziei de a cumpa-
ra un produs sau rezerva o casa
de vacanta, fie ea KUB sau "no
name". Asadar, ne straduim sa-i
multumim pe oaspetii nostri cat
mai bine, cererea la pe renta-
kub.com este, deocamdata, mai
mare decat oferta.

Reporter: Care a fost evolutia
companiei in ultimul an si ce per-
spective aveti pentru 20217

Costi Zarnescu: Ritmul de ex-
tindere al retelei rentakub.com
este incetinit, din pdcate, de ob-

stacolele birocratice. Cu toate
acestea, numarul de unitati renta-
kub.com a crescut cu aproximativ
50%, in acest an fata de 2020.

Reporter: Ce proiecte aveti in
desfasurare in acest moment si ce
planuri pentru viitorul apropiat
aveti?

Costi Zarnescu: Vrem sa ne ex-
tindem pe piata din Romania prin
introducerea in reteaua pe renta-
kub.com a caselor KUB in princi-
palele zone turistice ale tarii. In
aceasta vara, ne-am extins retea-
ua in zona Bran, Sambdta de Sus,
Vatra Dornei. In curand, vor intra
in circuitul turistic case KUB la

"Romdanii si-au redescoperit tara si vor ceva
in plus fata de turismul de masa. Vor
vacante in naturd, in unitdti de cazare
independente in care sd se simtd liberi si sa
se bucure de tot confortul. Casele de
vacantd de inchiriat integral le oferd nu
doar sigurantd si confort demne de secolul

al XXI-leq, ci si posibilitatea de a petrece

timp de calitate impreund cu cei dragi’.
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Tuzla (Constanta) si Valea Dofta-
nei (Prahova).

De esemenea, avem in mai mul-
te regiuni, in diverse etape, pro-
iecte mai ample in regim de par-
teneriat "cumpara si lasa la inchi-
riat". Cel mai avansat proiect este
cel de la Corbu (jud. Constanta),
aflat in faza de autorizare. Proiec-
te de acest gen sunt in derulare la
Sovata (Mures), Murighiol (Tul-
cea), Borsa (Maramures) etc.

Reporter: Ce perspective are
are acest segment de piata?

Costi Zarnescu: Segmentul ca-
selor de vacanta, vilelor si bunga-
lourilor de inchiriat integral are
un mare potential in Romania. A
demonstrat-o evolutia din pan-
demie, cand la rentakub.com ar fi
trebuit sa avem o oferta de
doud-trei ori mai mare decat ce-
rerea. Romanii si-au redescoperit
tara si vor ceva in plus fata de tu-
rismul de masa. Vor vacante in
natura, in unitati de cazare inde-
pendente in care sa se simta liberi
si sa se bucure de tot confortul.

Casele de vacanta de inchiriat in-
tegral le ofera nu doar siguranta
si confort demne de secolul al
XXl-lea, ci si posibilitatea de a pe-
trece timp de calitate impreuna
cu cei dragi. Segmentul caselor
de vacanta de inchiriat este foarte
dezvoltat in Franta si in multe alte
state vest-europene, precum si in
SUA. n Franta, a avut o cifrd de
afaceri de 2,7 miliarde de euro in
2019, inainte de pandemie si a
reusit sa aiba scaderi de doar
aproximativ 25% in primul an
marcat de COVID-19, in 2020.
Asadar, potential si cerere exista
si suntem dedicati sa inovam si sa
venim in intampinarea dorintelor
turistilor nostri.
Reporter: Multumesc!




