"In pandemie,

Wetterbest a ales

calea investitiilor”

(Interviu cu Marian Pirvu, CEO Wetterbest)

Piata constructiilor si a renovdrilor este pe un trend ascendent, aprecia-
zd Marian Pirvu, CEO Wetterbest, subliniind, in cadrul unui interviu, cd
cea mai mare cerere in domeniul acoperisurilor vine in continuare din
partea renovadrilor de cladiri.

Marian Pirvu ne-a spus, printre altele, cd, in pandemie, Wetterbest a ales

calea investitiilor, iar anul trecut a inaugurat, la Bdicoi, o noud fabricd,
in urma unei investitii de 44,5 milioane de lei, din care 8,64 milioane de
lei au reprezentat ajutor de stat: "Acest lucru ne-a ajutat sa crestem,
chiar daca in primele luni de pandemie economia a fost blocatd, urma-
toarele luni s-au dovedit foarte bune pentru sectorul constructiilor".

Reporter: Cum trece compania
prin criza sanitara si ce strategie a
abordat pentru a depasi mai usor
pandemia?

Marian Pirvu: Din perspectiva de
business, noi am ales calea investi-
tiilor, iar anul trecut am inaugurat,
la Baicoi, o noua fabrica, in urma
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unei investitii de 44,5 milioane de
lei, din care 8,64 milioane de lei au
reprezentat ajutor de stat. Acest lu-
cru ne-a ajutat sa crestem, chiar
daca in primele luni de pandemie
economia a fost blocata, urmatoa-
rele luni s-au dovedit foarte bune
pentru sectorul constructiilor.

De asemenea, am investit si in re-
ducerea amprentei de carbon, prin
montarea, pe acoperisul fabricii din
Baicoi, a unor panouri solare, o in-
vestitie de circa 250.000 euro care
furnizeaza o tremie din necesarul
de consum al fabricii.

Din pespectiva sanitara, am adop-

tat toate masurile recomandate de
autoritati pentru a ne proteja pe
noi insine, angajatii, dar si pe clien-
tii si partenerii nostri, deopotriva.

Reporter: Cum caracterizati cere-
rea, in aceastd perioada, in contex-
tul in care oamenii lucreaza in mare
parte de acasa si, in consecinta, se
preocupa mult mai mult de aspec-
tul si rezistenta locuintei?

Marian Pirvu: Piata constructiilor
si a renovarilor este pe un trend
ascendent. De altfel, cea mai mare
cerere in domeniul acoperisurilor
vine in continuare din partea reno-
varilor de cladiri. Clientii prefera
profilele clasice de acoperis, in cu-
lori inchise si cu finisaje speciale,
care asigura un aspect elegant lo-
cuintei si cresc semnificativ durata
de viata a acoperisului. Aceasta
crestere a pietei a fost data si de
decizia multor oameni de a se
muta din orase la sate, astfel ca ne-
voia de constructii si, mai ales, de
renovadri a fost in crestere.

Reporter: Ce obiective aveti in
20217

Marian Pirvu: Avand in vedere
contextul pietei, strategia noastra
vizeaza agilitate in calibrarea la ne-
voile clientilor si partenerilor nostri.
Ne concentram, asadar, pe asigura-



MARIAN PIRV

"Anul trecut am inaugurat, la Bdicoi, 0 noud
fabricd, in urma unei investitii de 44,5 milioane
de lei, din care 8,64 milioane de lei au reprezentat
ajutor de stat".
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rea disponibilitdtii intregii game de
produse si livrarea acestora in timp
util beneficiarilor, avand in vedere
aceasta criza a materiilor prime pe
care o traversam in acest an. Un alt
obiectiv priveste extinderea retelei
de distributie, la export vizand cu
prioritate pietele din Bulgaria si
Ungaria. Pe termen mediu si lung,
pe langa obiectivele de business,
avem in vedere eficientizarea intre-
gii activitati astfel incat impactul
negativ asupra mediului inconjura-
tor sa fie cat mai mic.

Reporter: Care sunt tendintele
din domeniu?

Marian Pirvu: Pe primul loc in
preferintele romanilor raman aco-
perisurile metalice, cu o cota de
piata de peste 70% din totalul

pietei, avand o crestere de 4% in
volum si 8% in valoare, potrivit
studiului realizat de Neomar Con-
sulting in 2020.

Dacd pana acum zece ani domi-
nau acoperisurile rosii, fiind singura
tara din zona cu o astfel de prefe-
rinta de culoare, in ultimii ani aco-
perisurile in culori inchise au ince-
put sa castige teren, conform unui
studiu intern al Wetterbest.

Din portofoliul Wetterbest, tot
mai multi clienti aleg protectiile cu
perioada mare de garantie. Aceas-
ta se aplicd atat celor cinci profile
de tigla metalica, cat si profilelor
Click, minirulourilor sau profilelor
trapezoidale.

Reporter: Cum au evoluat pretu-
rile in sector?

Marian Pirvu: Preturile au cres-
cut constant in acest an, acest lucru
putand fi observat inca de la icepu-
tul lui 2021. Pandemia a avut un
efect redus asupra activitatii com-
paniei si a sectorului constructiilor,
vanzdrile mergand in directia pro-
gnozata. Scumpirile materiilor pri-
me, din pdcate, continua si acest lu-
cru este posibil sa incetineasca
cresterea pietei acoperisurilor.

Reporter: Cum apreciati forta de
munca din piata constructiilor si
cum vedeti acoperirea necesarului
de specialisti din domeniu?

Marian Pirvu: Deficitul de forta
de munca este vizibil nu numai in
domeniul constructiilor, ci in toate
domeniile. In piatd nu existd numai
deficit, ci si lipsa de interes al oame-

CALITATE _
REZISTENTA
SIGURANTA

nilor de a se integra in domeniul
muncii. Atunci cand nu gasim per-
sonal calificat, la Wetterbest, califi-
cam la locul de munca anumite ca-
tegorii de personal (stivuitoristi,
macaragii etc). Oferim pachete sa-
lariale atractive, conditii de munca
decente si incercdm sa motivdam
permanent angajatii nostri pentru
a oferi performanta la locul de
munca.
Reporter: Multumesc!

Protectia impotriva UV, element de baza
al acoperisurilor

In ultimii ani, Pdmantul a inceput sa se incélzeasca tot mai mult, iar
verile au devenit extrem de cdlduroase, ceea ce afecteaza si casele
noastre. Avand in vedere prognozele nu foarte optimisite, este mo-
mentul ca fiecare proprietar sa investeasca in materiale de calitate,
care rezistd la fenomente meteorologice extreme, aprecizaza specia-
listii de la Wetterbest.

Primul produs care sta in calea soarelui este acoperisul. Acesta are
rolul de a proteja locuinta si de a rezista in timp. Pentru ca acest lu-
cru sa aiba loc, acoperisul are nevoie de un finisaj special, durabil,
care sa-i ofere calitatea protejdrii impotriva razelor daunatoare ale
soarelui.

In acest sens, Wetterbest a dezvoltat finisajul pentru acoperis
SUPREM 50, care asigura cea mai mare rezistenta la raze ultraviolete,
chiar si la altitudini mari sau in zone cu salinitate crescuta. Acest tip
de finisaj ofera acoperisului cea mai mare rezistentd la raze ultraviole-
te (Ruv4) si cea mai mare rezistenta la coroziune (RC5), conform nor-
mativelor. In plus, SUPREMS50 are un strat de vopsea cu o grosime de
50 de microni, se poate indoi si monta la temperaturi de pana la mi-
nus 15 grade Celsius, iar rezistenta la zgariere este superioara in com-
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paratie cu protectiile pe baza de vopsea existente pe piata.
Timpul petrecut in casa este pretios pentru noi, astfel ca nu ne do-
rim sa-| pierdem facand reparatii. De aceea, prin acest finisaj, Wet-
terbest iti ofera garantia culorii de pana la 25 de ani si garantie de
coroziune de pana la 50 de ani. Mai mult, in realizarea acestui pro-
dus s-au utilizat materiale sustenabile, care contribuie la o calitate
mai buna a vietii, datorita faptului ca nu contin crom sau alte sub-
stante periculoase, explica sursele citate.

Chiar daca vorbim de un finisaj atat de specializat, conteaza si
aspectul estetic in alegerea produselor pentru o locuinta. Finisajul
SUPREM 50 are o nota eleganta si rafinata, diferentiindu-se de ce-
lelalte protectii mate prin aspectul texturat, mai adauga reprezen-
tantii companiei.

Aceasta se aplica atat celor cinci profile de tigla metalica, cat si
profilelor Click, minirulourilor si profilelor trapezoidale.

Montatorii "casnici" sau profesionisti au avantajul cd, datorita
structurii usor mate, aceasta este proiectata sa reziste manipulari-
lor mecanice si protejeaza in timpul fabricatiei si montajului aco-
perisurilor.



