ANUL ACESTA

"Estimam ca piatade
real estate va ocupa
circa 20%din

business-ul Xclusiverse"

(Interviu cu Florina Onetiu, co-fondator XCLUSIVERSE)

Anul acesta piata de real estate va ocupain jur de 20% din business-ul
Xclusiverse, estimeaza Florina Onetiu, co-fondator XCLUSIVERSE.
Aceasta ne-a explicat, intr-un interviu, cd platforma nu este gdndita
pentru o singurd piatd sau industrie: "In prima etapd, platforma seva
adresa companiilor din diferite industrii, cum ar fi si cele de construc-
tii, arhitecturd, servicii pentru business, luxury sau retail, pe Idngd cea
imobiliard. Pe Idngd aceastd platformd lucrdm la un fond digital care
va atrage si va gestiona investitori pentru imobiliare clasice, proprie-
tate fractionald si active digitale. De asemenea, dezvoltdm o

companie de software pentru imobiliare fractionatd si, nu in ultimul
rand, o emisiune TV in metaverse care pune pe scend agentul imobi-
liar si atrage utilizatori, cumpdratori, investitori".

Piata de real estate a ajuns, in 2021, la 9,5 miliarde dolari si se estime-
azd o crestere de pandi la 14,1 miliarde, in 2030. In acelasi timp, piata
de virtual real estate se estimeazd cd va creste la 5,37 miliarde de do-
lari, ne-a mai spus, printre altele, Florina Onetiu.

XCLUSIVERSE este un fond de investitii orientat ccitre companii cu po-
tential mare de crestere si piatd globald, parte a Unicorp Ventures.

Reporter: Ce este XCLUSIVERSE
si ce beneficii le aduce utilizatori-
lor?

Florina Onetiu: Inainte de toate,
platfoma XCLUSIVERSE presupu-
ne primul pas spre viitor. Pentru
ca ofera utilizatorilor o experienta
completa de business in mediul
virtual, adresata pietelor la nivel
global. Este un produs complex cu
multiple forme de utilizare, in do-
menii variate: de la cel imobiliar,
pana la produse fizice si virtuale,
impreuna cu beneficii exclusive
dedicate utilizatorilor in noul me-
diu digital.

Avem ca obiectiv sa devenim cel
mai mare metaverse din lume cu
produse si servicii premium, dez-
voltat in acest hub tehnologic al
lumii care este astazi Dubai.

Prin folosirea serviciilor platfor-
mei, utilizatorii castiga timp si o
conexiune bogata ca parte dintr-o
comunitate exclusivista si puterni-
ca. Principalul beneficiu pe care il

oferim companiilor le aduce ace-
stora oportunitati nelimitate de
scalare si de extindere rapida. In
industria imobiliara, ca sa luam ca
exemplu un domeniu concret
care isi gdseste perfect locul in
XCLUSIVERSE, oferim agentiilor si
dezvoltatorilor posibilitatea de
a-si creste afacerile, de a avea o
baza solida in acest scop, de a-si
construi un brand recunoscut, de
a conduce o afacere profitabila si
sustenabila prin cresterea venitu-
rilor si, in acelasi timp, de a-si limi-
ta cheltuielile si, mai important, de
a mentine o relatie excelenta cu
clientii. Produsele de membership
pe care le vor putea achizitiona
companiile le vor da acces spre
inchiriere de spatii de birouri,
showroom-uri, spatii de magazi-
ne, servicii de arhitectura, elemen-
te decorative, elemente de bran-
ding, sali de training/prezentdri,
continut educational specific in-
dustriei, servicii de advertising. Un

produs de membership pentru un
birou pentru un an de zile incepe
de la pretul de 1500 de dolari pe
an. lar pentru utilizatori oferim o
experienta sociald, de conectare si
de cumpadrare captivanta, atat cu
produse fizice, cat si digitale. Xclu-
siverse va contine 3 zone: Xclusi-
verse City - un loc de joaca de lux
pentru interactiune sociala imersi-
vd, de tipul joci si castigi, intalniri si
alte activitati, Xclusiverse Mall,
unde magazinele vor vinde pro-
duse obisnuite si digitale, si Xclusi-
verse Club, o zona conceputa
pentru intalniri exclusive si
evenimente offline.

Reporter: Cum considerati ca
s-a dezvoltat lumea virtuala si care
este directia spre care ne indrep-
tam?

Florina Onetiu: Cred ca ne-am
indreptat spre aceastd zona in
mod firesc, ndscut din realitatea
pe care o traim in ultimii doi ani, al
adaptarii la consumul online

si/sau la distantd, dar si din cea a
noului loc in care ne-am mutat:
Emiratele Arabe Unite. Astfel,
comportamentele de consum si
interactiune in mediul virtual s-au
schimbat si accelerat, dupa cum
bine stim, in perioada pandemiei,
de la lucrul de la distanta pana la
modalitatea de achizitionare a di-
verselor produse si servicii online.
De aceea, acest nou pas care vine
in mod firesc ne permite sd extin-
dem aceste experiente in mai
multe domenii si sa ne aflam prin-
tre primii din lume care scriu isto-
ria noilor businessuri in mediul vir-
tual. Metaverse, conceptul de
lume virtuala trditd ca o experien-
ta reala in care oamenii interactio-
neazd, socializeaza, muncesc si isi
conduc afacerile, este deja parte a
prezentului. lar despre locul in
care ne aflam acum va pot spune
ca este o tara foarte deschisa nou-
lui mediul de business si imple-
mentare a noilor tehnologii. De
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FLORINA
ONETIU:

"Anul acesta estimam ca piata
de real estate va ocupa in jur
de 20% din business-ul
Xclusiverse. Insa platforma nu
este gandita pentru o singura
piatd sau industrie. Ci pentru
orice business care isi doreste
sa atinga beneficiile despre
care vorbeam anterior",




aceea am si ales sa cream acest
produs de business pornind de
aici si adresandu-ne intregii lumi.

Reporter: De ce un business in
metaverse? Cum apreciati ca se
schimbd in urmatorii ani acest tip
de relationare si consum?

Florina Onetiu: Cred ca existd o
curiozitate foarte mare legata de
ce este un metaverse. Si cum te
poate ajuta. Conform unui studiu
realizat de KPMG https:// as-
sets.kpmg/content/dam/
kpmg/au/pdf/2022/futu-
re-of-XR-white-paper.pdf, oamenii
vor folosi tehnologia metaverse
mai mult de jumatate din timpul
unei zile pana in 2030. Nu cred ca
se mai pune problema daca teh-
nologia va exista, pentru ca in
5-10 ani lumea va fi si mai mult su-
stinuta de aceasta. Tehnologia
metaverse va face posibila crearea
unei punti intre lumea reald si cea
virtuald, va sparge problema di-
stantei si a timpului si va construi
comunitati de oameni care pot in-
teractiona, cumpara, vinde, pro-
mova afacerile prin intermediul
platformelor. Cred ca oamenii vor
considera metaversurile ca facand
parte din viatd, asa cum au adop-
tat internetul, telefoanele cu ecran
tactil sau social media. Si, cel mai
probabil, metaversurile vor aduce

noi oportunitati de invdtare, socia-
le, financiare, de cumparaturi, lo-
curi de munca si asa mai departe,
iar noi ne dorim ca in acesti cinci
ani sa fim cea mai cunoscuta si fo-
losita platforma cu aceste scopuri.

Reporter: Ce proportie din acti-
vitatea XCLUSIVERSE se indreapta
catre piata de real estate?

Florina Onetiu: Anul acesta esti-
mam ca piata de real estate va
ocupa in jur de 20% din busi-
ness-ul Xclusiverse. Insé platforma
nu este gandita pentru o singura
piatd sau industrie. Ci pentru orice
business care isi doreste sa atinga
beneficiile despre care vorbeam
anterior. Astfel, in prima etap3,
platforma se va adresa companii-
lor din diferite industrii, cum ar fi si
cele de constructii, arhitectura,
servicii pentru business, luxury
sau retail, pe langa cea imobiliara.
Planul nostru este sa oferim ace-
stor companii oportunitatea de
a-si extinde domeniile de activita-
te si diferitele produsele si servicii
n noul mediu pentru a avea clien-
ti si expunere globale.

Pe de alta parte, ne adresam per-
soanelor fizice cu venituri medii si
mari, utilizatorilor care doresc sa
exploreze experiente uimitoare si
interactive in lumea virtualg, inve-
stitorilor care isi doresc sa cumpe-

. __________________________________________________________________]
"Ne adresdm persoanelor fizice cu venituri
medii si mari, utilizatorilor care doresc s
exploreze experiente uimitoare si

interactive in lumea virtuald, investitorilor

care isi doresc sd cumpere si sé investeascd
in piata globald imobiliard sau/si in
monede virtuale si sd beneficieze de

avantaje de tranzactionare".

re si sa investeasca in piata globa-
I& imobiliara sau/si in monede vir-
tuale si sa beneficieze de avantaje
de tranzactionare.

Reporter: Ce alte proiecte aveti
in acest domeniu, asociate cu pia-
ta imobiliara?

Florina Onetiu: Pe langa aceastd
platforma lucram la un fond digi-
tal care va atrage si va gestiona in-
vestitori pentru imobiliare clasice,
proprietate fractionala si active di-
gitale. De asemenea, dezvoltdm o
companie de software pentru
imobiliare fractionata si, nu in ulti-
mul rand, o emisiune TV in meta-
verse care pune pe scend agentul
imobiliar si atrage utilizatori, cum-
paratori, investitori.

Reporter: Cum evaluati sectorul
de real estate la acest moment si
ce perspective are acesta?

Florina Onetiu: Conform Stati-
sta, (https://www.statista.com/
statistics/1289905/global-real-
estate-market-size/), piata de real
estate a ajuns in 2021 la 9,5 miliar-
de dolari si se estimeaza o crestere

de pana la 14,1 miliarde, in 2030.
Tn acelasi timp, piata de virtual real
estate se estimeaza ca va creste la
5,37 miliarde de dolari conform
unui studiu Technavio (https://
www.technavio.com/report/me-
taverse- real-estate-market-in-
dustry-analysis?utm_sour-
ce=prnewswire&utm_me-
dium=pressrelease&utm_campa-
ign=t50_pma_report_wk30_
2022 _003&utm_content=
IRTNTR73239).

Xclusiverse se adreseaza atat
pietei de real estate clasice, cat si
celei virtuale. In momentul de
fata, clientii nostri sunt agentii
imobiliare sau agenti individuali
care comercializeaza proprietdti fi-
zice din toata lumea catre clienti
globali, prin biroul lor virtual din
Xclusiverse. In acest mod, busi-
ness-ul lor devine mai scalabil, iar
problema legata de accesul la
proprietati si clienti globali incepe
sa aiba o rezolvare. La finalul anu-
lui 2022 vom lansa propriul nostru
digital land in Xclusiverse, pe care
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atat agentii imobiliari il vor putea
revinde cdtre consumatorii finali,
cat si ei insisi vor putea achizitiona
direct de pe platforma. Estimam
ca, pand in 2024, peste o suta de
mii de agentii sau agenti imobiliari
isi vor scala business-ul folosind
birourile virtuale din Xclusiverse.

Reporter: Care sunt investitiile
pe care le derulati in acest an si in
ce domenii?

Florina Onetiu: Fondul de inve-
stitii Unicorp Ventures, in care
suntem parteneri, gestioneaza in-
vestitiile in companiile Xclusiver-

se, Unicorp Capital si Wefraction,
compania de software destinata
fractionalizarii proprietatilor, men-
tionate mai sus. Ne indreptam
atentia investitionala si catre com-
panii din tehnologie complemen-
tare industriilor de real estate si lu-
Xury.

Reporter: Ce valoare de investi-
tii aveti bugetata pentru acest an
pentru piata romaneasca?

Florina Onetiu: Unicorp Ventu-
res este orientat catre investitii pe
piata globala de tehnologie. Anul
acesta este prevazut sa mai fie in-

|
"Pe termen scurt si mediu viziunea noastrd
este de a construi cea mai mare comunitate
globald de oameni pe o tehnologie
blockchain, prin experiente rafinate de
interactiune virtuald, cumpdrdturi si
intalniri de afaceri. Respectiv un mediu care
conecteazd oameni si business-uri din toatd
lumea, dincolo de barierele fizice. Primele
produse de membership Xclusiverse s-au
lansat si vandut in Dubai, UAE si au ajuns in
Statele Unite si Germania pdnd acum. Ne
bucurdm, de asemenea, sd avem si primii
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clienti din Romdnia".

vestite 2 milioane de euro, din
care aproximativ patru sute de mii
de euro in participatiuni minorita-
re in startup-uri scalabile in Rom-
ania.

Reporter: Care este planul glo-
bal de extindere al platformei? Ca-
tre ce piete doriti sa va indreptati?

Florina Onetiu: Pe termen scurt
si mediu viziunea noastra este de
a construi cea mai mare comuni-
tate globala de oameni pe o teh-
nologie blockchain, prin experien-
te rafinate de interactiune virtualg,
cumparaturi si intalniri de afaceri.
Respectiv un mediu care conecte-
aza oameni si business-uri din toa-
ta lumea, dincolo de barierele fizi-
ce. Primele produse de member-
ship Xclusiverse s-au lansat si
vandut in Dubai, UAE si au ajuns
in Statele Unite si Germania pana
acum. Ne bucurdm, de asemenea,
sa avem si primii clienti din Rom-
ania. Strategia noastra de distribu-
tie include, pe langa tarile mentio-
nate mai sus, pentru urmatoarea
perioada tdri ca UK, India, Arabia
Sauditd, Franta, Spania, Portuga-
lia, Turcia, Singapore.

Reporter: De ce investitie bene-
ficiaza platforma si ce asteptari

aveti pana la finalul acestui an?

Florina Onetiu: Investitia pana
in acest moment in XCLUSIVERSE,
platforma pe care am lansat-o in
urma cu cateva luni, este de 1,1
milion de dolari. Concentrarea no-
astra nu este pe perioada de recu-
perare a investitiei, ci pe multipli-
carea ei de 1000 ori. XCLUSIVERSE,
care este prima platforma globala
de metaverse integratd cu e-com-
merce, a lansat o provocare in
Romania, aceea de a crea pentru
prima data cele mai multe avata-
ruri la un eveniment fizic si de a
aduce impreuna doua lumi, cea fi-
zica si cea virtuala, timp de 12 ore.
Astfel, platforma a atins recordul
mondial si a intrat in Cartea Recor-
durilor cu cele mai multe avataruri
(2041) create la un eveniment fi-
zic, timp de 12 ore.

Reporter: Multumesc!



