"Pandemia a condusla
cresterea pietei semineelor”

(Interviu cu Eugen Gaftoi, Business Owner Gaftos Seminee)

Pandemia a facilitat cresterea pietei de seminee atat in Romdnia,
cat si in Europa, ne-a spus Eugen Gaftoi, Business Owner Gaftos
Seminee, addugand cd majorarea preturilor materiilor prime a
determiat si cresterea preturilor produselor, care au inregistrat un
plus de peste 20%.

"De la declansarea conflictului armat de la granitd, cererea a cres-
cut exploziv in toatd Europa. Din acest motiv, termenele de livrare

de la producdtori au ajuns pand la sase luni, concomitent cu o
altd crestere de preturi, influentatd de explozia preturilor din ener-
gie si gaze", ne-a mai precizat Eugen Gaftoi, in cadrul unui
interviu.

In acest context, dacd pand acum clientii erau axati cu preccidere
pe partea de design a unui semineu, acum, majoritatea clientilor
cautd solutii cat mai eficiente energetic.

Reporter: Avand in vedere con-
textul economic si social, in ce
punct se afla industria sobelor si a
semineelor? Cum a evoluat aceas-
ta in timpul pandemiei si post cri-
za sanitara?

Eugen Gaftoi: Pandemia a faci-

litat cresterea pietei de seminee
atat in Romania, cat si in Europa.
Dupd cum stim, in timpul pande-
miei, romanii au stat in case, fiind
nevoiti sa si lucreze din confortul
propriilor case. Astfel, au inceput
sa acorde mai multa atentie spa-

tiului in care isi defasurau activita-
tile de zi cu zi. Acest lucru a contri-
buit la cresterea cererii de semi-
nee. Totodatd, cresterea preturi-
lor materiilor prime a determiat si
majorarea preturilor produselor,
care au crescut cu peste 20%.

Reporter: Cum este influentata
industria de conflictul armat de la
granita si de restragerea comertu-
lui cu Rusia si Ucraina?

Eugen Gaftoi: De la declansarea
conflictului armat de la granitd,
cererea a crescut exploziv in toata

BURSA Constructiilor nr. 8 / 2022 |23



Europa. Din acest motiv, termene-
le de livrare de la producatori au
ajuns pana la 6 luni, concomitent
cu o alta crestere de preturi, influ-
entata de explozia preturilor din
energie si gaze.

Restrangerea comertului cu Ru-
sia nu are influenta semnificativa,
deoarece majoritatea importuri-
lor vin din Uniunea Europeana.

Reporter: Ce strategie abordea-
za producatorii de seminee in ge-
neral si compania dumneavoastra
in special pentru a face fata pro-
vocarilor economice cum ar fi in-
flatia si criza energiei si a carbu-
rantilor?

Eugen Gaftoi: Din cauza terme-
nelor mari de livrare, am aplicat
strategia de investitie in stocuri,
prin comenzi periodice catre fur-
nizori. Aceasta decizie este justifi-
cata si datorita profilului cumpa-
ratorului roman, care doreste li-
vrarea cat mai rapida, de preferin-
ta din stoc.

Reporter: Cum apreciati ca a
evoluat cererea si oferta in indus-
tria semineelor?

Eugen Gaftoi: La ora actuald,
cererea este mai mare decat ofer-
ta. Tot mai multi romani cautd so-
lutii alternative de incalzire, inde-
pendente de energia electrica sau

de gaze.

Reporter: Care sunt tendintele
din sector?

Eugen Gaftoi: Pana acum, clien-
tii erau axati cu precadere pe par-
tea de design a unui semineu.
Acum, majoritatea clientilor cauta
solutii cat mai eficiente energetic.
In accest sens, am inregistrat
cresteri si pe segmentul de focare
tip centrald termica. Tendinta de
design este catre linii simple si
moderne.

O alta tendinta ar fi cresterea in-
teresului romanilor pentru sobele
pe lemne. Desi piata din Europa
este mare pe acest segment de
produse, in Romania abia acum
incepe usor sa creasca.

Reporter: Ce tip de sobe si
seminee realizati si carui segment
va adresati?

Eugen Gaftoi: Comercializam
sobe si seminee pe lemne, dar si
seminee electrice si pe gaz. Sun-
tem reprezentanti in Romania ai
celui mai mare producator de
sobe si focare de teminee pe lem-
ne: Romotop - printre putinii pro-
ducdtori de focare si sobe pe lem-
ne, certificate in toata Europa, in-
clusiv Austria si Germania, tarile
cele mai exigente.

Ne adresam segmentului me-

dium si premium din Romania.

Chiar si in conditiile actuale ale
pietei, pe piata premium avem
clientii interesati de seminee elec-
trice si pe gaz impresionante, care
adauga un plus de design oricarei
incdperi.

Reporter: Ce cifrd de afaceri ati
realizat in 2021 si ce estimari aveti
pentru anul in curs?

Eugen Gaftoi: Pentru anul in
curs estimam o crestere a cifrei de
afaceri fata de anul trecut cu pes-
te 20%.

Reporter: Care este profilul
clientului dumneavoastra?

Eugen Gaftoi: Clientii nostri
sunt in general persoane cu
varste cuprinse intre 35 si 60 de
ani, cu studii superioare si venituri
peste medie, in general familisti,
proprietari de case sau aparta-
mente, sau case de vacante. Mai
avem si un segment de clienti
b2b si aici vorbim despre hoteluri,
unitati de cazare, restaurante sau
dezvoltatori pe piata de imobilia-
re.

Reporter: Cu ce produse noi ur-
meaza sa veniti in piata?

Eugen Gaftoi: in general, dato-
rita cererii foarte mari pe piata de
seminee pe lemne, producatorii
Nnu s-au mai preocupat de dezvol-

tarea de noi produse. Anul acesta
am addugat in oferta modele noi
de seminee electrice, seminee pe
gaz, impresionante.

Reporter: Cum v-ati adaptat di-
gitalizarii fortate din ultima vre-
me?

Eugen Gaftoi: In ultima perioa-
da eforturile de marketing au fost
intr-adevar orientate catre mediul
online, iar noi am inceput sa inves-
tim constant in aceasta directie
pentru a tine pasul cu digitaliza-
rea comertului.

Reporter: Ce prespective are
piata de profil?

Eugen Gaftoi: Semineul poate fi
utilizat ca sursa unica de incalzire
a unei case. Din acest motiv cre-
dem in perspectiva pietei. Produ-
catorii vin pe piata cu produse din
ce in ce mai eficiente care pot asi-
gura incalzirea unei locuintei in
mod confortabil.

Reporter: Multumesc!
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