
Segmentul rezidenþial
premium este într-o
creºtere constantã,
la fel ca piaþa
amenajãrilor de lux

(Interviu cu Cãtãlina Trupºor, fondator ºi CEO Color Smart Distribution)

Reporter: Estimãrile Color
Smart, de creºtere cu 35-40% în
2023, par foarte optimiste în ac-
tualul context economic. Cum
reuºesc amenajãrile de lux sã
rãmânã în atenþia consumatori-
lor?

Cãtãlina Trupºor: O sã facem
tot posibilul sã ne respectãm
proiecþiile strategice, indiferent
cât de neprietenos este mediul
extern. Am dezvoltat scenarii al-
ternative de dezvoltare ºi le
vom pune în aplicare în funcþie
de provocãrile cu care ne vom
confrunta.

Pe piaþã existã în continuare
cerere pentru finisaje de lux ºi
ne propunem sã oferim mereu
clienþilor noºtri soluþii care sã
îndeplineascã cele mai sofistica-
te cerinþe în acest domeniu.

Clienþii Color Smart sunt per-
soane care nu vor face rabat la
calitatea materialelor pe care le
aleg, de la tipul de pardoseli,
pânã la vopsele. În plus, cei mai
mulþi dintre ei îºi doresc sã lu-
creazã cu echipe de aplicatori
calificaþi, pentru a fi siguri cã ob-
þin rezultatele aºteptate din pri-
ma, fãrã retuºuri, reparaþii sau

refaceri.
Am fãcut progrese reale în

atragerea clienþilor finali noi în
showroom, prin campanii de
marketing þintite, iar întreaga
noastrã strategie de comunicare
ne ajutã sã fim mereu în atenþia
consumatorilor.

De aceea suntem încrezãtori
cã vom atinge cifra de afaceri
previzionatã la finalul anului
2023.

Reporter: Ce estimãri aveþi
pentru evoluþia pieþei de ame-
najãri de lux în acest an, þinând
cont cã piaþa imobiliarã traver-

seazã o perioadã de stagnare?
Cãtãlina Trupºor: În 2023 ne

aºteptãm sã creascã cererea
pentru amenajãri interioare de
lux, cu aproximativ 25-30%. S-a
remarcat faptul cã segmentul
rezidenþial are evoluþii diferite în
funcþie de categorii: low, middle
ºi premium. Segmentul reziden-
þial premium este într-o creºtere
constantã, cu 2-3% pe an, iar
evenimentele din ultimii ani
n-au afectat negativ aceastã
niºã.

Cererea pentru produse pre-
mium nici în amenajãrile de in-
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În ciuda contextului economic actual, piaþa de lux se men-
þine pe un trend ascendent, cu o creºtere constantã de
2-3% pe an, atât în ceea ce priveºte sectorul imobiliar, cât
ºi amenajãrile de interior.
Deºi preþurile continuã sã fie ridicate, cererea pentru ame-
najãrile interioare se menþine la un nivel înalt. În plus, con-
sumatorii se îndreaptã tot mai mult cãtre proiecte la cheie
pentru o bugetare mult mai realistã a proiectelor încã de

la început, dar ºi cãtre o echipã de specialiºti care va cola-
bora pentru o lucrare de calitate ºi realizatã cât mai
eficient.
Cãtãlina Trupºor, fondator ºi CEO al Color Smart, ne-a
acordat un interviu în care ne-a vorbit despre cum va evo-
lua piaþa de amenajãri de lux în acest an, despre ce impact
va avea creºterea preþurilor materialelor de construcþii,
dar ºi despre cele mai noi tendinþe de design interior.
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terior nu a fost afectatã în anii
precedenþi ºi se pare cã va rãm-
âne ridicatã ºi în 2023.

Reporter: Ce impact credeþi cã
va avea creºterea preþurilor ma-
terialelor de construcþie asupra
pieþei de amenajãri?

Cãtãlina Trupºor: Da, din pã-
cate, preþurile nu vor sta pe loc
sau nu vor da înapoi în acest an.
Þãrile care furnizau materii pri-
me accesibile ºi-au majorat pre-
þurile, nu mai exportã atât de
mult ca în alþi ani, este nevoie de
resurse alternative.

Specific, în zona de finisaje sau
vopsele, preþurile au crescut cu
aproximativ 25-30% faþã de ia-
nuarie 2022. De asemenea, ma-
joritatea producãtorilor se con-
fruntã cu lipsa materiilor prime,
ceea ce înseamnã întârzieri în
termenele de livrare, produse
indisponibile ºi incertitudine le-
gatã de preþul final.

În noul context este din ce în
ce mai greu sã gãseºti produse
de design interior, iar preþurile
cresc pe mãsurã ce materia pri-
mã devine inaccesibilã.

Noi, la Color Smart, datoritã
unui forecast bine gândit ,
ne-am asigurat stocurile la fur-
nizorii externi, prin estimarea
precisã volumelor ºi a calenda-
rului de importuri. Astfel, am
putut negocia preþurile, ceea ce
ne-a ajutat sã evitãm creºteri
mai mari de 10%, chiar dacã, aºa
cum spuneam, preþurile medii
pe piaþã au crescut considerabil.

Reporter: În ce mãsurã devin
mai cãutate proiectele la cheie
ºi ce avantaje aduc acestea?

Cãtãlina Trupºor: Cererea
pentru proiecte la cheie este tot
mai mare.

Serviciile de proiecte la cheie
sunt cerute în special de benefi-
ciarii care aleg produse lavabile
premium sau vopsele decorati-
ve pretenþioase, deoarece îºi gã-
sesc cu greu echipe de specia-
liºti care ºtiu sã aplice aceste ti-
puri de materiale.

În afarã de acest aspect, bene-
ficiarii au parte de un manage-
ment de proiect eficient, de un
responsabil care coordoneazã
toate activitãþile, supraveghea-

zã derularea etapelor într-o or-
dine corectã, menþine relaþia cu
toþi meseriaºii. De asemenea,
clienþii primesc o bugetare reali-
stã încã de la începutul lucrãrii,
fãrã sã aibã parte de surprize pe
parcurs. Absolut tot ce þine de
calitatea lucrãrii este prioritatea
responsabilului de proiect.

Reporter: Care sunt cele mai
cãutate soluþii de amenajare din
portofoliul Color Smart?

Cãtãlina Trupºor: Clienþii
noºtri aleg vopseaua lavabilã
premium matã de foarte bunã
calitate, iar din gama de vopsele
decorative cele mai populare
sunt finisajele metalice.

Totuºi, în ultima perioadã tren-
dul la nivel internaþional se

îndreaptã cãtre materiale suste-
nabile, ecologice, se promovea-
zã apropierea faþã de naturã.
Arhitecþii ºi designerii cu care
noi colaborãm recomandã tot
mai mult produsele minerale, ci-
menturile, argilele ºi micro ci-
mentul în proiectele lor. Din
acest motiv putem observa o
creºtere a vânzãrilor pe aceste
gama de produse ºi preconizãm
cã aceastã tendinþã se va pãstra
în urmãtorii ani.

Reporter: Ce se poartã anul
acesta în materie de design in-
terior?

Cãtãlina Trupºor: Inovaþia
tehnologicã, crizele politice glo-
bale, schimbãrile climatice - toa-
te aceste provocãri continuã sã
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"Specific, în zona de finisaje sau vopsele,
preþurile au crescut cu aproximativ 25-30%
faþã de ianuarie 2022. De asemenea,
majoritatea producãtorilor se confruntã cu
lipsa materiilor prime, ceea ce înseamnã
întârzieri în termenele de livrare, produse
indisponibile ºi incertitudine legatã de
preþul final".



ne transforme viaþa pe care o
ºtiam pânã acum doi-trei ani.

De aceea vor rãmâne de actua-
litate teme precum confortul,
funcþionalitatea ºi spaþiile per-
sonalizate. Tendinþele din desi-
gnul interior reflectã în conti-
nuare aceastã cãutare a liniºtii
interioare, într-o lume incertã ºi
nesigurã. Casa devine tot mai
mult locul de siguranþã ºi stabili-
tate, care ne oferã calm, relaxa-
re, unde ne retragem ca sã ne
recâºtigãm energia, sã ne refa-
cem forþele, pentru a ne pregãti
pentru noua noastrã normalita-
te. Se vor cãuta tonuri calde ºi
luminoase care amplificã atmo-
sfera confortabilã.

În 2023 tendinþele vor fi mar-
cate de tonuri calde alãturi de
nuanþe pastelate moi ºi culori
îndrãzneþe de albastru, roºu ºi
portocaliu. Faþã de 2022, verde-
le va ieºi din topul preferinþelor.

În continuare se va pune ac-
centul pe o cromaticã ce induce
un sentiment de calm ºi bunã-
stare, de conectare cu mediul
înconjurãtor ºi pe spaþii pline de
luminã naturalã.

Un alt trend care va deveni o
prioritate ºi în 2023 este desi-
gnul inspirat din naturã. Se vor
folosi tot mai mult materiale
ecologice, sustenabile, aºa cum
sunt mineralele, pietrele, cimen-
turile, lemnul.

Pe scurt, se cautã soluþii unice,
personalizate, frumuseþe, dura-
bilitate, materiale sustenabile,
apropiere de naturã.

R e p o r t e r : C e p lan ur i de
creºtere ale business-ului are
Color Smart pentru 2023?

Cãtãlina Trupºor: Focusul no-
stru va fi ºi în 2023 sã fim cât mai
aproape de specialiºtii ºi clienþii
care au nevoie de suport pe tot
parcursul proiectelor. Acest lu-
cru înseamnã îmbunãtãþirea

continuã a serviciilor, a terme-
nelor de livrare sau crearea unor
condiþii optime pentru alegerea
culorilor ºi a texturilor necesare
unei amenajãri interioare de vis.
Ne dorim sã oferim aceeaºi ex-
perienþã clienþilor noºtri din toa-
te zonele þãrii, iar asta înseamnã
extinderea sistemului de distri-
buþie, în oraºele unde nu sun-
tem încã prezenþi, precum Bu-
zãu, Hunedoara, Târgu-Jiu ºi Pe-
troºani, Suceava- Botoºani, Iaºi.

Estimãm ca în anul 2023 sã
atingem o cifrã de afaceri de
aproximativ 4,2 milioane euro.
În 2022 am avut o creºtere de
aproximativ 25%, iar pentru
2023 ne aºteptãm la o creºtere
de 35%. Am planificat venituri
mai mari din partea distribuito-
rilor ºi magazinelor partenere,
pânã spre 40% din venituri. De
asemenea, ne aºteptãm la o
creºtere semnificativã a ponde-
rii proiectelor la cheie pe care le
va realiza echipa noastrã tehni-
cã.

Vom continua creºterea siste-
mului de distribuþie cu showro-
omuri partenere, vom dezvolta
mai mult distribuþia spre depo-
zitele de materiale de construc-
þii, ne vom consolida magazine-
le proprii, noi deschise. Nego-
ciem cu furnizori externi noi din
segmentul materialelor pentru
amenajãri premium ºi premium
plus ca sã ne lãrgim portofoliul
ºi sã oferim mai multe variante
clienþilor ce ne trec pragul.

Reporter: Mulþumesc!
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