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roiectul Fly Residence
Domnesti oferta case
individuale, un seg-
ment care castiga din
ce in ce mai mult te-
ren in preferintele
cumparatorilor din Bucuresti si
imprejurimi. Proiectul promite sa
se diferentieze pe piata prin cali-
tatea superioara a constructiilor si
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a materialelor folosite. "Ne dife-
rentiem mai ales prin calitatea
produsului finit. Oferim locuinte
solide, durabile si cu finisaje de
top", ne-a declarat investitorul
Lucian Ene.

Fly Residence Domnesti se re-
marca printr-o oferta de case in-
dividuale spatioase, fiecare dis-
punand de teren propriu.
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"Avem doar case individuale,
fiecare cu o suprafata construita
de 186 mp si o suprafata utild de
120 mp. Fiecare locuinta are pa-
tru dormitoare si este dispusa
pe douad niveluri, avand si un
teren de 420 mp", a explicat
acesta. Complexul va fi unul
inchis, asigurand astfel securita-
te si intimitate rezidentilor, cu
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acces controlat prin poarta ra-
dio cu telecomanda.

Investitia totala in proiect este
estimatd la 3 milioane de euro,
mare parte din aceastd suma
fiind dedicata materialelor de
calitate si finisajelor premium.
"Este un proiect privat si recupe-

(continuare in pagina 30)
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rarea investitiei este planificata
pe termen lung, intre 3 si 5 ani.
Preconizam ca un astfel de pro-
dus, de calitate superioard, va
atrage clienti interesati de un
stil de viata mai confortabil si
exclusivist", a adaugat investito-
rul. Casele vor fi disponibile in
patru variante de finisaje, ofe-
rind astfel optiuni variate pen-
tru potentialii cumparatori.

Preturile locuintelor din Fly Re-
sidence Domnesti sunt compe-
titive in raport cu piata, oferind
un singur pret final, de 153.000
de euro, pentru casele complet
finisate. "Oferim si variante la
rosu, cu preturi care pornesc de
la 98.000 de euro. Astfel, clientii
pot alege daca doresc sa se im-
plice mai mult in finisarea locu-
intei sau preferd un produs
complet”, a mentionat sursa ci-
tata.

Complexul nu se limiteaza
doar la locuinte, ci include si fa-
cilitdti menite sa imbunatatea-
sca calitatea vietii rezidentilor.
"Ne dorim sa amenajam un spa-
tiu de joaca pentru copii, iar
zona este una cu multd verdea-
ta, oferind un mediu sanatos si
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placut pentru familii. Toate utili-
tatile necesare locuirii sunt in-
cluse, lucru care lipseste din
unele dezvoltari din jur", a punc-
tat Lucian Ene.

Acesta observa ca, in contextul
actual, cumparatorii sunt tot

mai atenti la detalii si bine infor-
mati: "Totul se rezuma la produ-
sul pe care il oferi si la echilibrul
intre pret si calitate. Fluctuatiile
exista, dar clientii au devenit
mai selectivi si fac cercetdri am-
ple inainte de a lua o decizie".

Totusi, provocdrile pietei imo-
biliare nu sunt legate doar de
preferintele cumparatorilor. "Di-
ficultatile tin mai mult de infra-
structura si de birocratia pentru
obtinerea actelor necesare con-
structiei”, a mentionat investito-
rul.

In ceea ce priveste evolutia
pietei imobiliare, acesta se arata
increzator ca preturile vor conti-
nua sa creascd. "Nu cred ca vom
vedea o scadere a preturilor in
viitorul apropiat, mai ales in
contextul actual al pietei imobi-
liare. Dupa pandemie, multi
cumpadratori s-au reorientat ca-
tre locuinte mai mari, in afara
orasului. Tot mai multe persoa-
ne doresc sa se mute din aparta-
mentele mici din zonele metro-
politane la case individuale, in
apropierea orasului”, a conclu-
zionat dezvoltatorul.



