
"the N space. - un
ecosistemgândit
strategic, unde
evenimentul devine
vehicul de poziþionare"

(Interviu cu antreprenorul Vlad Mihãlãchioiu,
fondatorul Romanian Business Club)

Reporter: De când sunteþi în acea-
stã piaþã?

Vlad Mihãlãchioiu: Activez în in-
dustria evenimentelor de peste zece
ani, timp în care am organizat mai
mult de 1.000 de proiecte. the N
space. este sinteza acestei experien-
þe ºi a unei revelaþii personale trãite
la New York, unde am înþeles cã vii-
torul nu aparþine locaþiilor spectacu-
loase, ci acelora cu sens.

Astãzi, the N space. este un ecosi-
stem gândit strategic, unde eveni-
mentul devine vehicul de poziþiona-
re. Totul este calibrat cu precizie: lu-
minã, acusticã, atmosferã, echipã,
un loc ce susþine nu doar formate, ci
stãri.

Sunt ºi fondatorul Romanian Busi-
ness Club - o comunitate de peste

450 de antreprenori cu care constru-
im împreunã relaþii reale, oferim
sprijin autentic ºi un nou mod de a
face business în România.

Am construit, am greºit, am învã-
þat. Nu m-am oprit niciodatã, pentru
cã adevãrata experienþã vine din cu-
rajul de a merge mereu mai departe,
indiferent cât de uºor sau greu este.

Reporter: Ce înseamnã spaþiu mo-
dern de evenimente? Ce condiþii tre-
buie sã îndeplineascã acesta?

Vlad Mihãlãchioiu: La the N spa-
ce., fiecare element este calibrat
pentru a susþine ideea clientului, nu
pentru a o eclipsa. De la luminã na-
turalã ºi acusticã, pânã la modul în
care eºti întâmpinat sau condus cã-
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Om de business, constructor de comunitãþi ºi lider autentic, Vlad
Mihãlãchioiu, fondatorul Romanian Business Club, este genul
de vizionar care nu aºteaptã permisiuni ºi nu cautã scurtãturi. El
construieºte. Fie cã vorbim despre Romanian Business Club, lo-
cul în care peste 20.000 de antreprenori au fãcut schimb de idei,
conexiuni ºi resurse, fie cã ne referim la cele mai recente proiecte,
precum the N space., un spaþiu de evenimente modern în inima

Bucureºtiului de Nord, Vlad are o regulã simplã: începe. Cu ce
are, de unde e, dar întotdeauna cu gândul la impact. Într-o lume
în care mulþi viseazã la start-up-uri de succes, el a ales altceva: sã
devinã startul. A construit de la zero business-uri în care a inves-
tit nu doar bani, ci ºi viziune, rãbdare, muncã grea ºi mai ales oa-
meni. Despre munca sa ºi piaþa pe care activeazã, Vlad ne-a vor-
bit în cadrul unui interviu.



tre locul tãu - totul contribuie la o
stare. Un spaþiu modern nu oferã
doar context. Oferã control, eficien-
þã, atmosferã ºi memorabilitate. ªi,
mai ales, oferã predictibilitate -
pentru cã în spatele rafinamentului
se aflã o arhitecturã de procese
bine pusã la punct.

Reporter: Cum apreciaþi cererea
din domeniu?

Vlad Mihãlãchioiu: Oamenii nu
mai vor un eveniment "corect", ci
unul care rãmâne imprimat - în
minte, în emoþie ºi în felul în care
brandul lor este perceput. Se cautã
sens, ritm, coerenþã, iar asta obligã
locaþiile sã treacã de la închiriere de
metri pãtraþi la livrare de experienþã
realã. the N space. s-a nãscut exact
din aceastã schimbare de paradig-
mã. Suntem parte dintr-o generaþie
nouã de spaþii care rãspund unui
public mai educat, mai exigent ºi
mai conºtient de impactul fiecãrei
alegeri.

Reporter: Cum vedeþi oferta
(concurenþa) din sectorul în care
activaþi?

Vlad Mihãlãchioiu: Oferta este

diversã, dar fragmentatã. Sunt
multe spaþii care oferã frumuseþe
vizualã, altele care oferã logisticã.
Foarte puþine le integreazã coe-
rent. În zona Arcului de Triumf,
the N space. este singurul spaþiu
de evenimente cu aceastã pozi-
þionare premium, într-un perime-
tru de 3 kilometri. Nu concurãm
prin preþ sau dimensiune, ci prin
experienþã.

Ceea ce ne diferenþiazã nu este în
ceea ce se vede, ci în ceea ce se
simte: fluiditate, eleganþã funcþio-
nalã, control total asupra livrãrii. Nu
suntem doar o locaþie, ci o arhitec-
turã completã de experienþã. Iar
asta se simte de la primul contact.

Reporter: Cum evolueazã piaþa?

Vlad Mihãlãchioiu: Piaþa eveni-
mentelor din România a intrat
într-o etapã de maturizare. Cerinþe-
le au devenit mai clare, bugetele
mai bine calibrate, iar aºteptãrile -
mai structurate. Vedem tot mai des
cereri pentru spaþii versatile, cu lo-
gisticã integratã, cu luminã natura-
lã, cu atmosferã. Nu se mai cautã
doar "unde facem", ci "ce spunem
prin locul în care facem".

the N space. a apãrut exact ca rã-

spuns la aceastã evoluþie: Noi ofe-
rim un parteneriat care acoperã tot
- de la tech ºi catering, pânã la con-
cept ºi flux.

Clienþii sunt mai bine informaþi,
mai atenþi la detalii ºi mai interesaþi
de rezultate. Iar noi livrãm exact
asta: structurã, claritate ºi un cadru
memorabil.

Reporter: Ce perspective vedeþi
în zona în care activaþi?

Vlad Mihãlãchioiu: Industria
evenimentelor traverseazã un mo-
ment de redefinire, iar perspective-
le sunt promiþãtoare tocmai pentru
cei care înþeleg aceastã transforma-
re. Cererea se mutã cãtre experien-
þe personalizate, servicii integrate ºi
spaþii care pot livra impact real, nu
doar decor. În acest context, per-
spectivele nu þin de volum, ci de
valoare adãugatã.

the N space. e construit pentru
aceastã etapã: ca un spaþiu modu-
lar, complet echipat, pregãtit pen-
tru evenimente curate conceptual
ºi eficiente logistic.

Ne aºteptãm la o consolidare a
pieþei, în care locaþiile cu viziune,
claritate ºi standarde înalte vor de-
veni parteneri strategici pentru

branduri, nu simple furnizoare de
metri pãtraþi.

Reporter: Ce fel de evenimente
gãzduiþi?

Vlad Mihãlãchioiu: Gãzduim
evenimente corporate ºi private -
conferinþe, lansãri de brand,
workshopuri, board meetings, gale,
vernisaje sau întâlniri de networ-
king curatoriat.

Spaþiul este complet modular:
poate fi configurat pentru o cinã
restrânsã cu 20 de persoane sau
pentru un eveniment amplu cu pe-
ste 200 de invitaþi. De la zona de lo-
unge pânã la sala principalã - fieca-
re spaþiu are un rol clar, care poate
funcþiona ºi independent.

Clienþii ne aleg pentru cã oferim
mai mult decât un cadru elegant -
livrãm un format complet, în care
fiecare detaliu e gândit sã susþinã
mesajul ºi sã creeze o stare.

Indiferent de dimensiune sau in-
dustrie, tratãm fiecare eveniment
ca pe un proiect strategic - cu clari-
tate, ritm ºi echilibru.

Reporter: Ce preþuri de închiriere
sunt în aria în care activaþi?
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Vlad Mihãlãchioiu: Aria în care
activãm este una premium, atât
prin poziþionare, cât ºi prin nivelul
serviciilor oferite. Preþurile reflectã
nu doar accesul la un spaþiu versa-
til, ci ºi valoarea unui sistem integrat
- de la logisticã ºi tech, pânã la ospi-
talitate ºi execuþie impecabilã.

Nu tarifãm spaþiul ca pe o simplã
locaþie, ci construim oferte perso-
nalizate, în funcþie de complexita-
tea evenimentului, durata acestuia
ºi serviciile solicitate.

Ce garantãm este transparenþa -
fiecare componentã e clar definitã,
iar experienþa livratã este coerentã
ºi eficientã.

Pentru brandurile care cautã mai
mult decât o salã - cautã impact, at-
mosferã ºi control - raportul între
cost ºi valoare este întotdeauna ju-
stificat.

Reporter: Ce membri aveþi în
asociaþie ºi ce face asociaþia pentru
acest domeniu?

Vlad Mihãlãchioiu: Romanian
Business Club este o comunitate
antreprenorialã pe care am fon-
dat-o dintr-o nevoie realã: aceea de

sprijin, claritate ºi conexiune auten-
ticã. Astãzi, peste 450 de antrepre-
nori activi fac parte din club - de la
fondatori de startup-uri la lideri de
business matur.

Este o comunitate vie, autofinan-
þatã, în care schimbul de
know-how, mentoratul informal ºi
susþinerea reciprocã se întâmplã fi-
resc. Organizãm sãptãmânal
întâlniri cu teme aplicate - de la
strategie financiarã ºi marketing,
pânã la leadership, echilibru perso-
nal ºi scalare.

În acest domeniu - al evenimen-
telor ºi networkingului real - Roma-
nian Business Club funcþioneazã ca
un catalizator. Punem la aceeaºi
masã oameni care altfel nu s-ar fi
întâlnit ºi creãm contexte în care
colaborãrile apar natural.

Mai mult decât o reþea profesio-
nalã, este un ecosistem de creºtere,
în care performanþa este însoþitã de
sens ºi relaþiile sunt construite pe
încredere, nu pe formalitate.

Reporter: Ce cifrã de afaceri aveþi
în 2024 ºi ce perspective întrevede-
þi pentru acest an?

Vlad Mihãlãchioiu: 2024 este un
an de consolidare ºi creºtere pentru

the N space. Cererea constantã
pentru evenimente premium, cu
servicii integrate ºi livrare impeca-
bilã ne plaseazã pe un trend ascen-
dent.

Lucrãm cu branduri care înþeleg
valoarea unui cadru strategic ºi in-
vestesc în experienþe cu mizã, nu în
aparenþã. Aceastã aliniere ne per-
mite sã fim selectivi, eficienþi ºi rele-
vanþi.

Perspectivele sunt solide: ne
aflãm într-un punct în care reputa-
þia, poziþionarea ºi cererea se
întâlnesc natural. Vom închide anul
cu peste 100 de evenimente orga-
nizate, ceea ce ne va aduce foarte
aproape de o cifra de afaceri de 1
milion de euro.

Reporter: Estimaþi cã vom avea o
crizã pe piaþa unde sunteþi pre-
zent? Cum afecteazã contextul ge-
opolitic ºi macroeconomic sectorul
dumneavoastrã de activitate?

Vlad Mihãlãchioiu: Sectorul eve-
nimentelor este, prin natura lui,
sensibil la context - fie el economic,
social sau geopolitic. Însã ceea ce
observãm este cã, în perioade de
incertitudine, evenimentele nu di-
spar, ci îºi schimbã forma ºi rolul.

Devine esenþial modul în care co-
munici, cum îþi aduni echipa, cum
îþi poziþionezi brandul.

the N space. activeazã într-un
segment rezilient: clienþii noºtri
sunt organizaþii care gândesc stra-
tegic, care comunicã constant ºi
care vãd evenimentul ca pe un in-
strument de leadership, nu ca pe
un cost opþional.

În plus, tocmai pentru cã ne-am
construit ca un ecosistem eficient,
cu resurse interne ºi parteneri inte-
graþi, suntem capabili sã oferim
predictibilitate, flexibilitate ºi con-
trol - exact ceea ce companiile cau-
tã în vremuri instabile.

Nu ne temem de crizã, dar sun-
tem atenþi. Adaptabilitatea, inteli-
genþa operaþionalã ºi ascultarea
pieþei sunt cele mai bune instru-
mente în faþa oricãrui scenariu eco-
nomic.

Reporter: Mulþumesc!
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