
Stabilitate ºi maturizare
pe piaþa piscinelor

(Interviu cu Bogdan Precup, administrator Reve)

Reporter: Cum evolueza do-

meniul în care activaþi?

Bogdan Precup: Dacã anul tre-

cut discutam despre adaptare,

anul acesta putem vorbi despre

stabilitate ºi maturizare. Deºi

contextul economic internaþio-

nal este destul de tulbure, piaþa

piscinelor ºi a wellnessului se bu-

curã de atenþie din partea inve-

stitorilor. Atât mediul casnic, cât

ºi cel comercial este preocupat

de îmbunãtãþirea calitãþii vieþii,

pe de o parte, iar pe altã parte de

dorinþa de dezvoltare a propriilor

afaceri. Existã, bineînþeles, ºi ne-

mulþumiri în rândul prestatorilor

de servicii de acest gen, ponde-

rea cea mai mare fiind legatã de

lipsa forþei de muncã calificate.

Reporter: Care sunt tendinþele

în piaþã?

Bogdan Precup: Piaþa române-

ascã se maturizeazã constant, iar

atenþia cãtre tehnologiile de ulti-

mã generaþie, cât ºi creºterea ca-

litãþii produsului finit fac parte

din normalitate. Beneficiarii de

astãzi sunt mult mai educaþi,

înþeleg corect beneficiile utilizãrii

produselor noastre ºi opteazã

mult mai rapid cãtre fiabilitate, în

detrimentul unui buget redus.

Reporter: Care este bugetul

mediu al unui cumpãrãtor ºi ce

profil are clientul dumneavoa-

strã?

Bogdan Precup: Bugetul de-
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Dacã anul trecut discutam despre adaptare, anul acesta putem vorbi de-

spre stabilitate ºi maturizare, pe piaþa piscinelor, subliniazã Bogdan Pre-

cup, administrator Reve.

Conform domniei sale, deºi contextul economic internaþional este destul

de tulbure, totuºi piaþa piscinelor ºi a wellnessului se bucurã de atenþie din

partea investitorilor.
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pinde foarte mult de produsul

dorit. Dacã vorbim de o saunã,

putem discuta de 6000-7000 de

euro, când discutãm despre o

baie de aburi - undeva la 15.000

de euro, dacã luãm în calcul o

cadã cu hidromasaj - 10.000 de

euro, iar dacã ne referim la pisci-

nã, în funcþie de tipul acesteia,

discutãm de preþuri de la 5000

la 60.000 de euro. Clienþii noºtri

sunt de cele mai multe ori per-

soane fizice sau juridice care ca-

utã sã beneficieze de experienþa

noastrã de peste 20 de ani în

acest domeniu. Alegerea noa-

strã de cele mai multe ori þine

de referinþele primite, de porto-

foliul existent ºi de apetenþa no-

astrã pentru lucrãri mai speciale.

Reporter: Cum se educã clien-

þii din domeniu?

Bogdan Precup: Observãm de

ceva ani încoace cã utilizatorii

de piscine ºi wellness au nevoie

de mai multe informaþii de la

persoane aflate în aceeaºi situa-

þie. Din acest motiv, tot mai mul-

te grupuri de socializare pe ace-

aste teme îºi fac loc în mediile

online. Se cautã informaþii lega-

te de tipul de investiþie, modul

de exploatare ºi întreþinere. Bi-

neînþeles, informaþiile existente

pe internet pe diferite siteuri

româneºti sau internaþionale

sunt, de asemenea, surse solide

de informare ºi folosite de utili-

zatori.

Reporter: Ce produse noi ave-

þi anul acesta?

Bogdan Precup: Anul acesta

am promovat mai intens pisci-

nele supraterane din lemn, dar

ºi ideea de piscinã "Smart", prin

integrarea echipamentelor de

control de la distanþã ºi a diver-

sor automatizãri care pot simpli-

fica ºi mai mult utilizarea pisci-

nelor. Vorbim despre sisteme de

autospãlare a filtrelor, prelate

automate cu rol de protecþie a

copiilor ºi a animalelor din cur-

te, roboþi de curãþare automatã

etc. Saunele de orice tip au cã-

pãtat ºi ele mai multã atenþie în

zona de echipamente premium,

dar ºi automatizãri pentru con-

trol de la distanþã.

Reporter: Cum caracterizaþi

concurenþa?

Bogdan Precup: Unitate .

Având în vedere nevoia de in-

formaþii, societãþile comerciale

din domeniu sunt astãzi mai

apropiate ca niciodatã. Se discu-

tã din nou despre reluarea acti-

vitãþii Asociaþiei Patronale Pisci-

ne ºi Wellness, efect ce nu poate

decât sã genereze beneficii pen-

tru toate pãrþile implicate. Un

consens în bunele practici ºi re-

spectarea normativelor în vigo-

are nu pot genera decât benefi-

cii pentru orice client.

Reporter: Mulþumesc!
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