
Renovãrile ºi proiectele
publice susþin noul
val de investiþii în soluþiile
pentru izolaþie

(Interviu cu Adrian Garofeanu, Director General al Knauf Insulation România,
Moldova ºi Bulgaria)

l Fabrica de la Târnãveni accelereazã dezvoltarea Knauf Insulation în regiune

Reporter: Care au fost cele
mai importante realizãri ale
Knauf Insulation în 2025 ºi ce
impact au avut asupra creºte-
rii companiei?

Adrian Garofeanu: În 2025,

Knauf Insulation a inaugurat
fabrica de la Târnãveni, ceea
ce a adus un avantaj opera-
þional major: disponibilitate
mai bunã a produselor, timpi
de livrare optimi ºi capacitate

suplimentarã pentru a rã-
spunde rapid cerinþelor pie-
þei, atât clienþilor din Româ-
nia, cât ºi al partenerilor din
regiune. În plus, clienþii bene-
ficiazã de o gamã extinsã de

soluþii cu tehnologie ECOSE®,
pentru toate tipurile de apli-
caþii, de la acoperiºuri înclina-
te, mansarde, pereþi de com-
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Inaugurarea noii capacitãþi de producþie din Târnãveni, extinderea porto-
foliului de soluþii sustenabile ºi orientarea tot mai clarã a pieþei spre reno-
vãri energetice au marcat un an de consolidare pentru Knauf Insulation.
Într-un context dominat de presiunea costurilor, reglementãri mai stricte
privind eficienþa energeticã ºi cerere crescutã pentru materiale

performante ºi uºor de montat, compania mizeazã pe produse cu valoare
adãugatã, tehnologii cu amprentã redusã de carbon ºi livrãri rapide din
producþie localã. Adrian Garofeanu, Director General al Knauf Insulation
România, Moldova ºi Bulgaria, detaliazã, în cadrul unui interviu, tendinþe-
le din industrie, provocãrile pieþei ºi direcþiile de dezvoltare pentru 2026.
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partimentare, faþade ventila-
te, etc. Astfel, deschiderea
noii fabrici de la Târnãveni ºi
extinderea portofoliului de
soluþii au susþinut creºterea
cifrei de afaceri, ºi au consoli-
dat poziþia companiei pe seg-
mentul renovãrilor ºi al pro-
iectelor publice.

Reporter: Cum a evoluat ce-
rerea pentru soluþiile de izola-
þie anul trecut ºi ce tendinþe
aþi observat pe piaþã?

Adrian Garofeanu: Fabrica
noastrã din Târnãveni are o
capacitate de 75.000 de tone
pe an, un procent semnifica-
tiv al productie este destinat
pietei din Romania dar si pie-
telor din regiune - Bulgaria,
Grecia, Ungaria, Moldova, etc,
unde - am observat o creºtere
a interesului pentru sistemele
termoizolante, în special pen-
tru acoperiºuri înclinate, man-
sarde, faþade ventilate ºi apli-
caþii tehnice. Aceastã evoluþie,

atât în þara noastrã, cât ºi în
Europa Centralã ºi de Est,
este influenþatã de noile re-
glementãri privind eficienþa
energeticã. Totodatã, cererea
s-a menþinut constantã ºi pe
segmentele de renovãri ºi
construcþii noi.

Reporter: Ce îºi doresc astã-
zi clienþii mai mult de la solu-
þiile de izolaþie (un preþ bun,
performanþã, sustenabilitate
sau uºurinþã în instalare)?

Adrian Garofeanu: Clienþii
cautã în mod clar produse cu
valoare adãugatã: perfor-
manþã la foc ºi acusticã, sus-
tenabilitate (am observat o
creºtere a vânzãrilor pentru
produsele noastre ce conþin
materiale reciclate) ºi uºurin-
þã în instalare. De asemenea,
apreciazã soluþiile ce reduc
timpul de execuþie ºi oferã
predictibilitate pe ºantier.

Reporter: Ce tip de proiecte
(rezidenþial, industrial, public)
genereazã cea mai mare ce-
rere astãzi?

Adrian Garofeanu: Cea mai
mare cerere vine din segmen-
tul renovãrilor rezidenþiale ºi
al clãdirilor publice, în special
pentru faþade ºi acoperiºuri.
Vedem aºadar cã cererea
pentru clãdiri noi a rãmas ºi
anul trecut la un nivel ridicat,
mai ales în marile oraºe, cum
ar fi Bucureºti, Cluj-Napoca,
Timiºoara, Iaºi sau Braºov.
Aºa cum am menþionat ºi în
trecut, în România, peste 85%
dintre clãdiri au nevoie de izo-
laþie corespunzãtoare pentru
a rãspunde noilor cerinþe,
ceva mai stricte, de perfor-
manþã energeticã. Aºadar, pe
piaþã este o nevoie urgentã
de soluþii noi, complexe, du-
rabile ºi performante. În para-
lel, existã ºi cerere, mai selec-
tivã, pe segmentul industrial
ºi comercial. Ne aºteptãm ca
aceste tendinþe sã continue ºi
în 2026.

Reporter: Care au fost prin-
cipalele provocãri din 2025 ºi
cum aþi reuºit sã le gestionaþi?

Adrian Garofeanu: Princi-
palele provocãri, în ceea ce
priveºte sectorul construcþii-
lor în general, au fost volatili-
tatea costurilormai ales pe
segmentele de energie ºi
transport, imprevizibilitatea
calendarului proiectelor, di-
sponibilitatea sau chiar lipsa
forþei de muncã specializate
ºi incertitudinea economicã
globalã. La Knauf Insulation,
am reuºit sã le gestionãm
prin optimizarea operaþiuni-
lor de producþie în noua fabri-
cã din Târnãveni, prin flexibili-
tate în livrãri ºi prin oferirea
de soluþii complete ºi comple-
xe, care sã reducã riscurile ºi
timpul pe ºantier.

Reporter: Ce produse Knauf
Insulation au avut cea mai
mare creºtere în ultimul an?

Adrian Garofeanu: Pe piaþa
localã mai ales, având în ve-
dere nevoia tot mai acutã de
renovãri energetice, s-a re-
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marcat o creºtere a vânzãrilor
în rândul soluþiilor cu perfor-
manþe ridicate la foc ºi acusti-
cã, a sistemelor pentru aco-
periºuri înclinate ºi mansarde,
acoperiºuri tip terasã ºi faþa-
de ventilate.

Reporter: Ce noutãþi sau
inovaþii pregãtiþi pentru perio-
ada urmãtoare?

Adrian Garofeanu: Portofo-
liul nostru reuneºte soluþii
avansate de izolaþie pentru
acoperiºuri mansardate ºi

înclinate, concepute pentru o
montare facilã ºi pentru per-
formanþe superioare din
punct de vedere termic ºi
acustic. Totodatã, punem la
dispoziþie sisteme dedicate
acoperiºurilor tip terasã, ca-
racterizate prin rezistenþã ri-
dicatã la compresiune ºi pro-
tecþie eficientã la foc, alãturi
de plãci ºi role din vatã mine-
ralã pentru faþade, cu stabili-
tate dimensionalã crescutã,
adecvate atât pentru soluþii
ETICS, cât ºi pentru faþade
ventilate.

Anul acesta ne vom concen-
tra pe extinderea portofoliu-
lui de materiale care oferã
protecþie superioarã la incen-
diu ºi acustica, precum ºi pe
dezvoltarea produselor cu
amprentã redusã de carbon.

Reporter: Cât de importan-
tã a devenit sustenabilitatea
în deciziile de achiziþie ale
clienþilor?

Adrian Garofeanu: Suste-
nabilitatea a devenit un factor
tot mai important pentru
clienþii noºtri. Ei cautã produ-
se care nu doar cã respectã

standardele tehnice, dar con-
tribuie ºi la protecþia mediu-
lui. Noi rãspundem acestei
cereri cu produsele noastre
care au la bazã ECOSE Tec-
hnology®, fabricate din pânã
la 80% sticlã reciclatã. Acestea
au declaraþii de performanþã
transparente ºi un impact re-
dus asupra mediului. În 2026,
în deciziile lor de achiziþie,
clienþii pun la fel de mult preþ
pe eficienþa montajului ºi pe
performanþa tehnicã, astfel
încât sã obþinã soluþii durabi-
le, sigure ºi uºor de utilizat în
proiectele lor.

Reporter: Care credeþi cã
vor fi principalele tendinþe din
industrie în 2026?

Adrian Garofeanu: Se pre-
conizeazã o stabilizare a seg-
mentului rezidenþial, o
creºtere mai acceleratã în re-
novãri ºi proiecte publice,
precum ºi selectivitate pe seg-
mentul industrial ºi comer-
cial. Estimãm cã cererea pen-
tru produse care oferã pro-
tecþie la incendiu, reduc zgo-
motul ºi ajutã la economisirea
energiei, se va menþine ºi în
2026 la un nivel ridicat, mai
ales în contextul unor regle-
mentãri europene ºi al pro-
gramelor de renovare ener-
geticã.

Reporter: Cum vedeþi evo-
luþia Knauf Insulation pe ter-
men mediu ºi lung?

Adrian Garofeanu: Pe ter-
men mediu ºi lung, estimãm
o creºtere susþinutã, prin op-
timizarea noii capacitãþi de
producþie de la Târnãveni, ex-
tinderea portofoliului de solu-
þii performante ºi sustenabile,
dezvoltarea serviciilor tehnice
ºi digitale ºi consolidarea par-
teneriatelor regionale. Ne
concentrãm mai ales pe su-
stenabilitate, eficienþã ener-
geticã ºi adaptarea la cerinþe-
le tot mai stricte ale pieþei,
atât naþionale, cât ºi interna-
þionale.

Reporter: Mulþumim!
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