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(Interviu cu Adrian Garofeanu, Director General al Knauf Insulation Romania,
Moldova si Bulgaria)

® Fabrica de la Tarndveni accelereaza dezvoltarea Knauf Insulation in regiune

Inaugurarea noii capacitdti de productie din Tarndveni, extinderea porto-
foliului de solutii sustenabile si orientarea tot mai clard a pietei spre reno-
vdri energetice au marcat un an de consolidare pentru Knauf Insulation.
Intr-un context dominat de presiunea costurilor, reglementdiri mai stricte
privind eficienta energeticd si cerere crescutd pentru materiale

performante si usor de montat, compania mizeazd pe produse cu valoare
addugatd, tehnologii cu amprentd redusd de carbon si livrdri rapide din
productie locald. Adrian Garofeanu, Director General al Knauf Insulation
Romania, Moldova si Bulgaria, detaliaza, in cadrul unui interviu, tendinte-
le din industrie, provocdrile pietei si directiile de dezvoltare pentru 2026.

Reporter: Care au fost cele
mai importante realizari ale
Knauf Insulation Tn 2025 si ce
impact au avut asupra creste-
rii companiei?

Adrian Garofeanu: In 2025,

Knauf Insulation a inaugurat
fabrica de la Tarndveni, ceea
ce a adus un avantaj opera-
tional major: disponibilitate
mai buna a produselor, timpi
de livrare optimi si capacitate

suplimentara pentru a ra-
spunde rapid cerintelor pie-
tei, atat clientilor din Roma-
nia, cat si al partenerilor din
regiune. In plus, clientii bene-
ficiaza de o gama extinsa de

solutii cu tehnologie ECOSE®,
pentru toate tipurile de apli-
catii, de la acoperisuri inclina-
te, mansarde, pereti de com-

(continuare in pagina 51)

BURSA Constructiilor nr. 1 / 2026 |49



w
i ‘
;

“Clientii cauta in mod clar
produse cu valoare
adaugata: performanta la
foc si acustica,
sustenabilitate (am observat
o crestere a vanzarilor
pentru produsele noastre ce
contin materiale reciclate) si
usurinta in instalare. De
asemenea, apreciaza
solutiile ce reduc timpul de
executie si ofera
predictibilitate pe santier".
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partimentare, fatade ventila-
te, etc. Astfel, deschiderea
noii fabrici de la Tarnaveni si
extinderea portofoliului de
solutii au sustinut cresterea
cifrei de afaceri, si au consoli-
dat pozitia companiei pe seg-
mentul renovarilor si al pro-
iectelor publice.

Reporter: Cum a evoluat ce-
rerea pentru solutiile de izola-
tie anul trecut si ce tendinte
ati observat pe piata?

Adrian Garofeanu: Fabrica
noastra din Tarnaveni are o
capacitate de 75.000 de tone
pe an, un procent semnifica-
tiv al productie este destinat
pietei din Romania dar si pie-
telor din regiune - Bulgaria,
Grecia, Ungaria, Moldova, etc,
unde - am observat o crestere
a interesului pentru sistemele
termoizolante, in special pen-
tru acoperisuriinclinate, man-
sarde, fatade ventilate si apli-
catii tehnice. Aceasta evolutie,

atat in tara noastrd, cat si in
Europa Centrala si de Est,
este influentata de noile re-
glementari privind eficienta
energeticd. Totodata, cererea
s-a mentinut constanta si pe
segmentele de renovari si
constructii noi.

Reporter: Ce isi doresc asta-
zi clientii mai mult de la solu-
tiile de izolatie (un pret bun,
performantd, sustenabilitate
sau usurinta in instalare)?

Adrian Garofeanu: Clientii
cauta in mod clar produse cu
valoare addugata: perfor-
manta la foc si acustica, sus-
tenabilitate (am observat o
crestere a vanzarilor pentru
produsele noastre ce contin
materiale reciclate) si usurin-
ta in instalare. De asemenea,
apreciaza solutiile ce reduc
timpul de executie si ofera
predictibilitate pe santier.

Reporter: Ce tip de proiecte
(rezidential, industrial, public)
genereaza cea mai mare ce-
rere astazi?

Adrian Garofeanu: Cea mai
mare cerere vine din segmen-
tul renovarilor rezidentiale si
al cladirilor publice, in special
pentru fatade si acoperisuri.
Vedem asadar ca cererea
pentru cladiri noi a ramas si
anul trecut la un nivel ridicat,
mai ales in marile orase, cum
ar fi Bucuresti, Cluj-Napoca,
Timisoara, lasi sau Brasov.
Asa cum am mentionat si in
trecut, In Romania, peste 85%
dintre cladiri au nevoie de izo-
latie corespunzatoare pentru
a raspunde noilor cerinte,
ceva mai stricte, de perfor-
manta energeticd. Asadar, pe
piata este o nevoie urgenta
de solutii noi, complexe, du-
rabile si performante. in para-
lel, exista si cerere, mai selec-
tivd, pe segmentul industrial
si comercial. Ne asteptam ca
aceste tendinte sa continue si
in 2026.

Reporter: Care au fost prin-
cipalele provocari din 2025 si
cum ati reusit sa le gestionati?

Adrian Garofeanu: Princi-
palele provocari, Tn ceea ce
priveste sectorul constructii-
lor in general, au fost volatili-
tatea costurilormai ales pe
segmentele de energie si
transport, imprevizibilitatea
calendarului proiectelor, di-
sponibilitatea sau chiar lipsa
fortei de munca specializate
si incertitudinea economica
globala. La Knauf Insulation,
am reusit sa le gestionam
prin optimizarea operatiuni-
lor de productie Tn noua fabri-
ca din Tarnaveni, prin flexibili-
tate n livrari si prin oferirea
de solutii complete si comple-
xe, care sa reduca riscurile si
timpul pe santier.

Reporter: Ce produse Knauf
Insulation au avut cea mai
mare crestere in ultimul an?

Adrian Garofeanu: Pe piata
locala mai ales, avand 1n ve-
dere nevoia tot mai acuta de
renovari energetice, s-a re-

(continuare in pagina 52)
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marcat o crestere a vanzarilor
in réandul solutiilor cu perfor-
mante ridicate la foc si acusti-
ca, a sistemelor pentru aco-
perisuri inclinate si mansarde,
acoperisuri tip terasa si fata-
de ventilate.

Reporter: Ce noutati sau
inovatii pregatiti pentru perio-
ada urmatoare?

Adrian Garofeanu: Portofo-
liul nostru reuneste solutii
avansate de izolatie pentru
acoperisuri mansardate si

!
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inclinate, concepute pentru o
montare facila si pentru per-
formante superioare din
punct de vedere termic si
acustic. Totodata, punem la
dispozitie sisteme dedicate
acoperisurilor tip terasa, ca-
racterizate prin rezistenta ri-
dicata la compresiune si pro-
tectie eficienta la foc, alaturi
de placi si role din vata mine-
rala pentru fatade, cu stabili-
tate dimensionala crescuta,
adecvate atat pentru solutii
ETICS, cat si pentru fatade
ventilate.

Anul acesta ne vom concen-
tra pe extinderea portofoliu-
lui de materiale care ofera
protectie superioara la incen-
diu si acustica, precum si pe
dezvoltarea produselor cu
amprentd redusa de carbon.

Reporter: Cat de importan-
ta a devenit sustenabilitatea

in deciziile de achizitie ale

clientilor?

Adrian Garofeanu: Suste-
nabilitatea a devenit un factor
tot mai important pentru
clientii nostri. Ei cauta produ-
se care nu doar ca respecta
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standardele tehnice, dar con-
tribuie si la protectia mediu-
lui. Noi raspundem acestei
cereri cu produsele noastre
care au la baza ECOSE Tec-
hnology®, fabricate din pana
la 80% sticla reciclata. Acestea
au declaratii de performanta
transparente si un impact re-
dus asupra mediului. In 2026,

in deciziile lor de achizitie,

clientii pun la fel de mult pret
pe eficienta montajului si pe
performanta tehnica, astfel

incat sa obtina solutii durabi-

le, sigure si usor de utilizat Tn
proiectele lor.

Reporter: Care credeti ca
vor fi principalele tendinte din
industrie Tn 20267

Adrian Garofeanu: Se pre-
conizeaza o stabilizare a seg-
mentului rezidential, o
crestere mai accelerata in re-
novari si proiecte publice,
precum si selectivitate pe seg-
mentul industrial si comer-
cial. Estimam cd cererea pen-
tru produse care ofera pro-
tectie la incendiu, reduc zgo-
motul si ajuta la economisirea
energiei, se va mentine si in
2026 la un nivel ridicat, mai
ales in contextul unor regle-
mentdri europene si al pro-
gramelor de renovare ener-
getica.

Reporter: Cum vedeti evo-
lutia Knauf Insulation pe ter-
men mediu si lung?

Adrian Garofeanu: Pe ter-
men mediu si lung, estimam
0 crestere sustinutd, prin op-
timizarea noii capacitati de
productie de la Tarnaveni, ex-
tinderea portofoliului de solu-
tii performante si sustenabile,
dezvoltarea serviciilor tehnice
si digitale si consolidarea par-
teneriatelor regionale. Ne
concentram mai ales pe su-
stenabilitate, eficienta ener-
getica si adaptarea la cerinte-
le tot mai stricte ale pietei,
atat nationale, cat si interna-
tionale.

Reporter: Multumim!



