
Investiþiile selective ºi
tehnologia vor redefini
piaþa acoperiºurilor
metalice în urmãtorii ani

(Interviu cu Olivier Somers, CEO Metigla)

Reporter: Cum a evoluat
piaþa de acoperiºuri metalice
în România în 2025 ºi ce sem-
nale vedeþi pentru 2026?

Olivier Somers: Din per-
spectiva noastrã, 2025 a adus
o schimbare importantã în cri-

teriile de decizie. Piaþa nu mai
este ghidatã exclusiv de preþ,
ci tot mai mult de performan-
þã ºi durabilitate. Observãm o
orientare clarã cãtre produse
premium - grosimi mai mari
de oþel, finisaje mate ºi soluþii

care oferã o duratã de viaþã
extinsã. Acest comportament
reflectã maturizarea pieþei ºi o
selecþie mai atentã a investiþii-
lor, atât din partea dezvoltato-
rilor, cât ºi a beneficiarilor fi-
nali.

Pentru 2026, ne aºteptãm la
o evoluþie sãnãtoasã, constru-
itã pe calitate, standarde teh-
nice ridicate ºi predictibilitate.
Piaþa se îndreaptã cãtre soluþii
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Piaþa acoperiºurilor metalice se îndreaptã cãtre o nouã etapã de
consolidare, în care creºterea va fi susþinutã mai ales de investiþii
selective, standarde tehnice mai ridicate ºi orientarea clarã cãtre
soluþii durabile ºi eficiente energetic. Proiectele industriale ºi logis-
tice, tranziþia cãtre construcþii sustenabile ºi integrarea

tehnologiilor verzi vor genera dinamica principalã a cererii, în
timp ce producãtorii mizeazã pe automatizare, digitalizare ºi pre-
dictibilitate operaþionalã pentru a rãmâne competitivi. În acest
context, Olivier Somers, CEO Metigla, contureazã perspectivele
pieþei ºi strategia de dezvoltare a METIGLA pentru urmãtorii ani.
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durabile ºi eficiente energetic,
iar în acest context avantajul
competitiv va aparþine compa-
niilor care pot livra constant,
calitativ ºi sustenabil.

Reporter: Observaþi schim-
bãri semnificative între cere-
rea din zona rezidenþialã ºi
cea din zona de proiecte
mari/industriale?

Olivier Somers: Segmentul
rezidenþial rãmâne unul de
consolidare si creºtere, cu de-
cizii luate mai atent ºi cu un
accent puternic pe raportul
între investiþie ºi beneficiile pe
termen lung. Beneficiarii finali
cautã soluþii cu o duratã de
viaþã extinsã ºi se indreaptã
cu precãdere cãtre produse
premium.

Zona proiectelor mari ºi in-
dustriale a fost dinamicã, su-
sþinutã de investiþii în logisti-
cã, spaþii de producþie ºi pro-
iecte de renovare. Datele de
piaþã confirmã aceastã evolu-
þie: potrivit studiilor Neomar
Consulting, aceastã diferenþã
de comportament se reflectã
ºi la nivel de volum, unde seg-
mentul industrial a contribuit
semnificativ la menþinerea ce-
rerii, chiar ºi într-un context
economic mai precaut.

Reporter: Ce tendinþe majo-
re influenþeazã în acest mo-

ment decizia de achiziþie - efi-
cienþã energeticã, durabilitate,
design, preþ?

Olivier Somers: În acest mo-
ment, decizia de achiziþie este
influenþatã de un mix de fac-
tori, iar ponderea lor diferã
clar în funcþie de tipul de pro-
iect. Diferenþa majorã þine de
criteriile de selecþie. În zona
rezidenþialã, estetica ºi buge-
tul rãmân elemente importan-
te, însã sunt completate tot
mai des de preocupãri legate
de durabilitate ºi eficienþã
energeticã. Beneficiarii cautã
soluþii care sã arate bine, dar
care sã ofere ºi siguranþã pe
termen lung, costuri reduse
de întreþinere ºi compatibilita-
te cu soluþii de energie rege-
nerabilã.

În proiectele mari ºi indus-
triale, decizia este mult mai
pragmaticã. Accentul cade pe
performanþã tehnicã, respec-
tarea standardelor de sigu-
ranþã, eficienþã energeticã,
termene de livrare ºi predicti-
bilitate în execuþie. Preþul
rãmâne relevant, dar nu mai
este criteriul dominant; este
analizat în relaþie directã cu
durata de viaþã a produsului ºi
cu riscurile operaþionale pe
termen lung.

Reporter: Cum se reflectã
interesul pentru construcþii
sustenabile ºi soluþii verzi în

cererea pentru produsele Me-
tigla?

Olivier Somers: Interesul
pentru construcþii sustenabile
se reflectã tot mai clar în mo-
dul în care clienþii abordeazã

proiectele, încã din faza de
concept. Dacã în trecut soluþii-
le verzi erau adesea tratate ca
un upgrade opþional, astãzi
ele devin parte integrantã a
proiectului, atât în zona rezi-
denþialã, cât ºi în cea a clãdiri-
lor comerciale sau industriale.

Pentru METIGLA, acest trend
s-a tradus printr-un interes
crescut pentru soluþii care in-
tegreazã eficienþa energeticã
direct în structura clãdirii. Falþ
Solar este un exemplu rele-
vant în acest sens: un sistem
de acoperiº metalic cu celule
fotovoltaice integrate în înveli-
toare, care eliminã necesita-
tea montãrii panourilor clasi-
ce peste acoperiº. Aceastã
abordare rãspunde simultan
cerinþelor de sustenabilitate,
esteticã ºi siguranþã, fiind
apreciatã în special în proiec-
tele unde arhitectura ºi inte-
grarea vizualã sunt esenþiale.

Produsele care pot integra
funcþionalitatea energeticã
fãrã a compromite durabilita-
tea ºi designul vor avea un rol
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tot mai important în deciziile
de achiziþie din anii urmãtori.

Reporter: Existã diferenþe
regionale semnificative în evo-
luþia cererii?

Olivier Somers: Da, existã
diferenþe regionale semnifica-
tive, iar acestea sunt strâns le-
gate de specificul economic ºi
de tipologia proiectelor dez-
voltate în fiecare zonã. Datele
Neomar indicã o orientare a
pieþei cãtre produse cu per-
formanþe tehnice ºi durabilita-
te mai ridicate, însã ritmul ºi
forma acestei evoluþii diferã
de la o regiune la alta.

În zonele cu un nivel ridicat
de investiþii în logisticã, indu-
strial ºi proiecte comerciale,
precum Bucureºti-Ilfov, vestul
ºi centrul þãrii, cererea tinde
sã fie mai constantã ºi mai
orientatã cãtre soluþii pre-
mium, cu cerinþe clare privind
performanþa tehnicã, eficienþa
energeticã ºi predictibilitatea
în execuþie. Aici, deciziile sunt
luate preponderent pe criterii
de durabilitate ºi cost total de
utilizare pe termen lung.

În alte regiuni, unde piaþa
este dominatã de proiecte re-
zidenþiale individuale sau de
renovãri, cererea este mai
fragmentatã ºi mai prudentã.
Cu toate acestea, observãm
un interes tot mai mare pen-
tru soluþii durabile ºi eficiente
energetic, alimentat de creºte-
rea costurilor de exploatare ºi

de accesul la programe de fi-
nanþare pentru modernizare.

Reporter: Cum au evoluat
costurile materiilor prime în
ultimul an ºi ce impact au avut
asupra preþurilor finale?

Olivier Somers: Deºi volatili-
tatea nu a dispãrut complet,
piaþa a intrat într-o fazã de re-
lativã stabilizare, influenþatã
în continuare de factori exter-
ni precum contextul geopoli-
tic, costurile energetice ºi poli-
ticile comerciale internaþiona-
le.

Din observaþiile noastre, în
ultimii ani s-a conturat un
trend în care atât producãto-
rii, cât ºi beneficiarii finali au
devenit mai atenþi la predicti-
bilitate ºi la planificarea pe
termen mediu, evitând ajustã-
rile bruºte de preþ sau decizii-
le luate sub presiune.

Reporter: Aþi reuºit sã ab-
sorbiþi o parte din presiunile
inflaþioniste sau acestea s-au
transferat inevitabil cãtre
clientul final?

Olivier Somers: La
METIGLA, în ultimii ani ne-am
concentrat pe investiþii în teh-
nologie, automatizare ºi digi-
talizare, ca parte a strategiei
noastre pe termen mediu.
Aceste investiþii ne-au permis
sã creºtem eficienþa operaþio-
nalã, sã obþinem o calitate
constantã ºi sã gestionãm mai
bine fluctuaþiile de cost, fãrã a
transfera automat presiunea
cãtre clientul final.

În acest context, strategia
METvision 2030 prevede un

plan investiþional de aproxi-
mativ 15 milioane de euro
pânã în 2030, orientat în prin-
cipal cãtre automatizarea su-
plimentarã a producþiei ºi digi-
talizarea fluxurilor interne.
Scopul este creºterea predicti-
bilitãþii operaþionale ºi conso-
lidarea capacitãþii companiei
de a absorbi presiunile exter-

ne într-un mod sustenabil.
Planul include, de asemenea,

investiþii în eficienþã energeti-
cã ºi sustenabilitate, cu obiec-
tivul de a ajunge la un consum
de energie 100% regenerabil
în fabrica din Ceptura, în con-
diþiile în care, în prezent, uni-
tatea noastrã de producþie
funcþioneazã deja cu aproxi-
mativ 60% energie verde.

Toate aceste iniþiative au un
obiectiv comun: sã susþinã o
creºtere controlatã ºi sãnãtoa-
sã ºi sã poziþioneze METIGLA
ca un partener stabil ºi predic-
tibil.

Reporter: Ce tip de investiþii
a prioritizat Metigla în aceastã
perioadã: capacitãþi de pro-
ducþie, tehnologie, portofoliu
de produse?

Olivier Somers: Un accent
important a fost pus pe mo-
dernizarea proceselor de pro-
ducþie ºi pe automatizare, in-
clusiv pe zona sistemelor plu-
viale, unde investiþiile în teh-
nologie au contribuit la creºte-
rea calitãþii constante. În para-

56   BURSA Construcþiilor nr. 1 / 2026

(urmare din pagina 55)

(continuare în pagina 57)

Materiale de construcþii



lel, digitalizarea fluxurilor in-
terne ne-a permis o trasabili-
tate mai bunã ºi o coordonare
mai eficientã de la comandã
pânã la livrare.

În ceea ce priveºte portofo-
liul de produse, investiþiile au
fost orientate cãtre soluþii cu
valoare adãugatã ridicatã,
care rãspund cerinþelor actua-
le ale pieþei în materie de du-
rabilitate, inovaþie ºi eficienþã
energeticã. Abordarea noa-
strã nu a fost una de volum, ci
de calitate ºi relevanþã pe ter-
men lung.

Reporter: Care sunt princi-
palele riscuri pe care le vedeþi
pentru industrie în 2026?

Olivier Somers: Pentru
2026, principalele riscuri pen-
tru industrie þin mai puþin de
cerere în sine ºi mai mult de
contextul economic ºi geopoli-
tic în care aceasta se dezvoltã.
Volatilitatea costurilor materii-
lor prime ºi a energiei rãmâne
un factor important, chiar
dacã resimþim aceste fluctua-

þii mai puþin decât în anii pre-
cedenþi.

Privind în ansamblu, compa-
niile care aleg sã investescã în
tehnologie, calitate ºi predicti-
bilitate vor fi mai bine poziþio-
nate in anii ce urmeazã. Din
aceastã perspectivã, 2026
cred cã va fi un an al consoli-
dãrii ºi al selecþiei naturale în
industrie.

Reporter: Cum aratã, din
perspectiva dumneavoastrã,
un scenariu realist pentru pia-
þa construcþiilor în urmãtorii
2-3 ani?

Olivier Somers: În urmãtorii
2-3 ani, un scenariu realist
pentru piaþa construcþiilor
este unul de creºtere selecti-
vã, susþinutã în principal de
cererea pentru spaþii indu-
striale ºi logistice.

Un rol important îl va avea
tranziþia energeticã. La nivel
european, obiectivul ca pânã
în 2030 cel puþin 42,5% din
consumul de energie sã provi-
nã din surse regenerabile va
continua sã stimuleze investi-
þiile în infrastructurã energeti-

cã ºi în facilitãþi de producþie
pentru tehnologii "zero net".
În acest context, România se
aflã într-o poziþie favorabilã,
beneficiind de acces la forþã
de muncã calificatã ºi de co-
sturi competitive, factori care
o fac atractivã pentru dezvol-
tatori ºi investitori din aceste
sectoare.

Reporter: Ce rol joacã noile
tehnologii de producþie ºi digi-
talizarea în competitivitatea
Metigla pe piaþa localã ºi re-
gionalã?

Olivier Somers: Noile teh-
nologii de producþie ºi digitali-
zarea sunt piloni esenþiali ai
competitivitãþii METIGLA la ni-
vel local. Pentru noi, acestea
nu înseamnã doar creºterea
capacitãþii de producþie, ci mai
ales eficienþã operaþionalã, ca-
litate constantã ºi predictibili-
tate - elemente tot mai impor-
tante într-o industrie marcatã
de presiuni pe costuri ºi ter-
mene.

Un exemplu concret este li-
nia complet robotizatã de fa-
bricaþie a sistemelor pluviale,

unicã pe piaþa din România.
Aceastã investiþie ne permite
sã producem sisteme pluviale
cu un nivel ridicat de precizie
ºi calitate, indiferent de vo-
lum, reducând dependenþa de
procese manuale ºi asigurând
timpi de execuþie predictibili.

În acelaºi timp, ºi pe pieþele
europene în care suntem pre-
zenþi, cerinþele sunt tot mai
stricte în ceea ce priveºte
standardele tehnice, fiabilita-
tea livrãrilor ºi capacitatea de
a susþine proiecte complexe.
Tehnologia ºi digitalizarea ne
permit sã rãspundem acestor
aºteptãri ºi sã construim rela-
þii pe termen lung, bazate pe
încredere ºi performanþã, nu
doar pe preþ.

Reporter: Mulþumesc!
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