NVest
tenno

tiille selective
0gia vor redefini
plata acoperisurl

or

metalice In urmatorii ani

(Interviu cu Olivier Somers, CEO Metigla)

Piata acoperisurilor metalice se indreaptd cdtre o noud etapd de
consolidare, in care cresterea va fi sustinutd mai ales de investitii
selective, standarde tehnice mai ridicate si orientarea clard cdtre
solutii durabile si eficiente energetic. Proiectele industriale silogis-
tice, tranzitia cdtre constructii sustenabile si integrarea

tehnologiilor verzi vor genera dinamica principald a cererii, in
timp ce producdtorii mizeazd pe automatizare, digitalizare si pre-
dictibilitate operationald pentru a rdmdane competitivi. In acest
context, Olivier Somers, CEO Metigla, contureazd perspectivele
pietei si strategia de dezvoltare a METIGLA pentru urmdtorii ani.

Reporter: Cum a evoluat
piata de acoperisuri metalice
in Romania in 2025 si ce sem-
nale vedeti pentru 20267

Olivier Somers: Din per-
spectiva noastra, 2025 a adus
o schimbare importanta in cri-

teriile de decizie. Piata nu mai
este ghidata exclusiv de pret,
Ci tot mai mult de performan-
ta si durabilitate. Observam o
orientare clara catre produse
premium - grosimi mai mari
de otel, finisaje mate si solutii

care ofera o durata de viata
extinsa. Acest comportament
reflecta maturizarea pietei si o
selectie mai atenta a investitii-
lor, atat din partea dezvoltato-
rilor, cat si a beneficiarilor fi-
nali.

Pentru 2026, ne asteptam la
o evolutie sanatoasa, constru-
ita pe calitate, standarde teh-
nice ridicate si predictibilitate.
Piata se indreapta catre solutii

(continuare in pagina 55)
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"Zona proiectelor mari si
industriale a fost dinamica,
sustinuta de investitii in
logistica, spatii de
productie si proiecte de
renovare. Datele de piata

~ confirmd aceasta evolutie:

ivit studiilor Neomar
Cofulting, aceasta

cta si la nivel de
nde segmentul
#al a contribuit
tiv la mentinerea
cererii, Chiar $i intr-un
context egonomic mai
precaut”.
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durabile si eficiente energetic,
iar Tn acest context avantajul
competitiv va apartine compa-
niilor care pot livra constant,
calitativ si sustenabil.

Reporter: Observati schim-
bari semnificative intre cere-
rea din zona rezidentiala si
cea din zona de proiecte
mari/industriale?

Olivier Somers: Segmentul
rezidential ramane unul de
consolidare si crestere, cu de-
cizii luate mai atent si cu un
accent puternic pe raportul
intre investitie si beneficiile pe
termen lung. Beneficiarii finali
cauta solutii cu o durata de
viata extinsa si se indreapta
cu precadere catre produse
premium.

Zona proiectelor mari si in-
dustriale a fost dinamicd, su-
stinuta de investitii In logisti-
ca, spatii de productie si pro-
iecte de renovare. Datele de
piata confirma aceasta evolu-
tie: potrivit studiilor Neomar
Consulting, aceasta diferenta
de comportament se reflecta
si la nivel de volum, unde seg-
mentul industrial a contribuit
semnificativ la mentinerea ce-
rerii, chiar si Intr-un context
economic mai precaut.

Reporter: Ce tendinte majo-
re influenteaza in acest mo-

ment decizia de achizitie - efi-
cienta energetica, durabilitate,
design, pret?

Olivier Somers: In acest mo-
ment, decizia de achizitie este
influentata de un mix de fac-
tori, iar ponderea lor difera
clar in functie de tipul de pro-
iect. Diferenta majora tine de
criteriile de selectie. Tn zona
rezidentiala, estetica si buge-
tul raman elemente importan-
te, Tnsa sunt completate tot
mai des de preocupari legate
de durabilitate si eficienta
energetica. Beneficiarii cauta
solutii care sa arate bine, dar
care sa ofere si siguranta pe
termen lung, costuri reduse
de intretinere si compatibilita-
te cu solutii de energie rege-
nerabila.

In proiectele mari si indus-
triale, decizia este mult mai
pragmatica. Accentul cade pe
performanta tehnica, respec-
tarea standardelor de sigu-
rantd, eficienta energetica,
termene de livrare si predicti-
bilitate in executie. Pretul
ramane relevant, dar nu mai
este criteriul dominant; este
analizat in relatie directa cu
durata de viata a produsului si
cu riscurile operationale pe
termen lung.

Reporter: Cum se reflecta
interesul pentru constructii
sustenabile si solutii verzi Tn

cererea pentru produsele Me-
tigla?

Olivier Somers: Interesul
pentru constructii sustenabile
se reflecta tot mai clar in mo-
dul In care clientii abordeaza
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proiectele, Tnca din faza de
concept. Daca in trecut solutii-
le verzi erau adesea tratate ca
un upgrade optional, astazi
ele devin parte integranta a
proiectului, atat in zona rezi-
dentiald, cat si in cea a cladiri-
lor comerciale sau industriale.

Pentru METIGLA, acest trend
s-a tradus printr-un interes
crescut pentru solutii care in-
tegreaza eficienta energetica
direct in structura cladirii. Falt
Solar este un exemplu rele-
vant in acest sens: un sistem
de acoperis metalic cu celule
fotovoltaice integrate in inveli-
toare, care elimina necesita-
tea montarii panourilor clasi-
ce peste acoperis. Aceasta
abordare raspunde simultan
cerintelor de sustenabilitate,
estetica si siguranta, fiind
apreciata in special In proiec-
tele unde arhitectura si inte-
grarea vizuala sunt esentiale.

Produsele care pot integra
functionalitatea energetica
fara a compromite durabilita-
tea si designul vor avea un rol

(continuare in pagina 56)
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tot mai important Tn deciziile
de achizitie din anii urmatori.

Reporter: Exista diferente
regionale semnificative in evo-
lutia cererii?

Olivier Somers: Da, exista
diferente regionale semnifica-
tive, iar acestea sunt strans le-
gate de specificul economic si
de tipologia proiectelor dez-
voltate in fiecare zona. Datele
Neomar indica o orientare a
pietei catre produse cu per-
formante tehnice si durabilita-
te mai ridicate, Tnsa ritmul si
forma acestei evolutii difera
de la o regiune la alta.

Tn zonele cu un nivel ridicat
de investitii Tn logistica, indu-
strial si proiecte comerciale,
precum Bucuresti-lifov, vestul
si centrul tarii, cererea tinde
sa fie mai constanta si mai
orientata catre solutii pre-
mium, cu cerinte clare privind
performanta tehnica, eficienta
energetica si predictibilitatea
n executie. Aici, deciziile sunt
luate preponderent pe criterii
de durabilitate si cost total de
utilizare pe termen lung.

Tn alte regiuni, unde piata
este dominata de proiecte re-
zidentiale individuale sau de
renovadri, cererea este mai
fragmentata si mai prudenta.
Cu toate acestea, observam
un interes tot mai mare pen-
tru solutii durabile si eficiente
energetic, alimentat de creste-
rea costurilor de exploatare si
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de accesul la programe de fi-
nantare pentru modernizare.

Reporter: Cum au evoluat
costurile materiilor prime n
ultimul an si ce impact au avut
asupra preturilor finale?

Olivier Somers: Desi volatili-
tatea nu a disparut complet,
piata a intrat Intr-o faza de re-
lativa stabilizare, influentata
in continuare de factori exter-
ni precum contextul geopoli-
tic, costurile energetice si poli-
ticile comerciale internationa-
le.

Din observatiile noastre, in
ultimii ani s-a conturat un
trend in care atat producato-
rii, cat si beneficiarii finali au
devenit mai atenti la predicti-
bilitate si la planificarea pe
termen mediu, evitand ajusta-
rile bruste de pret sau decizii-
le luate sub presiune.

Reporter: Ati reusit sa ab-
sorbiti o parte din presiunile
inflationiste sau acestea s-au
transferat inevitabil catre
clientul final?

Olivier Somers: La
METIGLA, in ultimii ani ne-am
concentrat pe investitii in teh-
nologie, automatizare si digi-
talizare, ca parte a strategiei
noastre pe termen mediu.
Aceste investitii ne-au permis
sa crestem eficienta operatio-
nald, sa obtinem o calitate
constanta si sa gestionam mai
bine fluctuatiile de cost, fara a
transfera automat presiunea
catre clientul final.

Tn acest context, strategia
METvision 2030 prevede un

plan investitional de aproxi-
mativ 15 milioane de euro
pana in 2030, orientat In prin-
cipal catre automatizarea su-
plimentara a productiei si digi-
talizarea fluxurilor interne.
Scopul este cresterea predicti-
bilitatii operationale si conso-
lidarea capacitatii companiei
de a absorbi presiunile exter-

ne intr-un mod sustenabil.

Planul include, de asemenea,
investitii Tn eficienta energeti-
ca si sustenabilitate, cu obiec-
tivul de a ajunge la un consum
de energie 100% regenerabil
in fabrica din Ceptura, in con-
ditiile Tn care, in prezent, uni-
tatea noastra de productie
functioneaza deja cu aproxi-
mativ 60% energie verde.

Toate aceste initiative au un
obiectiv comun: sa sustina o
crestere controlatd si sanatoa-
sa si sa pozitioneze METIGLA
ca un partener stabil si predic-
tibil.

Reporter: Ce tip de investitii
a prioritizat Metigla Tn aceasta
perioada: capacitati de pro-
ductie, tehnologie, portofoliu
de produse?

Olivier Somers: Un accent
important a fost pus pe mo-
dernizarea proceselor de pro-
ductie si pe automatizare, in-
clusiv pe zona sistemelor plu-
viale, unde investitiile in teh-
nologie au contribuit la creste-
rea calitstii constante. In para-

(continuare in pagina 57)
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lel, digitalizarea fluxurilor in-
terne ne-a permis o trasabili-
tate mai buna si o coordonare
mai eficienta de la comanda
pana la livrare.

In ceea ce priveste portofo-
liul de produse, investitiile au
fost orientate catre solutii cu
valoare adaugata ridicata,
care raspund cerintelor actua-
le ale pietei in materie de du-
rabilitate, inovatie si eficienta
energetica. Abordarea noa-
stra nu a fost una de volum, ci
de calitate si relevanta pe ter-
men lung.

Reporter: Care sunt princi-
palele riscuri pe care le vedeti
pentru industrie in 20267

Olivier Somers: Pentru
2026, principalele riscuri pen-
tru industrie tin mai putin de
cerere in sine si mai mult de
contextul economic si geopoli-
tic in care aceasta se dezvolta.
Volatilitatea costurilor materii-
lor prime si a energiei ramane
un factor important, chiar
daca resimtim aceste fluctua-

tii mai putin decat Tn anii pre-
cedenti.

Privind Tn ansamblu, compa-
niile care aleg sa investesca in
tehnologie, calitate si predicti-
bilitate vor fi mai bine pozitio-
nate in anii ce urmeaza. Din
aceasta perspectiva, 2026
cred ca va fi un an al consoli-
darii si al selectiei naturale Tn
industrie.

Reporter: Cum aratd, din
perspectiva dumneavoastra,
un scenariu realist pentru pia-
ta constructiilor In urmatorii
2-3 ani?

Olivier Somers: In urmatorii
2-3 ani, un scenariu realist
pentru piata constructiilor
este unul de crestere selecti-
va, sustinuta in principal de
cererea pentru spatii indu-
striale si logistice.

Un rol important il va avea
tranzitia energetica. La nivel
european, obiectivul ca pana
in 2030 cel putin 42,5% din
consumul de energie sa provi-
na din surse regenerabile va
continua sa stimuleze investi-
tiile In infrastructura energeti-
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ca si In facilitati de productie
pentru tehnologii "zero net".
In acest context, Romania se
afld intr-o pozitie favorabild,
beneficiind de acces la forta
de munca calificata si de co-
sturi competitive, factori care
o fac atractiva pentru dezvol-
tatori si investitori din aceste
sectoare.

Reporter: Ce rol joaca noile
tehnologii de productie si digi-
talizarea Tn competitivitatea
Metigla pe piata locala si re-
gionala?

Olivier Somers: Noile teh-
nologii de productie si digitali-
zarea sunt piloni esentiali ai
competitivitatii METIGLA la ni-
vel local. Pentru noi, acestea
nu Tnseamna doar cresterea
capacitatii de productie, ci mai
ales eficienta operationald, ca-
litate constanta si predictibili-
tate - elemente tot mai impor-
tante Intr-o industrie marcata
de presiuni pe costuri si ter-
mene.

Un exemplu concret este li-
nia complet robotizata de fa-
bricatie a sistemelor pluviale,

unica pe piata din Romania.
Aceasta investitie ne permite
sa producem sisteme pluviale
cu un nivel ridicat de precizie
si calitate, indiferent de vo-
lum, reducand dependenta de
procese manuale si asigurand
timpi de executie predictibili.

Tn acelasi timp, si pe pietele
europene Tn care suntem pre-
zenti, cerintele sunt tot mai
stricte Tn ceea ce priveste
standardele tehnice, fiabilita-
tea livrarilor si capacitatea de
a sustine proiecte complexe.
Tehnologia si digitalizarea ne
permit sa raspundem acestor
asteptari si sa construim rela-
tii pe termen lung, bazate pe
incredere si performantd, nu
doar pe pret.

Reporter: Multumesc!
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