
Soluþiile integrate de
încãlzire ºi energie solarã
câºtigã teren în piaþã

(Interviu cu Iulian Diaconu, director tehnic Walton Electric Romania)

Reporter: Cum a luat
naºtere compania Walton în
România ºi care a fost moti-
vaþia personalã din spatele
acestei iniþiative antrepreno-
riale?

Iulian Diaconu: Compania
Walton Electric a luat naºtere
din dorinþa de a valorifica ex-
perienþa acumulatã în peste
20 de ani de activitate în do-

meniul instalaþiilor electrice
ºi al sistemelor de încãlzire
electr icã în pardosealã.
Observând evoluþia pieþei ºi
nevoia tot mai mare pentru
soluþii eficiente, sigure ºi du-
rabile, am decis sã dezvoltãm
o companie specializatã în
acest segment.

Încã de la început, obiectivul
nostru a fost sã ne diferen-

þiem pe piaþã prin calitatea
produselor oferite ºi prin ser-
viciile profesioniste pe care le
punem la dispoziþia clienþilor.
Ne concentrãm pe furnizarea
unor soluþii moderne, efi-
ciente energetic ºi adaptate
nevoilor reale ale beneficiari-
lor, iar aceste lucruri sunt
consolidate de parteneriatele
noastre cu producatori din

Norvegia, Coreea de Sud ºi
Germania. Un parteneriat fo-
arte important este cel cu
ThermoFloor (actual Heatit)
din Norvegia. Compania nor-
vegianã este condusã de Pal
Aksel Forberg, un susþinãtor
al tradiþiei norvegiene, o afa-
cere de familie transmisã din
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Walton Electric Romania îºi construieºte poziþia pe piaþa soluþiilor de încãl-
zire electricã, degivrare ºi energie regenerabilã, mizând pe calitate, durabi-
litate ºi parteneriate internaþionale. Într-un interviu acordat publicaþiei

noastre, Iulian Diaconu, director tehnic al companiei, explicã evoluþia bu-
sinessului, provocãrile unei pieþe sensibile la preþ, dar ºi tendinþele tot mai
vizibile cãtre soluþii eficiente energetic ºi investiþii pe termen lung.
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tatã în fiu. Fondatorul com-
paniei (tatãl) este inventato-
rul covoraºului încãlzitor, o
inovaþie care a schimbat mo-
dul în care sunt realizate si-
stemele de încãlzire electricã
în pardosealã. In tarile nordi-
ce existã locuinþe în care ace-
ste sisteme funcþioneazã im-
pecabil de peste 60 de ani, o
dovadã evidentã a calitãþii ºi
durabilitãþii tehnologiei folo-
site.

Reporter: Care au fost cele
mai mari provocãri întâmpi-
nate în primii ani de activitate
ºi cum le-aþi depãºit?

Iulian Diaconu: Una dintre
principalele provocãri pentru
un antreprenor care activea-
zã în domeniul sistemelor de
încãlzire electricã, al soluþiilor
de degivrare ºi al energiei so-
lare este menþinerea unui
standard ridicat de calitate
într-o piaþã în care, de multe
ori, competiþia se bazeazã
aproape exclusiv pe preþul

cel mai mic.
Una dintre cele mai mari

provocãri a fost convingerea
pieþei cã investiþia într-un si-
stem de calitate aduce bene-
fici i pe termen lung. Am
depãºit aceste obstacole prin
informarea ºi educarea clien-
þilor, explicând clar diferenþe-
le dintre soluþiile existente pe
piaþã ºi avantajele unor siste-
me fiabile ºi eficiente.

Sistemele pe care le promo-
vãm se remarcã printr-un ni-
vel ridicat de fiabilitate, ofe-
rind o garanþie de pânã la 30
de ani ºi o duratã de viaþã
estimatã de aproximativ 60
de ani, ceea ce le transformã
într-o investiþie solidã ºi su-
stenabilã pe termen lung.

Reporter: Cine sunt princi-
palii clienþi ai Walton ºi ce tip
de nevoi acoperiþi prin servi-
ciile oferite?

Iulian Diaconu: Principalii
noºtri clienþi sunt persoanele
fizice care îºi doresc sã inve-
steascã într-un sistem mo-
dern de încãlzire electricã,

eficient energetic, cu costuri
reduse de exploatare ºi cu o
duratã de viaþã foarte mare.
Pentru aceºtia, oferim soluþii
fiabile care asigurã confort
termic ridicat, siguranþã ºi un
consum optim de energie pe
termen lung.

Pe segmentul persoanelor
juridice, colaborãm cu com-
panii ºi organizaþii care pun
accent pe durabilitatea solu-
þiilor implementate. Printre
acestea se numãrã dezvolta-
tori imobiliari, companii din
zona logisticã ºi retail, dar ºi
instituþii precum spitale sau
centre comerciale.

Un domeniu tot mai impor-
tant este cel al sistemelor de
degivrare, esenþiale pentru
funcþionarea în siguranþã a
infrastructurii în sezonul
rece. Aceste soluþii sunt foar-
te utile pentru companiile
care administreazã depozite
logistice, centre comerciale,
parcãri, rampe de acces sau
spaþii industriale, unde pre-
venirea acumulãrii de gheaþã

ºi zãpadã este esenþialã pen-
tru siguranþa oamenilor ºi
pentru continuitatea activitã-
þii.

Reporter: Într-un top al ser-
viciilor oferite cum ar arãta
acesta? Ce cautã cel mai mult
românii?

Iulian Diaconu: Dacã ar fi
sã realizãm un top al servicii-
lor pe care le oferim, în fun-
cþie de cererea din piaþã, pe
primul loc se aflã sistemele
de încãlzire electricã în par-
dosealã. Românii sunt tot
mai interesaþi de soluþii de
încãlzire moderne, eficiente
energetic ºi uºor de utilizat,
care oferã un confort termic
ridicat ºi costuri predictibile
de exploatare. Acest tip de si-
stem distribuie cãldura uni-
form în întreaga locuinþã ºi
funcþioneazã la temperaturi
mai scãzute decât sistemele
tradiþionale, ceea ce îl face
foarte eficient.

Pe locul al doilea se situeazã
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sistemele de degivrare, care
au devenit tot mai cãutate în
ultimii ani. Acestea sunt utili-
zate atât în sectorul reziden-
þial, cât ºi în cel comercial sau
industrial, pentru degivrarea
rampelor de acces, aleilor,
scãrilor, parcãrilor, acope-
riºurilor, jgheaburilor sau
conductelor. Pentru compa-
niile care administreazã de-
pozite logistice, centre co-
merciale, spitale sau clãdiri
de birouri, astfel de soluþii
sunt esenþiale pentru sigu-
ranþa oamenilor ºi pentru
prevenirea problemelor cau-
zate de acumularea de ghea-

þã ºi zãpadã.
Un segment aflat în creºtere

este cel al sistemelor fotovol-
taice, tot mai mulþi români
fiind interesaþi sã îºi producã
propria energie ºi sã reducã
dependenþa de reþeaua elec-
tricã. Integrarea energiei so-
lare cu sistemele electrice de
încãlzire reprezintã o soluþie
modernã ºi sustenabilã pen-
tru locuinþe sau clãdiri co-
merciale.

În plus, compania oferã un
pachet complet de servicii
care include consultant?ã,
proiectare, furnizarea echi-
pamentelor ºi instalarea si-
stemelor, astfel încât fiecare
proiect sã fie realizat corect ºi

adaptat nevoilor clientului
încã din faza de planificare.

În general, clienþii români
cautã în primul rând soluþii
fiabile, eficiente energetic ºi
cu o duratã de viaþã cât mai
mare, iar rolul nostru este sã
le oferim sisteme care îmbi-
nã confortul, siguranþa ºi teh-
nologia modernã.

Reporter: Care sunt obiec-
tivele Walton pentru urmãto-
rii ani ºi cum vedeþi evoluþia
companiei pe termen mediu
ºi lung în România?

Iulian Diaconu: Pentru ur-
mãtorii ani, obiectivul nostru
principal este consolidarea
poziþiei Walton Electric pe
piaþa soluþiilor electrice de

încãlzire, degivrare ºi energie
regenerabilã din România.
Ne dorim sã continuãm dez-
voltarea companiei prin ex-
tinderea portofoliului de pro-
iecte ºi prin implementarea
unor soluþii moderne, efi-
ciente energetic ºi durabile.

Un alt obiectiv important
este creºterea gradului de in-
formare al pieþei cu privire la
avantajele sistemelor electri-
ce de încãlzire ºi ale soluþiilor
de degivrare. Considerãm cã
educarea clienþilor ºi prezen-
tarea corectã a beneficiilor
acestor tehnologii reprezintã
un pas esenþial pentru dez-
voltarea sustenabilã a ace-
stui segment.

Pe termen mediu ºi lung,
vedem Walton Electric evo-
luând ca un partener de
încredere pentru proiecte re-
zidenþiale, comerciale ºi indu-
striale, oferind soluþii integra-
te care includ încãlzire elec-
tricã, sisteme de degivrare ºi
integrarea energiei solare.

În acelaºi timp, ne propu-
nem sã continuãm investiþiile
în tehnologie, calitatea pro-
duselor ºi dezvoltarea echi-
pei, astfel încât sã putem rã-
spunde cerinþelor tot mai ri-
dicate ale pieþei ºi sã oferim
clienþilor sisteme fiabile, efi-
ciente ºi cu o duratã de viaþã
foarte mare.

Credem cã, în contextul
tranziþiei cãtre soluþii energe-
tice mai eficiente ºi mai su-
stenabile, sistemele electrice
moderne vor avea un rol tot
mai important în România,
iar Walton Electric îºi propu-
ne sã fie parte activã din ace-
astã evoluþie.

Reporter: Câþi angajaþi ave-
þi? ªi ce cifrã de afaceri aþI re-
alizat în 2025?

Iulian Diaconu: În prezent,
compania Walton Electric are
o echipã formatã din zece an-
gajaþi ºi o cifrã de afaceri de
aproximativ 2 milioane de lei.

Reporter: Mulþumesc!
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