Td

nsarda: renovar
castiga teren, eficier

Piata ferestrelor de

d

energetica devine standaro

(Interviu cu Noemi Ritea, Managing Director Velux Romania si Ungaria)

VELUX Romania aincheiat anul trecut cu rezultate solide, intr-un context
marcat de incertitudini economice si schimbdri fiscale, mizand pe repozi-
tionarea produselor si pe cresterea accesibilitdtii solutiilor eficiente

energetic.

In cadrul unui interviu, Noemi Ritea, Managing Director VELUX Roménia
si Ungaria, detaliaza tendintele pietei, orientarea tot mai puternicd spre
renovdri si planurile companiei pentru 2026, intr-un sector al constructii-
lor aflat intre prudentd si oportunitati.

Reporter: Care au fost cele
mai importante realizari ale
VELUX Romania in 2025 si ce
impact au avut asupra com-
paniei?

Noemi Ritea: A fost un an
plin de provocari, marcat de
schimbari constante si de un
nivel ridicat de impredictibili-

tate. Cu toate acestea, am
reusit sa consolidam o echi-
pa puternica si bine sudats,
iar la finalul anului am livrat
CuU succes tot ceea ce ne-am
propus si am promis.

Tn 2025, am pregétit terenul
pentru lansarea unei noi
game de produse - O lume a

alegerilor fara compromisuri
- un proiect important pen-
tru noi, care a presupus re-
pozitionarea produselor no-
astre pe piata ferestrelor de
mansarda din Romania. Prin
aceasta initiativd, am urmarit
sa oferim clientilor produse
de Tnalta calitate la preturi

accesibile. Concret, ceea ce
pana acum era considerat
premium a devenit, Tn urma
noii repozitiondri, noul stan-
dard, redefinind astfel astep-
tarile consumatorilor.

De asemenea, am pus un

(continuare in pagina 15)
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NOEMI
RITEA:

"Piata constructiilor

a resimtit efectele
incertitudinii economice
si politice care a
marcat inceputul
anului trecut, iar

in a doua jumatate

a anului, modificarile
privind TVA au
influentat semnificativ
sezonalitatea

generala a pietei".
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accent deosebit pe sprijinul
oferit atat consumatorilor fi-
nali, cat si partenerilor
nostri, prin dezvoltarea unui
website bine gandit si adap-
tat nevoilor lor. Acesta co-
munica transparent informa-
tii relevante, detalii tehnice,
inspiratie, ghiduri practice si,
nu Tn ultimul rand, servicii
gratuite de consultanta pro-
fesionald, contribuind astfel
la o experienta excelenta

pentru utilizatori.

Reporter: Cum a evoluat
cererea pentru ferestrele de
mansarda si ce tendinte ati
observat anul trecut?

Noemi Ritea: Schimbarile
fiscale recente aplicate anul
trecut au determinat marile
proiecte imobiliare sa intre
intr-o etapa de repozitionare
si recalibrare strategica. In
acelasi timp, acest context a
generat o crestere semnifica-
tiva a interesului pentru pro-

______________________________________________________________|
"In 2025 am observat o tendintd tot mai
accentuatd a clientilor de a achizitiona

solutii VELUX inovative, cu un impact
major din punct de vedere energetic.
Asadar, produsele cu eficientd energetica
ridicatd, echipate cu geam triplu si cu
posibilitatea actiondrii de la distantd,
reprezintd prima optiune pentru clienti
atunci cand isi planifica proiectele de
renovare, fie cd vorbim despre montarea

unor ferestre noi, fie despre inlocuirea
ferestrelor vechi de mansarda cu solutii

mai performante si mai eficiente”.

iectele de renovare, cu un ac-
cent tot mai puternic pe efi-
cienta energetica si pe avan-
tajele financiare pe care in-
vestitiile Tn renovare le ofera,
comparativ cu construirea
unor locuinte noi. De aseme-
nea, segmentul de inlocuire
a ferestrelor s-a dovedit a fi
la fel de atractiv si de impor-
tant pentru clienti, generand
un interes considerabil.
Avand in vedere faptul ca
brandul VELUX opereaza cu
succes pe piata din Romania
de aproape trei decenii, fere-
strele montate in primii ani
de activitate au ajuns acum
la punctul in care necesita
inlocuire. Acest proces de
modernizare este esential
pentru a asigura o perfor-
manta optima, atat din punct
de vedere al eficientei ener-
getice, cat si al confortului.
Acest lucru ofera clientilor
oportunitatea de a beneficia
de cele mai noi tehnologii si
de solutiile inovatoare din

portofoliul VELUX, contribu-
ind la Tmbunatatirea calitatii
locuintelor si la adaptarea
acestora la standardele mo-
derne.

n prezent, noua reglemen-
tare privind TVA aplicat achi-
zitiilor de constructii noi i-a
determinat pe multi clienti sa
isi reanalizeze bugetele de
investitii si prioritatile,
orientandu-se catre renova-
rea sau extinderea locuinte-
lor existente. Aceste optiuni
au devenit alternative mai
accesibile, mai eficiente si
mai bine adaptate contextu-
lui economic actual.

Reporter: Ce produse sau
solutii VELUX Romania au
inregistrat cea mai mare
crestere in ultimul an?

Noemi Ritea: Tn 2025 am
observat o tendinta tot mai
accentuata a clientilor de a
achizitiona solutii VELUX ino-
vative, cu un impact major

(continuare in pagina 16)
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din punct de vedere energe-
tic. Asadar, produsele cu efi-
cienta energetica ridicata,
echipate cu geam triplu si cu
posibilitatea actionarii de la
distanta, reprezinta prima
optiune pentru clienti atunci
cand fsi planifica proiectele
de renovare, fie ca vorbim
despre montarea unor fere-
stre noi, fie despre Tnlocuirea
ferestrelor vechi de mansar-
da cu solutii mai performan-
te si mai eficiente.

Pe langa ferestrele de man-
sarda cu actionare electrica
si solara, un rol esential in
asigurarea confortului si per-
formantei optime 1l joaca si
accesoriile cum ar fi rulourile
si roletele exterioare. Acce-
soriile completeaza, astfel,
intr-un mod practic si estetic,
ansamblul "fereastra si rama
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de etansare", oferind un pa-
chet complet si adaptat ne-
voilor moderne de locuire.

De aceea, Tn momentul
achizitiei initiale a unei fere-
stre de mansardd, este reco-
mandat sa se aleagd, inca din
prima etapa, un pachet com-
plet de solutii. Acest pachet,
format din fereastra, rama
de etansare si solutii de pro-
tectie exterioara si interioara
- cum ar fi rulourile pentru
umbrire sau roletele exterio-
are pentru protectia Tmpori-
va caldurii - asigura o fun-
ctionalitate superioara, opti-
mizand atat confortul termic,
cat si siguranta si durabilita-
tea produselor.

Reporter: Care au fost
principalele provocari pentru
VELUX Romania in 2025 si
cum le-ati gestionat?

Noemi Ritea: Piata con-
structiilor a resimtit efectele

incertitudinii economice si
politice care a marcat ince-
putul anului trecut, iar in a
doua jumadtate a anului, mo-
dificarile privind TVA-ul au in-
fluentat semnificativ sezona-
litatea generala a pietei. Cu
toate acestea, consumatorul
final a avut un interes mai
mare pentru produsele cu
eficienta energetica ridicata,
orientandu-se tot mai mult
catre solutii performante, ca-
pabile sa contribuie la opti-
mizarea costurilor cu energia
si la cresterea eficientei locu-
intelor pe termen lung.

Reporter: Ce noutdti sau
inovatii pregatiti pentru 2026
si ce nevoi ale pietei adresea-
zd acestea?

Noemi Ritea: Prin proiectul
nostru pentru 2026 - O lume
a alegerilor fara compromi-
suri - regandim confortul si
inovarea Tn ceea ce priveste

amenjarile interioare. Con-
cret, vorbim despre Tmbuna-
tatirea stilului de viata si efi-
cienta energetica prin noile
noastre solutii: ferestre de
mansarda electrice si solare,
care devin acum mai accesi-
bile si mai performante.

Aceasta noud generatie de
ferestre de mansarda ofera
un mod simplu si modern de
a controla aerisirea locuintei,
indiferent daca sunt realizate
din lemn sau poliuretan. Ace-
stea pot fii actionate printr-o
simpla apasare de buton, iar
senzorul de ploaie integrat
inchide automat fereastra la
primele picaturi, protejand
interiorul casei. Controlul se
face usor, printr-un intreru-
pator de perete sau printr-o
aplicatie dedicata.

Initiativa noastra este o in-
vitatie deschisa atat pentru
cei care doresc sa isi moder-
nizeze locuintele, cat si pen-
tru cei care sunt preocupati
de impactul lor asupra me-
diului. Prin utilizarea solutii-
lor noastre eficiente energe-
tic, fiecare client contribuie
nu doar la cresterea confor-
tului propriu, ci si la reduce-
rea amprentei de carbon,
intr-un moment in care su-
stenabilitatea este mai im-
portanta ca oricand. Aceasta
nu este doar o campanie
promotionald, ci o parte inte-
granta a misiunii noastre de
a transforma spatiile de locu-
it si de a face diferenta in via-
ta oamenilor.

Nu Tn ultimul rand, in acest
an am decis sa reducem pre-
turilor pentru mai multe ca-
tegorii de produse din porto-
foliul nostru. Aceasta decizie
a fost luata cu scopul de a
face solutiile noastre mai ac-
cesibile unui public mai larg,
venind astfel In Intampinarea
nevoilor diverse ale clientilor
nostri dar totodata si Tncura-
jarea inlocuirii ferestrelor
mai vechi. Credem cu tdrie
ca toti proprietarii de locuin-
te ar trebui sa aiba posibilita-
tea de a-si imbunatati spatii-

(continuare in pagina 17)
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le de locuit, iar aceasta initia-
tiva reflecta angajamentul
nostru de a aduce produse
de calitate superioara cat
mai aproape de fiecare
client.

Astfel, prioritatea noastra
pentru 2026 este sa asigu-
ram un confort sporit si un
climat interior bine intreti-
nut, potrivit pentru toate ti-
purile de spatii interioare.

Reporter: Cum vedeti evo-
lutia pietei de profil (ferestre
de mansarda), respectiv pia-
ta de constructii in 20267

Noemi Ritea: inceputul
anului 2026 a fost marcat de
conditii meteo nefavorabile,
care au Tntérziat sau au pus
temporar pe pauza numero-
ase proiecte din domeniul
constructiilor. Cu toate ace-
stea, din dialogul constant cu
partenerii din industrie se
contureaza un sentiment
moderat de optimism pentru
perioada urmatoare, pe ma-
surd ce conditiile meteorolo-
gice se imbundtatesc. Exista
deja proiecte pregatite pen-
tru demarare, in special cele
incluse in cadrul programu-
lui PNRR, unde respectarea
termenelor de executie este
esentiala pentru accesarea
fondurilor disponibile.

Desi previziunile analistilor
pentru piata constructiilor in
2026 raman prudente, dorin-
ta tot mai accentuata a con-
sumatorilor de a locui intr-un
mediu sandtos, caracterizat
de lumina naturala si aer
proaspat, indica faptul ca
proiectele de renovare vor
continua sa reprezinte un
segment important si dina-
mic al pietei constructiilor.

Reporter: Cum vedeti dez-
voltarea VELUX pe termen
mediu si lung Tn Romania?

Noemi Ritea: Suntem
increzatori ca, prin eforturile
sustinute ale echipei noastre
si ale retelei extinse de par-
teneri, vom reusi sa menti-
nem interesul si cererea in
piata de profil, continuand sa
promovam eficient beneficii-
le si potentialul mansardelor
ca spatii de locuit valorificate
inteligent si adaptate nevoi-
lor actuale de locuire.

________________________________________________________________________|
"Piata din Romdnia este una deja maturd,
iar VELUX Romania, cu o prezentd de
aproape 30 de ani pe plan local,
reprezintd o alegere fireascd pentru
consumatori, care apreciazd constant
calitateaq, fiabilitatea si performanta
produselor noastre".,

Observam o orientare tot
mai clara a consumatorilor
catre produse performante,
precum cele echipate cu
geam triplu si actionare de la
distanta. Aceste solutii inteli-
gente ofera un nivel superior
de confort si se integreaza
natural Tntr-un stil de viata
modern, conectat si orientat
catre eficienta. Tendinta re-
flecta o evolutie fireasca a
pietei, in care tehnologia in-
teligenta devine o compo-
nenta indispensabila a vietii
de zi cu zi. Pe termen mediu
si lung, ferestrele de mansar-
da cu control inteligent se
contureaza tot mai clar drept
noul standard al industriei.

Piata din Romania este una
deja matura, iar VELUX
Romania, cu o prezenta de
aproape 30 de ani pe plan lo-
cal, reprezinta o alegere fire-
asca pentru consumatori,

care apreciaza constant cali-
tatea, fiabilitatea si perfor-
manta produselor noastre.

VELUX va continua sa fisi
mentina pozitia de lider de
piata Tn segmentul ferestrelor
de mansarda si al solutiilor
inovatoare pentru locuinte,
consolidand constant aceasta
pozitie prin produse de calita-
te superioara si printr-o inte-
legere profunda a nevoilor si
asteptarilor clientilor. Com-
pania noastra nu doar ca ofe-
ra produse performante, dar
seteazd standarde noi in ma-
terie de confort, sustenabili-
tate si design functional,
adaptate stilului de viata mo-
dern al romanilor.

Reporter: Multumesc!
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