
Investitorii se orienteazã
cãtre cabanele A-Frame,
pe fondul randamentelor
superioare din turism

P
iaþa hotelierã din România
continuã sã creascã, iar
randamentele din cazãri în
regim hotelier depãºesc
semnif icat iv invest i þ i i le
c lasice în apartamente,

aratã specialiºtii de la Except Custom
Solutions, contractor general specializat
în design & bui ld. Compania se
adreseazã direct acestei oportunitãþi cu
o ofertã integratã pentru investitorii
care vor sã dezvolte structuri de tip
A-Frame în dest inaþ i i turist ice
consacrate.

O structurã de tip A-Frame (cabanã în
formã de A) este un stil arhitectural
triunghiular, definit de un acoperiº
abrupt care coboarã pânã la nivelul so-
lului ºi îndeplineºte rolul de pereþi.
Grinzile se unesc în vârf, formând litera
"A", ceea ce oferã un design simplu,
modern ºi o rezistenþã excelentã la
încãrcãrile de zãpadã.

Decizia de a dezvolta noua linie de bu-
siness vine în contextul în care piaþa
hotelierã din România a generat un ru-
laj total estimat la 2,2 miliarde de euro
în 2025, în creºtere cu 16% faþã de

2024. Pe segmentul închirierilor în re-
gim hotelier, pe care îl vizeazã clienþii
Except din domeniul turismului ,
Braºovul conduce pieþele regionale, cu
venituri medii de 10.471 euro/an per
proprietate. Constanþa se detaºeazã
prin cel mai lung sejur mediu, cu 6,5
nopþi ºi venituri de vârf de 1.500 euro
per proprietate în august.

Ioan Dobre, CEO ºi cofondator Except
Custom Solutions, subliniazã: "Rom-
ânia are toate ingredientele pentru o
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piaþã de cazãri premium. Cererea turi-
sticã este în creºtere ºi existã un deficit
clar de proprietãþi bine executate în
destinaþii cu potenþial neexploatat.
Pentru un investitor care înþelege cã
randamentul vine din cal i tatea
produsului, momentul este bun".

Randamentul unei investiþii reziden-
þiale clasice depinde de momentul achi-
ziþiei. Contractarea unui apartament în
faza de proiect poate genera randa-
mente brute de 7-7,5%, în timp ce achi-
ziþia la finalizarea imobilului coboarã
acest procent la 5-5,5%.

O cabanã A-Frame exploatatã în re-
gim hotelier, în destinaþii cu cerere turi-
sticã constantã, poate genera randa-
mente brute de 20-30% anual. Avanta-
jele structurale sunt multiple, de la un
ADR net superior faþã de apartamente,
ratã de ocupare ridicatã în weekenduri
ºi vacanþe ºi pânã la sezonalitate extin-
sã în destinaþii montane cu ofertã de
activitãþi în toate anotimpurile ºi un
profil de turist cu disponibilitate mai
mare sã plãteascã pentru o experienþã
autenticã.

Studiu de caz -
Cabanã A-Frame în
Valea Prahovei

Except Custom Solutions a livrat re-
cent un proiect de design & build pen-
tru o cabanã A-Frame de 140 mp cu 5
camere în Valea Prahovei, destinatã uti-
lizãrii ca proprietate de vacanþã cu po-

tenþial de exploatare în regim hotelier.
Investiþia a demonstrat concret cum

un proiect integrat, cu design-ul, execu-
þia ºi mobilierul custom sub un singur
contract, eliminã principalele riscuri ale
execuþiei fragmentate, precum comu-
nicarea defectuoasã între echipe,
depãºirile de buget ºi termenele nere-
spectate. Geometria A-Frame, cu un-
ghiurile sale dificile ºi zonele marginale
greu de valorificat, a fost rezolvatã inte-
gral prin mobilier custom, adaptat
milimetric la structura triunghiularã.

Finalizarea proiectului s-a realizat în
ºase luni, respectând bugetul agreat ºi

specificaþiile tehnice iniþiale.
"Clienþii care investesc în astfel de

proiecte nu cautã doar un spaþiu plã-
cut. Vor predictibilitate, sã ºtie exact ce
primesc, la ce preþ ºi în cât timp. Venim
în întâmpinarea acestor cerinþe
printr-un singur interlocutor, de la do-
cumentaþie ºi autorizare pânã la mobi-
lierul custom ºi curãþenia finalã", a ex-
plicat Ioan Dobre, CEO ºi cofondator
Except Custom Solutions.

Decizia de a intra pe noul segment de
piaþã vine pe fondul unei creºteri cu
30% a cifrei de afaceri a Except Custom
Solutions în primul trimestru din 2026
faþã de perioada similarã din 2025. Por-
tofoliul actual este structurat pe 75%
renovãri rezidenþiale complexe ºi 25%
proiecte de birouri ºi ospitalitate, inclu-
siv structuri tip A-Frame. Compania a
încheiat 2025 cu o cifrã de afaceri de
1,2 milioane de euro, 35 de proiecte li-
vrate ºi estimeazã o creºtere de 20%
pentru întregul an 2026.

Un segment emergent este diaspora
româneascã, ce cautã parteneri capabi-
li sã gestioneze transparent proiecte in-
tegrate de la distanþã, cu un singur
punct de responsabilitate.
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Ioan Dobre, CEO ºi
cofondator Except Custom

Solutions, subliniazã:
"România are toate

ingredientele pentru o piaþã
de cazãri premium. Cererea

turisticã este în creºtere ºi
existã un deficit clar de

proprietãþi bine executate
în destinaþii cu potenþial
neexploatat. Pentru un

investitor care înþelege cã
randamentul vine din
calitatea produsului,
momentul este bun".


