INvestitorl se orier
catre cabane
pe fondul randamer

superioare din turism

iata hoteliera din Romania

continud sa creasca, iar

randamentele din cazari in

regim hotelier depasesc

semnificativ investitiile

clasice in apartamente,
arata specialistii de la Except Custom
Solutions, contractor general specializat
in design & build. Compania se
adreseaza direct acestei oportunitati cu
o oferta integrata pentru investitorii
care vor sa dezvolte structuri de tip
A-Frame 1in destinatii turistice
consacrate.

O structura de tip A-Frame (cabana in
forma de A) este un stil arhitectural
triunghiular, definit de un acoperis
abrupt care coboara pana la nivelul so-
lului si Tndeplineste rolul de pereti.
Grinzile se unesc in varf, formand litera
"A", ceea ce ofera un design simplu,
modern si o rezistenta excelenta la
incarcdrile de zapada.

Decizia de a dezvolta noua linie de bu-
siness vine Tn contextul in care piata
hoteliera din Romania a generat un ru-
laj total estimat la 2,2 miliarde de euro
in 2025, in crestere cu 16% fata de

e A-

teaza

rame,
telor

2024. Pe segmentul Inchirierilor Tn re-
gim hotelier, pe care 1l vizeaza clientii
Except din domeniul turismului,
Brasovul conduce pietele regionale, cu
venituri medii de 10.471 euro/an per
proprietate. Constanta se detaseaza
prin cel mai lung sejur mediu, cu 6,5
nopti si venituri de varf de 1.500 euro
per proprietate in august.

loan Dobre, CEO si cofondator Except
Custom Solutions, subliniaza: "Rom-
ania are toate ingredientele pentru o

(continuare in pagina 38)
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piata de cazari premium. Cererea turi-
stica este in crestere si exista un deficit
clar de proprietati bine executate in
destinatii cu potential neexploatat.
Pentru un investitor care intelege ca
randamentul vine din calitatea
produsului, momentul este bun".

Randamentul unei investitii reziden-
tiale clasice depinde de momentul achi-
zitiei. Contractarea unui apartament in
faza de proiect poate genera randa-
mente brute de 7-7,5%, in timp ce achi-
zitia la finalizarea imobilului coboara
acest procent la 5-5,5%.

O cabana A-Frame exploatata in re-
gim hotelier, in destinatii cu cerere turi-
stica constanta, poate genera randa-
mente brute de 20-30% anual. Avanta-
jele structurale sunt multiple, de la un
ADR net superior fata de apartamente,
rata de ocupare ridicata in weekenduri
si vacante si pana la sezonalitate extin-
sa in destinatii montane cu oferta de
profil de turist cu disponibilitate mai
mare sa plateasca pentru o experienta
autentica.

Studiu de caz -
Cabana A-Frame in
Valea Prahovei

Except Custom Solutions a livrat re-
cent un proiect de design & build pen-
tru o cabana A-Frame de 140 mp cu 5
camere in Valea Prahovei, destinata uti-
lizarii ca proprietate de vacanta cu po-
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tential de exploatare in regim hotelier.
Investitia a demonstrat concret cum
un proiect integrat, cu design-ul, execu-
tia si mobilierul custom sub un singur
contract, elimina principalele riscuri ale
executiei fragmentate, precum comu-
nicarea defectuoasa intre echipe,
depadsirile de buget si termenele nere-
spectate. Geometria A-Frame, cu un-
ghiurile sale dificile si zonele marginale
greu de valorificat, a fost rezolvata inte-
gral prin mobilier custom, adaptat
milimetric la structura triunghiulara.
Finalizarea proiectului s-a realizat n
sase luni, respectand bugetul agreat si

loan Dobre, CEO si
cofondator Except Custom
Solutions, subliniaza:
"Romdania are toate
ingredientele pentru o piatd
de cazari premium. Cererea
turisticd este in crestere si
existd un deficit clar de
proprietdti bine executate
in destinatii cu potential
neexploatat. Pentru un
investitor care intelege cd
randamentul vine din
calitatea produsului,
momentul este bun”.

specificatiile tehnice initiale.

"Clientii care investesc in astfel de
proiecte nu cauta doar un spatiu pla-
cut. Vor predictibilitate, sa stie exact ce
primesc, la ce pret si Tn cat timp. Venim
in Tntdmpinarea acestor cerinte
printr-un singur interlocutor, de la do-
cumentatie si autorizare pana la mobi-
lierul custom si curatenia finald", a ex-
plicat loan Dobre, CEO si cofondator
Except Custom Solutions.

Decizia de a intra pe noul segment de
piata vine pe fondul unei cresteri cu
30% a cifrei de afaceri a Except Custom
Solutions n primul trimestru din 2026
fata de perioada similara din 2025. Por-
tofoliul actual este structurat pe 75%
renovdri rezidentiale complexe si 25%
proiecte de birouri si ospitalitate, inclu-
siv structuri tip A-Frame. Compania a
incheiat 2025 cu o cifra de afaceri de
1,2 milioane de euro, 35 de proiecte li-
vrate si estimeaza o crestere de 20%
pentru intregul an 2026.

Un segment emergent este diaspora
romaneasca, ce cauta parteneri capabi-
li sa gestioneze transparent proiecte in-
tegrate de la distanta, cu un singur
punct de responsabilitate.



