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(Interviu cu Slavic Vlas, CEO Ecovillas)

Ecovillas a anuntat, recent, o noud etapd in dezvoltarea companiei,
prin concentrarea activitatii asupra proiectelor rezidentiale de tip bou-
tique si a comunitdtilor de case sustenabile, dezvoltate in jurul eficien-
tei energetice, tehnologiilor inovatoare si unui stil de viatd orientat cd-
tre calitatea locuirii.

Noua strategie a companiei pune accent pe dezvoltdri rezidentiale de
dimensiuni reduse, amplasate in special in nordul Bucurestiului, unde
cererea pentru locuinte premium, eficiente energetic si integrate in co-
munitdti bine planificate este in continud crestere.

Principalul proiect aflat in dezvoltare in aceastd noud etapd este
NOUVERT, un ansamblu boutique format din 16 vile individuale ampla-
sate in Mogosoaia, la liziera a doud pdduri. Proiectul introduce pe piata
din Romania conceptul de wellness real estate, in care arhitectura, teh-
nologia si natura sunt integrate pentru a crea un stil de viatd sdndtos si
echilibrat.

Cu o investitie de peste 6 milioane de euro, NOUVERT (proiect despre
care ne-a povestit Slavic Vlas, CEO-ul companiei, intr-un interviu) redefi-
neste standardele locuirii prin integrarea unor solutii tehnologice avan-
sate, precum pompe de cdldurd geotermale, panouri fotovoltaice, siste-
me de purificare a apei, de aspirare centralizatd, sisteme de ventilatie
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cu recuperare de caldurd, materiale premium si solutii inteligente pen-
tru eficientd energetica.

In perioada urmdtoare, Ecovillas va continua dezvoltarea unor proiecte
rezidentiale boutique si va investi in comunitati care pun in centrul lor
sustenabilitatea, eficienta energeticd, arhitectura contemporand si ca-
litatea vietii.

Fondatd in 2014, compania reprezintd unul dintre dezvoltatorii imobi-
liari care au promovat inca de la inceput conceptul de locuinte eficiente
energetic si sustenabile pe piata rezidentiald din Romania. De-a lungul
celor peste zece ani de activitate, Ecovillas si-a concentrat dezvoltdrile
in principal pe proiecte de case si comunitdti boutique, dezvoltand an-
sambluri precum Ecovillas Sector 5, Ecovillas Viilor, Ecovillas Otopeni si
Epique Home.

In acelasi timp, dezvoltatorul imobiliar a realizat si unul dintre proiecte-
le de referintd ale pietei rezidentiale din Romania - Loft Green Apart-
ments, un ansamblu amplasat in proximitatea pddurii, care se numarda
printre primele proiecte rezidentiale de asemenea dimensiuni din
Romdnia ce elimind complet utilizarea gazelor naturale si utilizeazd
pompe de cdldurd geotermale pentru incdlzire, rdcire si prepararea
apei calde menajere.

Reporter: in ce consta noul concept de
vile dezvoltat de Ecovillas?

Slavic Vlas: NOUVERT este un ansam-
blu rezidential boutique format din 16

>
2, vile individuale, amplasat la liziera Padurii

Es 22z Motoc din Mogosoaia, pe un teren de
i # aproximativ 10.000 mp. Proiectul este
i 2 dezvoltat in jurul conceptului de Wellness

Real Estate, o abordare prin care locuinta
este gandita nu doar ca spatiu construit,
Ci ca un mediu care contribuie zilnic la sa-
natatea, confortul si starea de bine a ce-
lor care o locuiesc.
Am pornit de la o idee simpla: locuinta
| influenteaza direct calitatea vietii. Aerul,
1 o apa, lumina naturald, temperatura inte-
rioara, materialele folosite, eficienta
: At energetica si apropierea de natura au
fost tratate ca elemente esentiale ale pro-
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iectului, nu ca dotari adaugate ulterior.

Tn NOUVERT, arhitectura contemporana
este completata de tehnologii sustenabi-
le, sisteme pentru tratarea aerului si a
apei si de o comunitate restransa, forma-
ta din numai 16 familii. Proiectul se afla la
cateva minute de nordul Bucurestiului,
intr-o zona care ofera acces la natura, dar
si la scoli, centre comerciale si servicii.

Reporter: Care este suprafata vilelor,
cate camere vor avea si ce finisaje sunt
prevazute?

Slavic Vlas: Proiectul include patru tipu-
ri de vile, cu suprafete utile cuprinse intre
aproximativ 155 si 181 mp. Locuintele au
cinci sau sase camere, trei sau patru bai,
terase si minimum doua locuri de parca-
re.

Suprafetele parcelelor difera in functie
de tipul si pozitionarea casei:

- Casa Tip 1: aproximativ 157 mp utili, 5
camere si parcele de 401-438 mp;

- Casa Tip 2: aproximativ 155 mp utili, 6
camere si parcele de 408-454 mp;

- Casa Tip 3: aproximativ 181 mp utili, 6
camere si parcele de 806-852 mp;

- Casa Tip 4: aproximativ 158 mp utili, 5
camere si parcele de 405-430 mp.

Vilele pot fi achizitionate Tn trei stadii de
predare: cu interior la rosu, la alb sau
complet finisat.

Pentru varianta complet finisata sunt
prevazute parchet stratificat din stejar,
ceramica in bai, usi interioare tip Filomu-
ro, scari din lemn masiv de stejar, obiecte
sanitare premium si baterii Tncastrate
Kludi. Fatadele includ zone ventilate pla-
cate cu lemn tratat termic Lunawood, iar
anvelopa cladirilor este realizata cu vata
minerala bazaltica de 15 cm si tamplarie
tripan.

Casa showroom, care este finalizata, po-
ate fi si vizitata. Aceasta le permite cum-
paratorilor sa vada concret arhitectura,
spatiile interioare, materialele, finisajele
si modul in care functioneaza tehnologii-
le integrate in locuinta.

Reporter: Care este segmentul-{intd de
cumparatori?

Slavic Vlas: Proiectul se adreseaza in
principal persoanelor cu varste cuprinse
intre 40 si 60 de ani, foarte active profe-
sional, care ocupa pozitii de conducere
sau au propriile afaceri. Vorbim, de regu-
|a, despre familii cu copii mai mari, care
cauta mai mult spatiu, intimitate si un
ritm de viata mai echilibrat.

Acesti cumparatori nu cauta doar o casa
mai mare, ci un mediu mai sanatos si mai
linistit. Vor sa se Indeparteze de aglome-
ratia si poluarea orasului, fara sa piarda
accesul la Bucuresti. Sunt interesati de
apropierea de natura, eficienta energeti-

ca si tehnologiile care ofera confort, co-
sturi mai predictibile si o locuinta usor de
administrat.

Pentru acest profil de client, timpul si
calitatea vietii sunt mai importante decat
acumularea unor facilitati fara utilitate
reala.

Reporter: Vilele se vand inca din stadiul
de proiect si care este rata de succes?

Slavic Vlas: Pana in prezent au fost
vandute patru dintre cele 16 case. Proiec-
tul se comercializeaza Inca din perioada
de constructie, insa estimam ca ritmul
vanzarilor va creste dupa finalizarea fata-
delor si pe masura ce ansamblul va capa-
ta forma finala.

NOUVERT este un proiect a carui valoa-
re se intelege mai bine in cadrul unei vizi-
te. Amplasarea langa padure, dimensiu-
nea comunitatii, calitatea spatiilor si teh-
nologiile integrate sunt dificil de transmis
integral doar prin randari sau materiale
de prezentare. Casa showroom ne ajuta
sa transformam aceste elemente in expe-
riente concrete pentru cumparatori.

Reporter: Ce facilitati va avea proiectul?

Slavic Vlas: Una dintre facilitatile prin-
cipale este chiar comunitatea restransa:
16 case individuale si, implicit, 16 familii
care Tmpartdsesc valori similare legate de
sustenabilitate, sanatate, eficienta ener-
getica si respect fata de mediul in care
traiesc.

Fiecare locuinta va avea:

- pompa de caldura geotermala pentru
incalzire, racire si prepararea apei calde;

-incalzire prin pardoseals;

- ventiloconvectoare pentru racire;

- panouri fotovoltaice cu o putere insta-
lata de 8 kW;

- sistem de ventilatie cu recuperare de
energie;

- sistem performant de tratare si purifi-
care a apei;

- sistem de aspirare centralizata;

- infrastructura pregatita pentru smart
home;

- statie pentru incarcarea masinilor elec-
trice;

- minimum doua locuri de parcare.

La nivelul ansamblului sunt prevazute
acces securizat, supraveghere video pen-
tru spatiile comune, alei pietonale, vege-
tatie, zone verzi si spatii de relaxare.
Amplasarea la liziera padurii completea-
za aceasta infrastructura si sustine ideea
unui stil de viata mai apropiat de natura.

Reporter: Care este tendinta pietei si in
ce masura exista astfel de locuinte pe
piata autohtona?

Slavic Vlas: Tendinta internationala
este de trecere de la locuinta standard la
locuinta proiectata Tn jurul starii de bine.
Cumparatorii sunt tot mai atenti la calita-
tea aerului si a apei, lumina naturala, con-
fortul termic, materialele, consumul
energetic si impactul mediului construit
asupra sanatatii pe termen lung.

Wellness Real Estate nu mai Tnseamna
doar spa-uri sau facilitati de relaxare in-
troduse intr-un proiect premium. nse-
amna proiectarea constienta a cladirii
astfel Tncat aceasta sa sustina sandtatea
fizica si emotionala a locatarilor.

La nivel global, aceasta piata a ajuns la
584 de miliarde de dolari n 2024 si este
estimata sa depaseasca 1.100 de miliarde
de dolari pana n 2029. Europa s-a numa-
rat printre regiunile cu cea mai rapida
crestere, cu un avans mediu anual de
22,4% Tn perioada 2019-2024.

in Romania, segmentul este Tnca la ince-
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put. Exista proiecte care integreaza pun-
ctual tehnologii verzi sau facilitati de wel-
Ibeing, Thsa sunt Tnca putine dezvoltarile
in care sdnatatea, sustenabilitatea, efi-
cienta energetica si comunitatea sunt
abordate Tmpreund, inca din faza de pro-
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iectare.

Pentru Ecovillas, provocarea este si una
de educare a pietei. Valoarea unei ase-
menea proprietati nu se reduce la lista
dotarilor, ci trebuie analizata prin prisma
confortului zilnic, a costurilor de exploa-
tare si a calitatii vietii pe termen lung.

Reporter: Care va fi gradul de economi-

sire in factura de energie?

Slavic Vlas: Locuintele sunt proiectate
pentru a reduce semnificativ.consumul
de energie fata de o casa conventionalg,
prin combinarea pompelor de caldura
geotermale, a panourilor fotovoltaice, a
ventilatiei cu recuperare de energie si a
unei anvelope termice performante.

Pompa geotermala utilizeaza energia
constanta a solului pentru incalzire, raci-
re si apa calda, iar panourile fotovoltaice
produc o parte importanta din energia
electrica necesara locuintei. Ventilatia cu
recuperare limiteaza pierderile de caldu-
ra, in timp ce izolatia si tampldaria perfor-
manta reduc necesarul general de
energie.

Nu comunicam in acest moment un
procent unic de economie, deoarece fac-
tura finala depinde de suprafata casei,
numadrul de locatari, temperatura setats,
obiceiurile de consum si productia foto-
voltaica. Datele relevante vor putea fi ob-
tinute dupa monitorizarea consumului in
conditii reale de utilizare, inclusiv in casa
showroom. Consideram ca aceasta este
abordarea corecta, in locul prezentdrii
unui procent teoretic care poate crea
asteptari nerealiste.

Reporter: Beneficiarul mai are in deru-
lare si alte proiecte similare?

Slavic Vlas: in Romania, Ecovillas nu
mai are Tn acest moment un alt proiect
nou aflat in dezvoltare. Compania anali-
zeaza Tnsa oportunitati de investitie pen-
tru perioada urmatoare, cu interes in
special pentru proiecte boutique, de mici
dimensiuni.

n paralel, este in derulare un nou pro-
iect rezidential in Chisinau, format tot din
case care integreaza principii similare de
eficienta energetica, tehnologie, sustena-
bilitate si confort.

De-a lungul anilor, Ecovillas a construit
si livrat mai multe proiecte de case si
apartamente si a avut inclusiv un rol de
educare a pietei in ceea ce priveste utili-
zarea surselor regenerabile si a sisteme-
lor alternative de incalzire si racire.

Directia de dezvoltare pentru perioada
urmatoare nu urmadreste proiecte foarte
mari, ci ansambluri boutique, in care teh-
nologia, sustenabilitatea si calitatea con-
structiei pot fi urmarite atent. Obiectivul
este crearea unor comunitati restranse,
formate din oameni care impartasesc va-
lori si asteptdri similare privind locuirea.

Reporter: Multumesc!



